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LESER­

ANALYSE

Reichweitenstudie Entscheider im Mittelstand 2023 
Die Studie liefert aktuelle, planungsrelevante Daten zu den kleinen und  

mittleren Unternehmen in Deutschland und dem Personenkreis an ihrer  
Spitze – samt deren Mediennutzung. Bereits bei der letzten REM 2019, die  

vor vier Jahren durchgeführt wurde, erreichten die IHK-Zeitschriften inklusive  
der Wirtschaft in Mainfranken Spitzenwerte. Die REM 2023 zeigt auf, 
in welchen Bereichen der Mittelstand in den nächsten drei Jahren investieren  
wird. Gerne übersenden wir Ihnen die REM 2023 auf Anfrage.

LESER­

UMFRAGE



Die Zeitschrift Unsere Wirtschaft ist das offizielle Veröffentlichungsorgan der IHK zu Coburg. 
Sie ist inzwischen mit einer Auflage von ca. 8.000 Exemplaren das bedeutendste regionale 
Wirtschaftsmagazin der Region Coburg. Unsere Wirtschaft erscheint sechs Mal im Jahr und 
informiert die Mitgliedsunternehmen, aber auch die Öffentlichkeit über die Arbeit der IHK, 
präsentiert Analysen der Wirtschaftsregion Coburg und gibt wertvolle Tipps für die betrieb-
liche Praxis. Neue Gesetze und Vorschriften sind ebenso Thema, wie die Entwicklung des 
Standortes oder Meldungen aus den Unternehmen.

Der Leserkreis setzt sich nahezu vollständig aus Entscheidern wie Inhabern, Geschäftsführern 
und Vorstandsmitgliedern sowie Bereichs- und Abteilungsleitern zusammen. Damit ist das 
Magazin speziell im Business-to-Business-Geschäft eine ideale Plattform für die weitgehend 
streuverlustfreie Ansprache dieser Zielgruppe. Inhalt und Aufmachung sorgen für ein hoch-
wertiges Werbeumfeld, um in der Wirtschaftsregion Coburg mit Unternehmern, Gewerbetrei-
benden und Freiberuflern „ins Geschäft“ zu kommen.

Redaktionelle Schwerpunkte 
Unsere Wirtschaft setzt monatlich Schwerpunkte:

•  Schwerpunkt:   Ausführliche Berichterstattung über spezielle Wirtschafts-
themen mit Bezug zum regionalen Wirtschaftsraum

• Service:   Informationen aus der IHK, Nachrichten, Weiterbildungen und 
Praxistipps

• Region  Aktuelle Wirtschaftsnachrichten aus der Region Coburg

Kurzcharakteristik

ihk.de/coburg
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Preise und Formate – Anzeigen

 EUR 1.290,-

1/1 Seite

BreitexHöhe
185x260 mm

BreitexHöhe
210x297 mm

 EUR 990,-

2/3 Seite

BreitexHöhe
122x260 mm

BreitexHöhe
185x172 mm

1/2 Seite

 EUR 790,-

BreitexHöhe
210x145 mm

BreitexHöhe*
185x128 mm

1/3 Seite

 EUR 550,-

BreitexHöhe
72x297 mm

BreitexHöhe
58x260 mm

1/4 Seite

 EUR 390,-

BreitexHöhe
185x65 mm

BreitexHöhe
90x128 mm

Alle Preise zzgl. MwSt.

Umschlagseiten 
2. Umschlagseite EUR   1.290,–
3. Umschalgseite EUR   1.290,–
4. Umschlagseite EUR   1.790,–

Sonderwerbeformen auf Anfrage.

PRINT ANZEIGE 

Mal-/Mengenstaffel 
3 Seiten =  5 %  3 Anzeigen =  3 %
6 Seiten =   10 %  6 Anzeigen =  5 %
12 Seiten =   15 % 12 Anzeigen = 10 %
Es kommt die Mal-/Mengenstaffel zum Tragen,  
Abschlusszeitraum jeweils ein Jahr.



Verbreitung 

IHRE WERBE ZIELGRUPPE AUF EINEN BLICK:
 
Produzierendes Gewerbe 1.424 Exemplare
Handel 2.264 Exemplare
Dienstleistung 3.128 Exemplare
Sonstige 1.184 Exemplare

Gesamt 8.000 Exemplare

55

Verbreitungsgebiet Stadt und Landkreis Coburg

Erscheinungsweise 6 mal pro Jahr, 1. Woche des Monats

Erscheinungsort Coburg, Nielsengebiet IV

Empfänger  Mitglieder der IHK zu Coburg 
und ausgewählte überregionale Adressen

Auflage 8.000 Exemplare

WIRTSCHAFTSSTRUKTUR IHK­BEZIRK COBURG

Anteil der Mitgliedsbetriebe nach Wirtschaftssektoren

Produzierendes  
Gewerbe

17,8 %

Handel

28,3 %

Dienstleistungen

39,1 %

Sonstige

14,8 %
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6Beihefter · Beilagen

Dem Trägerobjekt lose beigelegte Drucksachen  
(z.B. Karten, Mailings, Prospekte). 

Höchstformat 
205 x 287 mm
Vollbelegung 
 je 25g/Ex EUR 135,– per Tsd. 
je weitere 10g/Ex EUR 15,– per Tsd. 
Teilbelegung 
nicht möglich 
Auflage
ca. 8.000 Exemplare
Muster 
vierfach bei Auftragserteilung
Anlieferung 
Schneider Printmedien GmbH, Reußenberg 22b,  
96279 Weidhausen bei Coburg
Kennwort: IHK-Magazin

BEILAGENFertig anzuliefernde Drucksachen, die fest mit 
der Zeitschrift verbunden werden.

Format 
DIN A4 zzgl. Beschnitt
Gewicht 
bis 25g/Ex, höhere Gewichte auf Anfrage
Preise 
4-seitig 1.200,- €, 8-seitig 1.655,- €,  
höhere Umfänge auf Anfrage
(Preise inkl. Postgebühren und Verarbeitung)
Auflage 
ca. 8.000 Exemplare, keine Teilauflage möglich
Muster 
vierfach bei Auftragserteilung
Anlieferung 
Schneider Printmedien GmbH, Reußenberg 22b,  
96279 Weidhausen bei Coburg

BEIHEFTER

MARKTTEIL

Der Marktteil bietet die geeignete Wer   beplattform für Mit  tei lun gen 
an Ihre Kundschaft. Die Rubriken über schrif ten sind frei wählbar.  
Ob gestaltete Anzeige oder Fließtextanzeige, machen Sie auf sich 
und Ihre An ge bote aufmerksam. Im Marktteil findet Platz, was 
auch immer Sie mit zu teilen haben.  
Anzeigen  werden nach Größe in mm berechnet,  

Mindestgröße 45x25 mm
Preis EUR 3,20 je mm
Satzspiegel 4-spaltig à 45 mm
Rubriken frei wählbar



Themen · Termine

VERLAGSVERÖFFENTLICHUNGEN:  
THEMEN & TERMINE 2025

Ausgabe Sonderthema Anzeigenschluss Druckunterlagenschluss Erscheinungstermin

Januar/ 
Februar

Transport und Transportdienstleister, 
Logistik, Verkehr

09.01.2025 24.01.2025 07.02.2025

März/April Personalentwicklung & 
Fachkräftesicherung

11.03.2025 21.03.2025 07.04.2025

Mai/Juni Baugewerbe, Immobilien,  
Technologie- & Innovationsparks

12.05.2025 23.05.2025 06.06.2025

Juli/August Energie, Umwelt, Nachhaltigkeit, CSR 14.07.2025 23.07.2025 07.08.2025

September/
Oktober

Modernes Büro, Telekommunikation,  
IT & Digitalisierung

15.09.2025 25.09.2025 07.10.2025

November/
Dezember

Recht & Steuern,  
Finanzen &. Finanzdienstleister

12.11.2025 21.11.2025 05.12.2025
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Content Marketing 8

Interview:
Fakten treffen auf Persönlich-
keit. Zeigen Sie im Interview, 
wer hinter Ihrem Unter-
nehmen und den Produkten 
steckt.

Fachbeitrag:
Fachwissen auf den Punkt gebracht.  
Teilen Sie Ihr Know-how mit Ihren Kunden  
und untermauern Sie Ihre Kompetenz.

39
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SONDERTHEMA: ENERGIE, SOLAR & PHOTOVOLTAIK SONDERTHEMA: ENERGIE, SOLAR & PHOTOVOLTAIK

2012 | Gründungsphase
Tina Bitterer gründet die Energiesteuerung, die sich vorerst mit 
den Grundlagen der Energiebranche befasst. Speziell auf die 
Schwachstellen des Marktes abgestimmt, entwickelt das Unter-
nehmen konkurrenzlose Konzepte für Banken, Hausverwaltungen, 
mittelständische Unternehmen sowie kommunale Unternehmen 
und kann damit für unterschiedliche Strukturen und Institutionen 
perfekte Möglichkeiten schaffen.

2013 | Schwerpunkt Vertrieb
Der Fokus liegt auf den bestehenden Struktursystemen von Ener-
gievertrieben sowie dem prozessualen Aufbau von Distributoren 
und Subdistributoren. Vor- und Nachteile der verschiedenen Ver-
triebsmöglichkeiten werden erforscht und hiernach neue Ver-
triebs- und Kooperationspartnerschaften gegründet. Ebenso wird 
in diesem Jahr das Ausbildungsmodul für Energieberater aufgebaut, 
welches ab 2023 im hauseigenen Energiecampus angeboten wird.

2014 | Schwerpunkt Software
Die Prozesse und Möglichkeiten von bestehenden Software-
unternehmen im Energiebereich werden vertieft. Darüber hin-
aus begutachtet und protokolliert die Bitterer Energiesteuerung 
sämtliche Vor- und Nachteile, der Datenschutzeinhaltung sowie 
Sicherheitsgegebenheiten und das bestehende Potenzial.

2015 | Schwerpunkt Großindustriekunden
Bitterer spezialisiert sich auf Großindustriekunden. Der Schwer-
punkt der Spezialisierung liegt im strategischen Energieeinkauf so-
wie der Einarbeitung des Zentraleinkaufs.

2016 | Spezialisierung Miet- und Haus 
          verwaltungen
Die ersten Pilotphasen der 2013 entwickelten Konzepte mit Haus-
verwaltungen starten bundesweit. Die Prozessanpassungen bei 
Energielieferanten werden intern begleitet und weitere Möglich-
keiten für schnellere und effektivere Abwicklungsprozesse entwi-
ckelt, sodass zukünftige Massenabwicklungen unkompliziert und 
mit einer Prozesssicherheit für Energielieferanten und Hausver-
waltungen garantiert sind..

UNSERE 
HISTORIE

Innerhalb kürzester Zeit entwickelte sich die Energiesteuerung Tina Bitterer e.K. zu einem erfolgreichen und 
effi zienten Unternehmen. Die Energiesteuerung besitzt eine der besten Positionen auf dem deutschen Energie-
markt bundesweit. Das vielfältige Produktportfolio und Dienstleistungen für Kunden, Energieberater, Stadtwerke, 
Zentraleinkauf sowie Netzbetreiber, hebt die Energiesteuerung massiv von den restlichen Marktteilnehmern ab.

Innerhalb kürzester Zeit entwickelte sich die Energiesteuerung Tina Bitterer e.K. zu einem erfolgreichen und 
effi zienten Unternehmen. Die Energiesteuerung besitzt eine der besten Positionen auf dem deutschen Energie-
markt bundesweit. Das vielfältige Produktportfolio und Dienstleistungen für Kunden, Energieberater, Stadtwerke, 
Zentraleinkauf sowie Netzbetreiber, hebt die Energiesteuerung massiv von den restlichen Marktteilnehmern ab.

Bestens beraten beim Energieeinkauf 
Seit zwölf Jahren ist die Tina Bitterer Energiesteuerung e. K. eine feste Größe auf dem deutschen 
 Energiemarkt. Dank intensiver Analysen gewann Bitterer ein tiefgreifendes Verständnis für den Markt, um 
optimale Bedingungen für Endverbraucher und Unternehmer zu schaffen.

Schon in den Anfangsjahren hat sich Ti­
na Bitterer eine der besten Positionen in 
dieser dynamischen Branche erarbeitet. 
Doch für sie war dies nur der Startpunkt 
 ihrer Mission. Schon früh erkannte Tina 
Bitterer die  undurchsichtigen Strukturen, 
die den Energiemarkt prägten. Ihre Visi­
on war klar: Sie wollte die beste Markt­
position erreichen, um für mehr Gerech­
tigkeit für Endverbraucher und Unter­
nehmer zu kämpfen. In den ersten sechs 
Jahren widmete sich Tina Bitterer inten­
siven Marktanalysen. Sie  untersuchte 
die verschiedenen Marktteilnehmer, 
 Einkaufsstrategien, IT­Gegebenheiten 
und die Einhaltung von Datenschutzstan­

dards und Gesetzen. Ihr Ziel war es, ein 
tiefes Verständnis für den Markt zu ent­
wickeln und die bestmögliche Grundla­
ge für ihre Arbeit zu schaffen. Mit ihrer 
Beharrlichkeit und ihrem Fachwissen ge­
lang es ihr, direkt mit den Lieferanten zu­
sammenzuarbeiten und sich einen Platz 
im internationalen Gasimport zu sichern. 
Über die  Jahre hat sie ein  beeindruckendes 
 Kundenportfolio von rund 12.000 Perso­
nen aufgebaut, die von ihrer strategischen 
Beratung im Energieeinkauf profitieren. 
Tina Bitterer ist nicht nur eine Energie­
spezialistin, sondern auch eine gefragte 
 Unternehmensberaterin für Energieliefe­
ranten, Stadtwerke, Volks­ und Raiffeisen­

banken sowie Groß konzernen und inter­
nationalen  Lebensmittelkonzernen in 
Deutschland. Mit ihrer klaren Haltung 
und ihrem unermüdlichen Einsatz pola­
risiert sie. Doch ihre Worte für Gerechtig­
keit in der Energiebranche sind unüber­
hörbar. Einige der größten Konzerne in 
Deutschland auf Bundes­ und internatio­
naler Ebene, schließen sich der Vision von 
Tina  Bitterer an und unterstützen sie ak­
tiv im Kampf für Gerechtigkeit. Entweder 
man liebt sie oder man hasst sie – so sagt 
sie selbst. Doch eines ist sicher: Tina Bit­
terer ist eine Stimme, die nicht ignoriert 
werden kann, wenn es um Fairness und 
Transparenz auf dem Energie markt geht. 

Unsere Historie

Tina Bitterer gründet 2012 die Energiesteuerung, die 
sich vorerst mit den Grundlagen der Energiebranche 
befasst. Speziell auf die Schwachstellen des Marktes 
abgestimmt, entwickelt das Unternehmen konkur­
renzlose Konzepte für Banken, Hausverwaltungen, 
mittelständische Unternehmen sowie kommunale 
Unternehmen und kann damit für unterschiedliche 
Strukturen und Institutionen perfekte Möglichkei­
ten schaffen.

2013: Schwerpunkt Vertrieb

Der Fokus liegt auf den bestehenden 
 Struktursystemen von Energievertrieben sowie dem 
prozessualen Aufbau von Distributoren und Sub­
distributoren. Vor­ und Nachteile der verschiede­
nen Vertriebsmöglichkeiten werden erforscht und 
hiernach neue Vertriebs­ und Kooperationspart­
nerschaften gegründet. Ebenso wird in diesem Jahr 
das Ausbildungsmodul für Energieberater aufgebaut.

2014: Schwerpunkt Software

Die Prozesse und Möglichkeiten von bestehenden 
Softwareunternehmen im Energiebereich werden 
vertieft. Darüber hinaus begutachtet und protokol­
liert die  Bitterer Energiesteuerung Vor­ und Nach­
teile der Datenschutzeinhaltung und Sicherheitsge­
gebenheiten.

2015: Schwerpunkt Großindustriekunden

Bitterer spezialisiert sich auf Großindustriekunden 
im strategischen Energieeinkauf sowie in der Einar­
beitung des Zentraleinkaufs.

2016: Spezialisierung Miet- und Hausverwaltun-
gen

Die ersten Pilotphasen der 2013 entwickelten Kon­
zepte mit Hausverwaltungen starten bundesweit. 
Die Prozessanpassungen bei Energielieferanten 
werden intern begleitet und weitere Möglichkeiten 
für schnellere und effektivere Abwicklungsprozes­
se entwickelt.

2017: Interne Prozessanpassung

Auf den Markt angepasste Generalabläufe werden 
für unsere Innendienstkräfte und Softwarelösungen 
neu festgelegt, um auf alle Gegebenheiten des Ener­
giemarktes vorbereitet zu sein.

2018: Schwerpunkt Bankkonzeption

Bitterer entwickelt Innovationsfelder für Volks­ und 
Raiffeisenbanken im Energiemarkt. In einem Zeit­
raum von sechs Monaten bis zu einem Jahr führt sie 
die Bank in das Innovationsfeld ein. Nachdem das 
Innovationsfeld erfolgreich etabliert und die Ergeb­
nisse erzielt wurden, übergibt sie die Verantwortung 
an die Bank und steht dann als Unternehmensbera­
terin an der Seite der Volksbanken.

2019: Schwerpunkt Einkaufsvarianten

Bitterer erweitert die Einkaufsvarianten mit ihren 
Energielieferanten und spezialisiert sich auf den 
strategischen Energieeinkauf.

2020: Schwerpunkt Studium

Feststellungsverfahren von Falschabrechnungen – 
durch die enge Zusammenarbeit mit allen Beteilig­
ten des Energiemarktes, erkennt das Unternehmen 
 immer wieder Wirtschaftsbetrug und Manipulatio­
nen in verschiedenster Art und Weise. Somit ergibt 
sich eine weitere Möglichkeit der Zusammenarbeit 
mit Juristen, Energielieferanten und Netzbetreibern. 

2021: Schwerpunkt Krisenvorsorge

Durch die politische Situation und energiewirt­
schaftliche Entwicklung bereitet sich das Team der 
Energiesteuerung Bitterer speziell auf das Thema 
Krisenvorsorge und Blackout vor. Die unabhängige 
Stromgeneration und Möglichkeiten für Privatkun­
den, mittelständische Unternehmen sowie Großin­
dustrie sich autark zu versorgen, sind die Kernele­
mente in der Vorbereitung dieses Geschäftsjahres.

2022: Schwerpunkt Handel

Seit März 2022 setzt Bitterer den Fokus auf den in­
ternationalen Gasimport und die Gasbeschaffung. 
Gemeinsam mit Ihrem Team ergründete sie die eu­
ropaweiten Importmöglichkeiten. Mit ihrem 10 Jah­
re bestehenden Netzwerk wurden im Juni die ers­
ten  Energielieferanten erfolgreich für den ersten ge­
meinsam Gasimport  gebündelt.

2023: Schwerpunkt Einkauf

Im Jahr 2023 fokussiert sich Bitterer darauf, den 
Marktverwerfungen anzupassen. In diesem her­
ausfordernden Jahr ist es entscheidend, flexible­
re Einkaufs varianten zu entwickeln, die speziell für 
Alarm­ und Notstufen geeignet sind. Die Implemen­
tierung  ermöglicht es uns, unseren Einkauf an den 
Markt anzupassen und gleichzeitig unsere internen 
Abläufe zu  optimieren. 

2024: Schwerpunkt Beratung

Im Jahr 2024 legt Bitterer den Schwerpunkt der 
 Tätigkeiten auf die Unternehmensberatung und 
 Gestaltung sozialer Projekte. Von der Entwicklung 
neuer  Innovationsfelder für Volks­ und Raiffeisen­
banken bis hin zum Aufbau neuer sozialer Projek­
te – dieses Jahr steht im Zeichen des Engagements. 
Ziel ist es, einen nachhaltigen und positiven Bei­
trag zu leisten. Wir werden uns aktiv an Ermitt­
lungstätigkeiten für Behörden und Rechtsanwäl­
te beteiligen, um zur Aufklärung von Wirtschafts­
betrug innerhalb der Energiebranche beizutragen. 
Ebenso werden wir in der  Beratung von Stadtwer­
ke und  Lebensmittelhersteller sowohl auf nationa­
ler als auch auf internationaler Ebene tätig werden. 

Energiesteuerung  
Tina Bitterer e.K. 
Max-Braun-Str. 8 
97828 Marktheidenfeld  
OT Altfeld 
Tel. 09391-810 810 – 0 
info@energiesteuerung- 
bitterer.de 
energiesteuerung-bitterer.de

UNSERE
DIENSTLEISTUNGEN

UNSERE
PRODUKTE

Für die Verhandlung und Erstel-
lung neuer Stromtarife stehen wir
im direkten Vertragsverhältnis zu
Energielieferanten, entwickeln kom-
plett neueTarife für Stadtwerke und
Unternehmen und platzieren neue
Lieferanten.

Da wir keine Genossenschaft sind,
können wir durch unsere Direkt-
anbindungen an die Lieferanten
eine freie Wahl gemeinsam mit
unseren Großkunden treffen.

Neben der Beratung und persön-
lichen Betreuung übernehmen wir
für Sie die gesamte Lieferanten-
kommunikation und bieten Ihnen
umfangreiche Serviceleistungen und
Bonuspunkte, wie z. B. jährliche Ver-
gleichsanalysen und Mitarbeitertarife.

Deutschlandweite
Ausschreibung

Erstellung eines
Einkaufsmodells

Strategischer Einkauf

Auf Wunsch:

Erstellung eines
eigenen Mitarbeiter-
tarifes inkl. Logo-
einbindung der Firma

Klärung mit Lieferanten

Unabhängige
deutschlandweite
Ausschreibung

JährlicheVergleichs-
analyse und Angebots-
erstellung

Automatisiertes
Wiedervorlagesystem

Begleitung innerhalb
des Wechselprozesses

Endjahres-
rechnungen

Vollmacht und
Einwilligung

Bestehende
Energieverträge

Digitale
Lastgänge

WIR BENÖTIGEN
DAFÜR FOLGENDE
DOKUMENTE
VON IHNEN

Strom und Gaseinkauf
Festpreis, Spotpreis,
Portfoliomanagement

Speichersysteme
Interessant für Insel-
lösung und Spitzen-
reduzierung

Digitale Zähler
Intelligente Messsysteme
Smartmeter

Einkauf E-Zapfsäulen
Inklusive Einbindung Ihres
Firmenlogos

Konzessionsabgaben-
senkung

EEG Umlagen
Rückerstattung

Photovoltaikanlagen

Windturbinen

GETREU NACH

UNSEREM MOTTO:

Immer einen Schritt voraus,
bleiben wir niemals stehen. Wir
kreieren und forschen immer
weiter nach neuen Möglichkeiten,
die Sie und uns voran bringen!

UNSERE
DIENSTLEISTUNGEN

UNSERE
PRODUKTE

FürdieVerhandlungundErstel-
lungneuerStromtarifestehenwir
imdirektenVertragsverhältniszu
Energielieferanten,entwickelnkom-
plettneueTarifefürStadtwerkeund
Unternehmenundplatzierenneue
Lieferanten.

DawirkeineGenossenschaftsind,
könnenwirdurchunsereDirekt-
anbindungenandieLieferanten
einefreieWahlgemeinsammit
unserenGroßkundentreffen.

NebenderBeratungundpersön-
lichenBetreuungübernehmenwir
fürSiediegesamteLieferanten-
kommunikationundbietenIhnen
umfangreicheServiceleistungenund
Bonuspunkte,wiez.B.jährlicheVer-
gleichsanalysenundMitarbeitertarife.

Deutschlandweite
Ausschreibung

Erstellungeines
Einkaufsmodells

StrategischerEinkauf

AufWunsch:

Erstellungeines
eigenenMitarbeiter-
tarifesinkl.Logo-
einbindungderFirma

KlärungmitLieferanten

Unabhängige
deutschlandweite
Ausschreibung

JährlicheVergleichs-
analyseundAngebots-
erstellung

Automatisiertes
Wiedervorlagesystem

Begleitunginnerhalb
desWechselprozesses

Endjahres-
rechnungen

Vollmachtund
Einwilligung

Bestehende
Energieverträge

Digitale
Lastgänge

WIRBENÖTIGEN
DAFÜRFOLGENDE

DOKUMENTE
VONIHNEN

StromundGaseinkauf
Festpreis,Spotpreis,
Portfoliomanagement

Speichersysteme
InteressantfürInsel-
lösungundSpitzen-
reduzierung

DigitaleZähler
IntelligenteMesssysteme
Smartmeter

EinkaufE-Zapfsäulen
InklusiveEinbindungIhres
Firmenlogos

Konzessionsabgaben-
senkung

EEGUmlagen
Rückerstattung

Photovoltaikanlagen

Windturbinen

GETREUNACH

UNSEREMMOTTO:

ImmereinenSchrittvoraus,
bleibenwirniemalsstehen.Wir
kreierenundforschenimmer
weiternachneuenMöglichkeiten,
dieSieundunsvoranbringen!

PR-Text:
Präsentieren Sie Ihr Produkt oder  
Ihre Dienstleistung mit Ihren Worten.  
Auf Wunsch optimiert die Redaktion  
gerne Ihren Entwurf oder Ihre  
Pressemitteilung passend zur  
Zielgruppe. 
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SONDERTHEMA: RUND UM MAINFRANKEN

Kalkfreies Wasser für effizienten Betrieb: 
Kalkschutzlösungen für gewerbliche Anwendungen

Für Unternehmen, die täglich auf wasserintensive 
Prozesse angewiesen sind, stellen Kalkablagerun-
gen eine erhebliche Belastung dar. Ob in Hotels, der 
industriellen Fertigung oder Prozessanlagen – Kalk 
führt zu erhöhtem Wartungsaufwand, verkürzt die 
Lebensdauer von Anlagen und beeinträchtigt die 
Betriebseffizienz. Die phasis Kalkschutzgeräte bie-
ten eine fortschrittliche und nachhaltige Lösung, die 
speziell für die Anforderungen im gewerblichen Ein-
satz entwickelt wurde.

Technologie für Effizienz und Nachhaltigkeit

Phasis Kalkschutzgeräte arbeiten ohne Chemikalien 
und basieren auf einer speziellen Signaltechnologie, 
die das Anhaften von Kalk an Oberflächen verhin-
dert. Diese wartungsfreie Technologie ist ideal für Un-
ternehmen, die auf zuverlässigen Betrieb angewiesen 
sind und gleichzeitig Betriebskosten senken wollen. 
Phasis stellt sicher, dass wasserführende Systeme und 
Oberflächen länger frei von Kalkablagerungen blei-
ben. Dies minimiert den Einsatz von Reinigungsmit-
teln und reduziert gleichzeitig die Umweltbelastung.

Optimierung in Hotellerie und Gastronomie

Für Hotels und Gastronomiebetriebe, die täglich gro-
ße Mengen an Wasser verwenden, bringt phasis kla-

re Vorteile. Kalkablagerungen in Duschen, Küchen-
armaturen und Sanitärbereichen führen zu hohen 
Instandhaltungs- und Reinigungsaufwänden. Durch 
die phasis-Technologie lässt sich der Pflegeaufwand 
deutlich reduzieren: Oberflächen bleiben länger sau-
ber, Reinigungszyklen können verlängert werden, 
und der Verbrauch von aggressiven Reinigungsmit-
teln sinkt. Dies spart nicht nur Kosten, sondern un-
terstützt auch eine nachhaltige Betriebsführung.

Wirtschaftlicher Vorteil in Produktionsbetrieben

In verarbeitenden Betrieben, etwa in der Metall- und 
Lebensmittelindustrie, sorgen Kalkablagerungen für 
produktionsbedingte Ausfälle und hohe Wartungs-
kosten, insbesondere an Wärmetauschern und Pum-
pen. Phasis Kalkschutzgeräte helfen, diese Ablage-
rungen effektiv zu reduzieren, was die Lebensdauer 
der Anlagen verlängert und die Produktionssicher-
heit erhöht. Die wartungsfreie Funktionsweise des 
Systems spart zusätzlich personelle und materiel-
le Ressourcen. Gerade bei hohen Wasserhärten bie-
tet phasis eine robuste und verlässliche Lösung, die 
Ausfallzeiten minimiert und die Kosten für manu-
elle Eingriffe reduziert.

Phasis: Nachhaltige Investition für gewerbliche 
Anforderungen

Mit phasis entscheiden sich Gewerbebetriebe für ei-
ne Lösung, die nicht nur die Kalkproblematik löst, 
sondern auch den Betrieb effizienter gestaltet. Die 
Investition in ein phasis-System amortisiert sich 
durch reduzierte Reinigungs- und Wartungskosten 
sowie eine längere Lebensdauer der Anlagen schnell. 
Phasis ist die erste Wahl für Unternehmen, die eine 
nachhaltige, wartungsfreie und chemiefreie Lösung 
zur Wasseraufbereitung suchen.

SAUBERES 
 WASSER MIT 
 HYPERDES

Wir von der HyperDES 

 watertechnology GmbH 

bieten maßgeschneider-

te  Lösungen rund um die 

Trinkwasserhygiene und 

Wasseraufbereitung, damit 

Ihre Anlagen sicher und 

nachhaltig arbeiten. Unser 

Leistungsspektrum reicht von 

der professionellen Probe-

nahme zur Überwachung 

der Trinkwasserqualität, 

über Risikoabschätzungen 

bis hin zu Kalkschutz- und 

Korrosionsschutzlösungen, 

die den Wartungsaufwand 

senken und die Lebensdauer 

von Anlagen verlängern. 

Für Großanlagen bieten wir 

individuell abgestimmte Sys-

teme und Beratung, um eine 

effektive Wasseraufbereitung 

auf höchstem Standard zu 

gewährleisten. Unsere maß-

geschneiderten Lösungen 

sichern nicht nur die Wasser-

qualität, sondern auch die Be-

triebseffizienz und Langlebig-

keit Ihrer Infrastruktur. 

HyperDES watertechnology GmbH
Bastenauer Straße 11
91637 Wörnitz
info@hyperdes.de
www.hyperdes.de

phasis Kalkschutz: Nachhaltige Technologie  
für eine längere Anlagenlebensdauer

HyperDES bietet Leistungen für optimale Trinkwasserqualität. Weitere Infos zum phasis Kalkschutz
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SONDERTHEMA: REGIONALSPECIAL KITZINGEN

Spezialmaschinenbau aus Ochsenfurt  
im internationalen Geschäft
KINKELE, der etablierte Spezialmaschinenbauer aus Ochsenfurt, genießt weltweit 
Anerkennung im internationalen Geschäft und hat sich durch seine langjährige Expertise 
und herausragende Qualität einen festen Platz auf dem globalen Markt erarbeitet. 

Als weltweiter Auftragsfertiger für Anlagen-, Appara-
te- und Maschinenbau hat KINKELE sich auf Schwei-
ßen, Zerspanung, Lackieren, Montage und Projekt-
management spezialisiert. Mit 300 Mitarbeitern, 30 
Auszubildenden und dem Standort in Ochsenfurt ist 
das Familienunternehmen seit 1885 in fünfter Gene-
ration erfolgreich. KINKELE ist europaweit führend 
im Spezialmaschinenbau. Das breite Portfolio umfasst 
Projekte in der Luft- und Raumfahrt wie die Ariane-
5-Trägerrakete, Energietechnik, Vakuumtechnik für 
die Produktion von Computer Chips oder die Uhrwer-
ke des Royal Clock Towers in Mekka. Hierbei handelt 
es sich um die größte Turmuhr der Welt: ihr Minu-
tenzeiger misst 22 Meter, das Ziffernblatt hat einen 
Durchmesser von über 40 Metern.

Weitere Großprojekte im Nahen Osten waren bei-
spielsweise in Kooperation mit dem renommierten 
Architekturbüro Foster + Partners aus London so-
wie Apple die Sonnen-Verschattung an der Fassade 
des Apple Flagship Stores in Dubai.

Bezüglich finanzieller Fragen nutzt KINKELE die 
Expertise der Sparkasse Mainfranken Würzburg, die 
Kunden weltweit bei Aktivitäten begleitet. Mit ei-
nem erfahrenen Team von Experten wird hier ein 
breites Leistungsangebot geboten, angefangen von 
A wie Auslandsgarantien bis Z wie Zins- und Wäh-
rungsmanagement. Unternehmenskundenbera-
ter Thorsten Müssig steht hier als erster Ansprech-
partner mit Rat und Tat zur Seite. „Natürlich verlas-
sen wir uns bezüglich der finanziellen Aspekte auf 
unseren langjährigen Partner, die Sparkasse Main-
franken Würzburg.“ So Kurt Kinkele, Geschäftsfüh-
rer von KINKELE.

Im Weiteren ist es dem Vorstandsmitglied Jochen 
Schönleber ein Anliegen, einen Mehrwert als Spar-
kasse durch Vernetzung zu bieten. Hierbei liegt der 
Focus darauf, Unternehmen mit Ihrem Geschäftsmo-
dell voranzubringen. So hat die Sparkasse ein Ken-
nenlernen zwischen Dr. Holger Bingmann und KIN-
KELE organisiert. Dr. Bingmann ist Präsident der In-
ternationalen Handelskammer und ein Experte für 
die Region Naher Osten. Er unterstützt Firmen da-
bei, am Wachstum des arabischen Raumes zu parti-
zipieren. Hierbei stehen die Menschen und das Ver-
mitteln von unterschiedlichen Kulturen im Vorder-
grund.

Jochen Schönleber, Robert Krämer, Kurt Kinkele, Dr. Holger Bingmann, Thorsten Müssig (v.l.) 
besichtigen die Montagehalle von KINKELE in Ochsenfurt

Apple Store - Dubai Royal Clock Tower - Mekka

Thorsten Müssig
Unternehmenskundenberater

Telefon: 0931 382-6613
thorsten.muessig@ 

sparkasse-mainfranken.de
www.sparkasse-mainfranken.de/

firmenkunden

Unternehmensreportage: 
Von der Gründung über  
die Gegenwart bis zur  
Zukunfts vision: Wir stellen  
Ihr Unternehmen in den  
Mittelpunkt.
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Geschäftsführung: Jürgen Mielke (l.) und Dieter Schneider. Kompetent und mit Leidenschaft - die Mitarbeiter. Mit einem Radlader arbeiten Sie effizient.

Das Unternehmen fertigt Individuelle LKW-Aufbauten. Bagger sind in verschiedenen Größen erhältlich.

Qualitätsmaschinen garantieren eine maximale Leistung.

60 Jahre Becker  
Baumaschinen GmbH
Am 27. und 28. April 2024 feierte die Becker Baumaschinen GmbH ihr 60-jähriges Betriebsjubi-
läum mit einer großen informativen Hausmesse am Hauptsitz in Haßfurt.

Herrlich frühlingshaftes Wetter mit 
strahlendem Sonnenschein und ein 
ganz beson derer Anlass lockten zahl-
reiche Gäste im April diesen Jahres 
zur Becker Baumaschinen GmbH: 
Zum 60-jährigen Jubiläums erhiel-
ten sie bei den ausgerichteten Fei-
erlichkeiten in Haßfurt die Gelegen-
heit, sich einen Eindruck vom ausge-
stellten Maschinenprogramm zu ver-
schaffen. Jung und Alt konnten dieses 
sogar selbst einmal ausprobieren. 
Mithilfe von Baggern konnten ver-
schiedene Geschicklichkeits aufgaben 
absolviert werden. Weitere Attrakti-

onen wie zum Beispiel Maschinen- 
Vorführungen und ein ausgiebiges Ca-
tering-Angebot mit einer großen Aus-
wahl an verschiedenen Getränken und 
Speißen rundeten das abwechslungs-
reiche Veranstaltungsprogramm an 
diesen beiden Tagen ab. 

Das Publikum war restlos begeis-
tert, wie Jürgen Mielke, Gesellschaf-
ter-Geschäftsführer der Becker Bau-
maschinen GmbH, zusammenfasst: 
„Auf den Erfolg dieser Veranstaltung 
können wir stolz sein, weil es die Wert-
schätzung der Kunden uns gegenüber 
zeigt.“ Zu den Gratulanten zählte ne-

ben den lang jährigen Lieferanten und 
Geschäftspartnern unter anderem 
auch Günter Werner, erster Bürger-
meister der Stadt Haßfurt. 

Facettenreiches Sortiment

Das im Jahre 1964 als ATLAS-Verkaufs-
büro gegründete Unternehmen gilt als 
führendes Handelshaus in Ober- und 
Unterfranken für den Verkauf von qua-
litativ hochwertigen Baumaschinen, 
Anbaugeräten und individuell angefer-
tigten LKW-Aufbauten wie Ladekrane 
und Container-Wechselsysteme. Dabei 
haben Kunden die Auswahl zwischen 

namhaften Marken erstklassiger Maschinenherstel-
ler – wie zum Beispiel ATLAS, YANMAR, KOBELCO, 
WEYCOR, MEILLER und FASSI. „Getreu unserem 
Motto ‚Qualität ist unser Anspruch, Ihre Zufrieden-
heit unser Ziel‘ finden wir anhand einer professio-
nellen und kompetenten Beratung schnell die richti-
ge Lösung für die jeweiligen Bedürfnisse“, bekräftigt 
Geschäftsführer Dieter Schneider, der auch im Ver-
kauf Unterfranken tätig ist.

„Egal, ob Anbauteile, Kettenbagger, Mobilbagger 
oder Radlader: Wer statt einem neuen Modell lie-
ber ein gebrauchtes bevorzugt, ist bei unserer Ge-
brauchtbörse an der richtigen Adresse“, betont Jür-
gen Mielke. „Hier können Kunden gebrauchte Bau-
maschinen zu einem günstigeren Einkaufspreis er-
werben.“

Zuverlässiger Service

Von einem großen Baumaschinen- und Geräte-Miet-
park über einen Außendienst bis hin zu einem mo-
derne Fahrzeugbauzentrum mit Lackierhalle: Die Be-
cker Baumaschinen GmbH rundet ihr Angebot mit 
einer Vielzahl an Serviceleistungen ab. Hierzu gehö-
ren ebenfalls eine bestens ausgestattete Fachwerk-

statt und ein umfangreiches Ersatzteillager. Eine 
schnelle und sichere Abwicklung von Service- und 
Reparaturarbeiten steht dabei im Fokus. Das Fach-
personal wird regelmäßig bei den Partner-Herstel-
lern geschult, sodass es immer auf dem neuesten 
Stand ist. „Sollte ein Auftrag besonders kompliziert 
sein, unterstützen die langjährigen Kontakte zu den 
Experten der Herstellerwerke“, erklärt Jürgen Mielke. 

Für kleine und große Einsätze kommen die Fach-
monteure zudem mit ihrer mobilen Werkstatt direkt 
auf die Baustelle, um das Problem vor Ort zu behe-
ben. Die in Retzbach bei Würzburg und Bindlach 
nahe Bayreuth eingerichteten Filialen gewährleis-
ten darüber hinaus ein flächendeckendes Service-
netz für die verkauften und vermieteten Maschinen.

„Wir bedanken uns bei all unseren geschätzten 
Kunden, Lieferanten, Geschäftspartnern und bei un-
seren engagierten Mitarbeitern“, sagt Dieter Schnei-
der. „Dank ihres Vertrauens und ihrer Treue blicken 
wir positiv in die Zukunft. Jeden Tag aufs Neue be-
gegnen wir den anstehenden Herausforderungen 
mit einer großen Portion Mut, Begeisterung und ei-
nem reichhaltigen Wissensschatz. Denn wir sind Ihr 
Partner, auf den Sie zählen können.“

Becker Baumaschinen GmbH 
Industriestraße 39-41 
97437 Haßfurt 
Tel.: 09521 687-0 
info@becker-baumaschinen.de 
www.becker-baumaschinen.de
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CONTENT­MARKETING­FORMATE

Preise 1/1 Seite EUR 790,– 
 2/1 Seite EUR 1.290,–

Alle Preise zzgl. MwSt.

Wir erstellen 

Ihnen gerne Ihr 

persönliches  

Content-Marketing- 

Paket.
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Technische Daten

Content Marketing
Technische Daten

Preise · Formate
Anzeigen

Verbreitung

Beihefter · Beilagen
Themen · Termine

Verlagsangaben 
Kurzcharakteristik

Versandauflage  
8.000 Exemplare

Vertrieb 
Per Postzustellung an im Handelsregister eingetragene  
Mitglieder sowie Kleingewerbetreibende mit hoher  
Gewinnumlage der IHK Coburg.

Erscheinungsweise 
6 mal pro Jahr, 1. Woche des Monats

Papier 
90 g/m2, holzfrei weiß

Druckverfahren 
Bogen-Offsetdruck nach Euroskala

Heftformat 
210 mm Breite x 297 mm Höhe (DIN A4)

Satzspiegel  
185 mm Breite x 260 mm Höhe

Beschnittzugaben  
An allen Heftkanten je 3 mm

Druckunterlagen  
digital, PDF/X-Format

Datenübermittlung 
anzeigen@vmm-wirtschaftsverlag.de 
FTP-Upload auf Anfrage

Anlieferadresse für Druckvorlagen  
vmm wirtschaftsverlag gmbh & co. kg 
Ursulinergasse 11, 97070 Würzburg 
Kennwort: UW

AGB
Unsere Allgemeine Geschäftsbedingungen finden  
Sie unter: www.vmm-medien.de

Technische Hotline: 
0821 4405-415, Adnan Badnjevic
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ET = Erscheinungstermin    AS = Anzeigenschluss    DU = Druckunterlagenschluss 

Termine 2025

Januar Februar März April Mai Juni Juli August September Oktober November Dezember Januar ´26

1 Neujahr 1 1 1 1 Tag der Arbeit 1 1 1 1 1 1 Allerheiligen 1 1

2 2 2 2 2  2 2  2  2 2 2 2 2

3 3 3 3 3 3 3  3 3 3 Tag der Dt. Einheit 3 3 3

4 4 4 4 4 4  4 4 4 4 4 4 4

5 5 5 5 5 5 5  5 5 5 5 5 ET Nr. 6/25 5 

6 Hl. Drei Könige 6 6 6 6 6 ET Nr. 3/25 6 6  6 6 6  6 6 Hl. Drei Könige

7 7 ET Nr. 1/25 7 7 ET Nr. 2/25 7  7 7 7 ET Nr. 4/25 7 7 ET Nr. 5/25 7 7 7 

8  8 8 8 8  8 Pfingstsonntag 8 8 AGB Friedensfest 8 8  8  8 8

9 AS Nr. 1/25 9 9 9  9  9 Pfingstmontag 9 9 9   9  9 9   9

10 10 10 10 10 10 10 10 10 10 10 10 10

11 11 11 AS Nr. 2/25 11 11 11 11 11 11 11 11 11 11

12 12 12 12 12 AS Nr. 3/25 12 12 12 12 12 12 AS Nr. 6/25 12 12

13 13 13 13 13 13 13 13 13 13 13 13 13

14 14 14 14 14 14 14 AS Nr. 4/25 14 14 14 14 14 14

15 15 15 15 15 15 15 15 Maria Himmelfahrt 15 AS Nr. 5/25 15 15 15 15

16 16 16 16 16 16 16 16 16 16 16 16 16

17 17 17 17  17 17 17 17 17 17 17 17 17

18 18 18 18 Karfreitag 18 18 18 18 18 18 18 18 18

19 19 19 19 19 19 Fronleichnam 19 19 19 19 19 19   19

20 20 20 20 Ostersonntag 20 20 20 20 20 20 20 20 20

21 21 21 DU Nr. 2/25 21 Ostermontag 21 21 21 21 21 21 21 DU Nr. 6/25 21 21

22 22 22 22 22 22 22 22 22 22 22 22 22

23 23 23 23 23 DU Nr. 3/25 23 23 DU Nr. 4/25 23 23 23 23 23 23

24 DU Nr. 1/25 24 24 24 24 24 24 24 24 24 24 24 Hl. Abend 24 

25 25 25 25 25 25 25 25 25 DU Nr. 5/25 25 25 25 1. Weihnachtstag 25

26 26 26 26 26 26 26 26 26 26 26 26 2. Weihnachtstag 26

27 27 27 27 27 27 27 27  27 27 27 27 27

28 28 28 28 28 28 28 28 28 28 28 28 28 

29 29 29 29 Christi Himmelfahrt 29 29 29 29 29 29 29 29

30 30 30 30 30 30 30 30 30 30 30 30

31 31 31 31 31 31 Reformationstag 31 Silvester 31 
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