
STARKE MARKE. 
REICHE ERNTE.www.markenpersönlichkeit.de  1www.markenpersönlichkeit.de

STARKE MARKE. 
REICHE ERNTE.

ERFOLGREICHES MARKETING: 
KUNDEN GEWINNEN,  
UMSÄTZE GENERIEREN. 



STARKE MARKE. 
REICHE ERNTE.www.markenpersönlichkeit.de  2www.markenpersönlichkeit.de
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Wir zählen in der D-A-CH Region zu den TOP Unternehmensberatungen für Familienunternehmen, StartUps und 
Einzelunternehmer. Unsere über 25 jährige Expertise steigert bei Unternehmens- und Personenmarken die Attraktivität, 
die Strahlkraft und den Umsatz. 

Oder wie wir sagen: 
STARKES UNTERNEHMEN, REICHE ERNTE. 

www.markenstrahklkraft.com 
www.markenpersönlichkeit.de 
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WIE ENTSTEHT  
ERFOLG? 



© KLEPPER MARKENBERATUNG 2020
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ERFOLGT  
ER-FOLGT  
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„ERFOLG IST DAS 
ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN 
VORGEHENSWEISE“
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ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE

PRODUKT/ 
DIENSTLEISTUNG 

ZIELGRUPPE/ 
KUNDEN-AVATAR 

MARKE / 
IDENTIFIKATION 

ZIELE/ 
PLANUNG 

MARKETING/ 
VERTRIEB ERFOLG 

IDEE /  
GESCHÄFTSZWECK 

UMSETZUNG STRATEGIE
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ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE

1. WER IST MEIN UNTERNEHMEN? 
2. WAS MACHT MEIN UNTERNEHMEN? 
3. FÜR WEN MACHT DAS MEIN UNTERNEHMEN? 
4. WARUM MACHT DAS MEIN UNTERNEHMEN? 
5. WOFÜR MACHT DAS MEIN UNTERNEHMEN?
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ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE, HILFREICHE TOOLS

POTENTIAL-ANALYSE KLARHEIT KUNDEN-AVATAR
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PRODUKT/ 
DIENSTLEISTUNG 

ZIELGRUPPE/ 
KUNDEN-AVATAR 

MARKE / 
IDENTIFIKATION 

ZIELE/ 
PLANUNG 

MARKETING/ 
VERTRIEB ERFOLG 

IDEE /  
GESCHÄFTSZWECK 

UMSETZUNG STRATEGIE

✔ ✔ ✔

ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE, HILFREICHE TOOLS
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MARKE 
HERZSTÜCK DEINES UNTERNEHMENS
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WARUM MARKE?
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DIE/DER ERSTE DIE/DER EINZIGEDIE/DER BESTE

MARKEN-POSITIONIERUNG 
ES GIBT NUR DREI OPTIONEN

www.markenpersönlichkeit.de
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WER SICH EINEN NAMEN MACHEN MÖCHTE, 
DER BRAUCHT ERST EINMAL EINEN!
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MEDIEN 
MANUFAKTUR  
OCKERT

Bilder die Bewegen. 
Inhalte die begeistern.
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VITAL-TRANSFORMATION  
FÜR HIGH-PERFORMER

Ich coache High-Performer (aus Business & Leistungssport), um mit 
dem Performance-3System frischer, resilienter, leistungsstärker 
und damit selbstbestimmter, unbeschwerter und freier zu werden. 

VITAL-TRANSFORMATION 
FÜR HIGH-PERFORMER











SURMANN 
ATHLETICS
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KUNDEN KAUFEN NICHT BEI DEM, DER 
DIE MEISTE KOMPETENZ HAT. 
KUNDEN KAUFEN BEI DEM, BEI DEM 
SIE GLAUBEN, DASS ER DIE MEISTE 
KOMPETENZ HAT.

 28
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MARKE MARKE
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MARKE MARKE
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MARKEN KONKURRIEREN 
NICHT AUF MÄRKTEN, 
SONDERN IN DEN KÖPFEN 
UND HERZEN DER 
MENSCHEN.
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PRODUKT/ 
DIENSTLEISTUNG 

ZIELGRUPPE/ 
KUNDEN-AVATAR 

MARKE / 
IDENTIFIKATION 

ZIELE/ 
PLANUNG 

MARKETING/ 
VERTRIEB ERFOLG 

IDEE /  
GESCHÄFTSZWECK 

UMSETZUNG STRATEGIE

✔ ✔ ✔

ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE, HILFREICHE TOOLS

✔
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ZIELKLARHEIT 
ENERGY FLOWS, WHERE ATTENTION GOES

1. POWER HOUR (TAGESZIEL) 
2. SUNDAY HOUR ONE (WOCHEN-PLANUNG) 
3. MONATSPLAN & FORECAST 
4. QUARTALSPLANUNG 
5. JAHRESPLANUNG 
6. 5-JAHRESPLAN
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ZIELKLARHEIT 
PLANUNG – HILFREICHE TOOLS

www.trello.com
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PRODUKT/ 
DIENSTLEISTUNG 

ZIELGRUPPE/ 
KUNDEN-AVATAR 

MARKE / 
IDENTIFIKATION 

ZIELE/ 
PLANUNG 

MARKETING/ 
VERTRIEB ERFOLG 

IDEE /  
GESCHÄFTSZWECK 

UMSETZUNG STRATEGIE

✔ ✔ ✔

ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE, HILFREICHE TOOLS

✔ ✔



DER WURM MUSS DEM FISCH SCHMECKEN, 
NICHT DEM ANGLER…
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MARKETING & VERTRIEB 
ENERGY FLOWS, WHERE ATTENTION GOES

1. WAS VERKAUFE ICH? (PRODUKTTREPPE) 
2. AN WEN? (KUNDEN-AVATAR) 
3. WO FINDE ICH DIESEN? (KONZENTRISCHE KREISE) 
4. WOMIT ERREICHE ICH IHN? (MARKETING-MIX) 
5. WAS IST MEIN FREEBEE? (KÖDER) 
6. WIE VERKAUFE? (SALES PITCH) 
7. WAS VERKAUFE ICH, ZU WELCHEM PREIS?
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ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE, HILFREICHE TOOLS

POTENTIAL-ANALYSE KLARHEIT KUNDEN-AVATAR
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INHABERGEFÜHRTE UNTERNEHMEN, 100-3000 MITARBEITER  
ANGEBOTSTREPPE 

Familienunternehmer -Netzwerke SeminareVorträge 0 €

0 €

Workshop Marken-Klarheit

Strategie Workshop 

Webinare

Brand Audit Wettbewerber / Positionierung 1

Kunden - und Mitarbeiterbefragungen / Positionierung 2

Markenwerte + Markenkern

Marken-Leitidee

Brand Fit

Markendesign

Marken-Erfolgsmessung

Marken-Aktivierung (interner Rollout)

Marken-Kommunikation

Expertenplattform F.U.N.

Erfolgsbegleitung

Markenstrahlkraft-Test  |  Marken-Klarheit  |  Potential-Analyse  |  Kunden-Avatar

700 - 1.500 €

xxx €



Engage

Hunter

Daten-
halle.de

Bayern-
Intern.

Zoom 
Info

Hubspot

Waalaxy

Landing Page  
PowerBranding

Qualifi-
zierungs-
formular

Calendly - 
Termin

Newsletter

Connect 
LinkedIn

Messaging

FaceBook 
Ads Video Page

Referenzen/  
Case Studies

6-7 Blog-Artikel

Cold Emails Erstgespräch 
Sales-Pitch

Angebot

Auftrag

Vertrag 
(DocuSign)

Marken-
Attraktivitäts-

barometer

Jotform email  
Adresse

LinkedIn

Jotform 
email  

Adresse

Video  
Salesletter

email

✔

✔

✔

✔ ✔ ✔✔

✔

✔

✔ ✔ ✔✔✔ ✔✔

✔✔

✔

✔✔ ✔

Bilder

✔

Texte

✔
Ziel-

gruppe

✔

✔✔

✔

✔✔

✔
Texte

✔

Texte

✔

Texte

✔

✔

✔

✔

✔

✔ ✔
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IP, PERSONAL TRAINING  
ANGEBOTSTREPPE 

Verbände IHK Vorträge

0 €

0 €

0 - 650 €Bewegungs-Screening—Anamnese (welches Instrument spielst…/ — Erstgespräch + Sales-Pitch

0 €Kostenlose Probestunde

Webinar

Haltungsdiagnostik   |  Persönliche Hintergründe  |  Ernährungsgewohnheiten  |  Stresslevel

Bewegungs-Concept (10 / 20h/Woche in Jahr 1. / 20 in Jahr 4) 

Erfolgskontrolle

140 - 6.000 €

150 | 150 | 150 €

0 - 750 €

Kennenlerntermin (Probleme, meine Ziele, etc - muss niederschwellig sein)

Opernhäuser/Theater/Konzertsäle

Tune-Up (Resilienz- und Selbstbewusstseins-Training xxx €
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Beweguns-
Screening

Qualifi-
zierungs-

formular 2

Calendly - 
Termin 2 
(60 min)

Aufwärmen 
mit Ines

Erst-
gespräch

Angebot

Auftrag

Probe-
training

140 5500 6000

Verband

IHK

Vortrag 
Düsseldorfer 

Philharmoniker

Flyer

Vortrag

Vortrag

Flyer

QR CODE

Sales-Pitch
Naming

Inhalte/ relevante 
Fragestellung 
Mehrwerte

Kennenlern 
termin

Qualifi-
zierungs-
formular 1

5 niederschwellige 
Fragen

Calendly - 
Termin 1 
(30 min)

> 3 Monate 12 MonateEinmalzahlung
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PRODUKT/ 
DIENSTLEISTUNG 

ZIELGRUPPE/ 
KUNDEN-AVATAR 

MARKE / 
IDENTIFIKATION 

ZIELE/ 
PLANUNG 

MARKETING/ 
VERTRIEB ERFOLG 

IDEE /  
GESCHÄFTSZWECK 

UMSETZUNG STRATEGIE

✔ ✔ ✔

ERFOLG IST DAS ABFALL-PRODUKT 
DER RICHTIGEN VORGEHENSWEISE, HILFREICHE TOOLS

✔ ✔ ✔
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EIN UNTERNEHMEN OHNE STRAHLKRAFT 
IST WIE EIN LEUCHTTURM OHNE LICHT.



STARKE MARKE. 
REICHE ERNTE.© www.markenstrahlkraft.com  47  47

STARKE MARKE. 
REICHE ERNTE.

 47

STARKE MARKE. 
REICHE ERNTE.

Büro Nord:  
Teerhof 59  |  28199 Bremen |  Tel: +49.421.83.99.77.97  |  Fax: +49.89.85.63.07.59  |  eMail: bremen@klepper.biz    

Büro Süd:  
Am Klopferspitz 21  |  82152 Martinsried  |  Tel: +49.89.85.63.07.57  |  Fax: +49.89.85.63.07.59  |  eMail: muenchen@klepper.biz    

 
www.markenstrahlkraft.com 

www.markenpersönlichkeit.de


