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Der B2B-Markt hat sich verändert.
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Mentale Verfügbarkeit 
ist die neue Superkraft
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Trigger-Momente 
schaffen neue Umsatzchancen
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Verkaufe nicht, gewinne!
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Vertrauen verkauft besser denn je!
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Geduld ist eine Tugend.
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Eine neue Ära des Marketings

5% des Markts.

Wachstum durch Leads.

Marketing für Verkäufer

Zielgruppe

Sales lenkt Wachstum.

Marketing für Käufer

100% des Markts.

Käufer lenkt Umsatz.

Wachstum

Lenkung

Wachstum durch Consideration-Sets.

Produkte verkaufen. Käufer das Kaufen vereinfachen.Denkweise



The End.
Sascha Albrink
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