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Die neue Reichweitenstudie
Entscheider im Mittelstand

Die 72 IHK-Zeitschriften in Deutschland gehéren zur
Pflichtlektiire vieler Unternehmer, die iiber eine Geschafts-
beziehung mit lhrem Haus entscheiden. Denn die IHK-Zeit-
schriften erzielen eine Reichweite von 1,564 Millionen
Leser pro Ausgabe (LpA).* Schalten Sie lhre Anzeigen dort,
wo Sie Ihre Kunden erreichen und neue Geschaftsbeziehungen
aufbauen wollen. An lhrem Standort, in mehreren IHK-Regi-
onen lhrer Wahl oder bundesweit mit der IHK-Nationalkombi.
Planungsunterstiitzung, Angebote und Abwicklung aus einer
Hand durch unsere Serviceorganisation.
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IHK-Zeitschriften eG

Tel: 0611 23668-0
office@ihkzeitschriften.de
www.ihkzeitschriften.de




Zeitarbeit — Chance fiir
Arbeitnehmer und Arbeitgeber

in Blick in Stellenborsen zeigt, dass immer mehr freie
EArbeitspléitze von Zeitarbeitsunternehmen angeboten

werden. Das liegt einerseits daran, dass Unternehmen
gerne die Flexibilitit nutzen, die Zeitarbeit bietet. Andererseits
wichst die Nachfrage von Arbeitnehmern, die die Vorteile von
Zeitarbeit zu schitzen wissen.

Zeitarbeit erleichtert vielen Arbeitnehmern den (Wieder-)
Einstieg in den Arbeitsmarkt. Gut zwei Drittel der Arbeits-
krifte, die bei einem Zeitarbeitsunternehmen anfangen, wa-
ren zuvor beschiftigungslos. Unter ihnen befinden sich neben
Langzeitarbeitslosen auch Berufseinsteiger, die sich wihrend
unterschiedlicher Zeitarbeitseinsitze zunichst in der Berufs-
welt orientieren mochten. Gerade Studenten nutzen hiufig
die Moglichkeit, tiber Zeitarbeit an Projekten bei namhaften
Firmen mitzuarbeiten. Auf diese Weise konnen sie viel Erfah-
rung sammeln und bei den Kundenfirmen von Zeitarbeitsun-
ternehmen einen Fufl in die Tiir bekommen. Oftmals endet
solch ein Einsatz mit einer Ubernahme. Eine Befragung un-
ter Mitgliedsunternehmen des Interessenverbands Deutscher
Zeitarbeitsunternehmen (iGZ) - das iGZ-Mittelstandsbaro-
meter — zeigt, dass gut 35 Prozent der ausscheidenden Zeit-
arbeitskrifte vom Kundenbetrieb iibernommen werden.

Doch auch ohne die grofle Ubernahmechance bietet Zeit-
arbeit viele Vorteile. Die allermeisten Arbeitsplitze in der
Branche sind Vollzeitstellen, die unbefristet und sozialversi-
cherungspflichtig sind. Das bedeutet, dass die Zeitarbeitskraft
wihrend ihrer Tétigkeit einen Rentenanspruch aufbaut und
auch ansonsten alle Rechte und Pflichten eines Arbeitsver-
hiltnisses gelten. Zeitarbeitskréfte werden auch bei Urlaub,
Krankheit und in einsatzfreien Zeiten weiterbezahlt - also
wenn das Zeitarbeitsunternehmen gerade mal keinen Auftrag
fiir den Arbeitnehmer hat. Ein Tarifvertrag regelt zudem unter
anderem die Bezahlung der Zeitarbeitskrifte: Seit dem 1. Juni
gibt es einen Mindestlohn von neun Euro fiir ungelernte Kréf-
te. Doch das ist nur die Untergrenze. Facharbeiter und Akade-
miker verdienen entsprechend mehr und werden tibertariflich
bezahlt. «

Foto: privat

Oliver Nazareth, Geschéftsfiihrer des Kieler Zeitarbeitsunter-
nehmens Nazareth Personal GmbH und Landesbeauftragter

Schleswig-Holstein beim Interessenverband Deutscher Zeit-
arbeitsunternehmen (iGZ)

Was ist Ihre Meinung?
Schreiben Sie der Redaktion:
redaktion@ihk-sh.de
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“~m=Der Dicke Ant{_‘tm Er ist P}H Hingucker am Himmel. Der
gréRte und dickste Tankwart der Welt wurde jiingst fiirdie’
zehnte Internationale Warsteiner Balloon Sail wahrend der
diesjahrigen Kieler Woche im Juni angefertigt. Auftragge-
ber ist die Anton Willer Mineraldlhandel GmbH & Co. KG
aus Kiel. Das traditionsreiche mittelstdndische Familien-
unternehmen gehdrt zu den bedeutendsten regionalen
Unternehmen mit eigenem Tankstellennetz im Norden. Der
Anbieter von Heizol, Kraft- und Schmierstoffen fiir Privat-|
kunden, Handel und Gewerbe, Landwirtschaft, Industrie;
und offentliche Hand ist auch Markenpartner fiir die Aral
AG in Schleswig-Holstein. Sgit Anbeginn gefﬁ das\Unter- _ s

nehmen zu den Unterstiitze .dEIIBé{“O‘D_ﬂS_ ks e (&
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Schliisselfaktor Vertrieb

Titelthema € Vertrieb bedeutet heute viel mehr als reden und Auto fahren.
Schlagworte wie Customer Journey, Gamification oder Consultative Sel-
ling beschreiben aktuelle Trends. Was macht moderne Absatzwirtschaft
aus? Lesen Sie im Titelthema dieser Ausgabe auflerdem, wie ein Handels-
vertreter arbeitet, wie sich der Direktvertrieb entwickelt, was Sie im Russ-
land-Export beachten sollten und welchen Beitrag Produktinnovationen
zum Absatzerfolg leisten.

Professor Dr.
Joachim Schwalbach

Wirtschaft im Gesprach € ,Ehrbar-

keit ist ein zeitloser Begriff und ins-

besondere im Wirtschaftsleben ein

Erfolgsfaktor, sagt Professor Dr. Jo-

achim Schwalbach, der zu den The-
- men Corporate Social Responsibility
E und Ehrbarer Kaufmann forscht und
+ berdt. Der Wertekanon ist aktueller
denn je und fir Unternehmer wie
Hochschulen gleichermafien von In-
teresse.

Foto: Tobia

Wichtige
Weichenstellungen

Fachkréfteinitiative € Ange- R
sichts eines zusitzlichen Bedarfs * «

von fast 100.000 Fachkriften in !
Schleswig-Holstein bis 2030 hat ]
die Fachkrifteinitiative ,,Zukunft l
im Norden” mit ihren 23 Partnern,
darunter die IHKs in Schleswig-
Holstein, im April ihren zweiten
Umsetzungsbericht verabschiedet
und 16 Beschliisse mit konkreten
Handlungsempfehlungen gefasst.

N
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Der zweite Preis ging an
das Unternehmen Re-Pear
vom Gymnasium Kalten-
kirchen, das Ollampen aus
alten Glithbirnen herstellte.
Den dritten Platz belegte
die furNature manufacto-
ry — ebenfalls vom Gymna-
sium Kaltenkirchen - mit
dem Verkauf von Mobeln,
Haushalts- und Gebrauchs-
gegenstinden aus recycelten
Materialien.

Zehn ausgewihlte Mini-
unternehmen prisentierten
ihre  Geschiftsideen und
-strategien sowie einen selbst

gestalteten Messestand einer
E fachkundigen Jury. Zuvor

hatten alle Teilnehmer einen

LS
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2 Junior-Landeswetthewerh 2016 Geschiftsplan erstellt. Das Siegerunternehmen connECKt vertritt
Schleswig-Holstein nun beim Bundeswettbewerb im Juni.
L an d es Sl e g fu r Veranstaltet wird der Landeswettbewerb vom Institut der deut-

. . schen Wirtschaft Koln in Kooperation mit der Investitionsbank
Sc h u I er aus E C ke rnfO rd e Schleswig-Holstein (IB.SH), unterstiitzt durch die Studien- und
Fordergesellschaft der Schleswig-Holsteinischen Wirtschaft und
Der Junior-Landeswettbewerb 2016 hat Ende April die besten  die schleswig-holsteinischen Sparkassen. red <
von Schiilerinnen und Schiilern gegriindeten Miniunternehmen
im Land ausgezeichnet. Die Schiilerfirma connECKt von der Jung-  Junior-Programme
mannschule in Eckernforde siegte mit ihrem Kochbuch mit Rezep-  www.junior-programme.de
ten und Geschichten von Fliichtlingen.

> Ideenwetthewerb E-Mail an ideenwettbewerb@seedfonds-sh.de eingereicht
werden. Die besten Ideen werden mit Geld- und Sachpreisen

VO m G e i stesb I itz Z u r G m b H zwischen 1.000 und 5.000 Euro pramiert. In diesem Jahr wird
der Wettbewerb Schleswig-Holstein von der Fachhochschule

Kiel und der Wirtschaftsférderung und Technologietransfer

ereits zum achten Mal sucht der Ideenwettbewerb Schleswig Holstein GmbH (WTSH) organisiert. Schirmherr

B Schleswig-Holstein zukunftsweisende Ideen fiir Pro-  ist Schleswig-Holsteins Wirtschaftsminister Reinhard Meyer.

dukte, Dienstleistungen oder Verfahren aus schleswig- ,,Mit dem Ideenwettbewerb stirken wir die Griindungskultur

holsteinischen Hochschulen und Forschungseinrichtungen, in Schleswig-Holstein®, betont Dr. Dirk Miiller, bei der WTSH
die am Markt erfolgreich umgesetzt werden kénnen. verantwortlich fiir die Ausgriindungsforderung.

AD sofort konnen Ideen in Form von kurzen Skizzen, in Fiir viele ehemalige Teilnehmer gab der Wettbewerb den

denen die Idee, ihre Marktfahigkeit und die geplante Umset- ~ Anstofy zur Firmengriindung. Kay Sornsen, der mit dem
zung beschrieben werden, bis zum 11. September 2016 per Lichtanimationssystem EDGE 2014 den zweiten Platz beleg-
te, griindete die Light Instruments GmbH. Die Erstplatzierte
Nadine Sydow griindete die Solvoluta GmbH. Sie trat 2014
mit Schnexgon, einem Produkt zur 6kologischen Schnecken-

abwehr, an.
Am 9. Oktober nimmt eine Jury alle eingereichten Ideen un-
.Besser eine Maschine begibt sich in Gefahr als der ter die Lupe. Die besten werden am 7. November in einer feier-
Mensch. Nicht immer sind die Roboter also mutmaR- lichen Veranstaltung pramiert und vorgestellt. Sonderpreise
liche Todesbringer im StraBenverkehr.” gibt es in Hohe von je 1.000 Euro in den Bereichen Green
Economy, IT und Food and Health. red &

Jens Kiffmeier, Politikredakteur der Kieler Nachrichten (KN),
in den KN vom 4. Mai 2016 zu der Frage nach dem sinnvollen Einsatz Zum Ideenwetthewerb Ohrel0)
von Robotern in Wirtschaft, Munitionsbergung und Pflege www.seedfonds-sh.de EII
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> Veranstaltung zum Mobilitdtsmanagement

Verkehrsbelastungen reduzieren
Q cht von zehn Beschiftigten nutzen den eigenen Pkw,

um zur Arbeit zu kommen. Das fithrt zu Belastungen

fir Pendler, Betriebe und Stidte. Mobilititsmanage-
ment kann Pkw-Alleinfahrten im Berufsverkehr durch Stir-
kung offentlicher Verkehrsmittel, Fahrgemeinschaften und
des Fahrrads um rund 20 Prozent verringern.

Losungen fiir einen flexiblen, kostengiinstigen, gesunden
und entspannten Weg zur Arbeit prasentieren der ACE Auto
Club Europa und das schleswig-holsteinische Wirtschaftsmi-
nisterium in einer kostenlosen Konferenz am 16. Juni 2016.
Unter dem Titel ,,Gute Wege im echten Norden - Betriebliches
Mobilititsmanagement fiir Schleswig-Holstein® laden die Ver-
anstalter von 14 bis 18 Uhr ins Kieler Landeshaus, Diistern-
brooker Weg 80.

Experten prisentieren erfolgreiche Mobilititsmanage-
mentlosungen fiir Schleswig-Holstein, von denen Arbeit-
nehmer, Betriebe, Stidte und Kommunen profitieren. Auf
dem ,Markt der Méglichkeiten beantworten Produkt- und
Dienstleistungsanbieter Fragen rund um die Mobilitdt von
morgen. red

Anmeldung und Programm OFAD)
www.bit.ly/ace-anmeldung Ol

Suchen Sie die optimale
Losung fur Ihr WLAN?

Wir beraten Sie umfassend:
tenzing - Dr. Miiller & Partner GmbH IT-Solutions

Hutmacherring 6 | 23556 Liibeck | Tel. 0451 873000 | kontakt@tenzing.de

Ihr Partner fiir OE:UDQ

sy [

Foto: iStock.com/ralfgosch
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Dr. Andreas Hiibener ist in die Geschéftslei-
tung der Biidelsdorfer Schnoor Industrieelektronik
GmbH & Co. KG berufen worden. Der 50-jahrige pro-
movierte Nachrichtentechnikingenieur kommt vom
siiddeutschen Antennenspezialisten Kathrein-Werke
KG. Hiibener soll das Systemhaus fiir professionel-
le Kommunikation weiterhin auf Innovations- und
Wachstumskurs halten.

Joachim Kochanowski, bislang Leiter der gemein-
samen Geschaftsstelle Norderstedt der IHK zu Liibeck
und der Handelskammer Hamburg, ist nach mehr als 45
Jahren im Dienst der IHK Ende April in den Ruhestand
gegangen. Kochanowski hat der IHK zu Liibeck in der
Nordgate-Region ein Gesicht gegeben. Seit Eréffnung
der Geschiftsstelle Ende 2010 besuchte er Hunderte
Unternehmen und vernetzte sie eng mit der IHK. 1969
begann er seine Aushildung bei der IHK zu Liibeck.
Nach zwei Jahren Bundesgrenzschutz kehrte er zu-
riick, wurde EDV-Leiter, stellvertretender Leiter des

oy :
Bereichs Zentrale Dienste und Leiter des Qualitdtsma- ‘\J

nagements. Seine Nachfolge tritt Martin Tretow an,
der aus dem Haupthaus in Liibeck nach Norderstedt
wechselte und ebenfalls bei der IHK zu Liibeck gelernt hat.

Fiihrungswechsel bei der Wirtschaftsakademie
Schleswig-Holstein GmbH: Nach 13 Jahren als Ge-
schaftsfiihrer verldasst Dr. Detlef Reeker die Akade-
mie, um sich in Nordrhein-Westfalen neuen Aufgaben
im familidren Umfeld zu widmen. Der heute 62-Jéhri-
ge kam 2003 zunéchst als alleiniger Vorstand an die
Akademie nach Kiel. In seine Dienstzeit fielen etwa
die Verschmelzung mit dem Uberbetrieblichen Ausbildungszentrum
(0AZ) in Elmshorn sowie die Umwandlung der Akademie von einem
Verein in eine gemeinniitzige GmbH. Die Geschaftsbereichsleiter Pro-
fessor Dr. Christiane Ness (staatlich anerkannte Bereiche), Matthias
Diitschke (Aus- und Weiterbildung) und Jorg Kuntzmann (Zentrale
Dienstleistungen) werden ab 1. Juli bis auf Weiteres die Geschafts-
fiihrung ibernehmen. «
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Unsere Kunden denken nicht an IT.




Die Reise zum Produkt

Absatzwirtschaft im Wandel € Vertriebler sind vor allem eloquent und fahren gerne Auto — ein oft
wiederholtes Klischee. Doch wie das mit Klischees so ist, sind sie bei genauer Betrachtung kaum
zu halten. Moderner Vertrieb und modernes Marketing sind heute viel breiter aufgestellt, auch
weil die Kunden viel besser informiert sind.

arum sollte ein Interessent ge-
rade bei mir kaufen?“ So fasst
Thomas Lang, Prasident des

Bundesverbands der Vertriebsmanager
(BAVM), den Gedanken aller Vertriebs-
und Marketingbemiihungen zusammen.
Der Weg zu einer fundierten Antwort ist
vielfiltiger denn je. Dabei fallen Begriffe
wie ,,Customer Journey*, ,,Gamification®
oder ,,Consultative Selling®. Was steckt
dahinter?

,Ein Unternehmen sollte den Kun-
den iiber alle Kontaktpunkte hinweg
positiv erreichen®, sagt Lang. Was sich
banal anhort, verlangt eine ausgekliigelte
Strategie. Das beginne mit einem Social-
Media-Auftritt und ende noch lange
nicht beim Kauf des Produkts. Auch
der Kundenservice oder die Pflege von
Bestandskunden gehore zur Customer

wirtschaft os/16

Journey. ,Wichtig dabei ist, dass nicht
nur der Firmenauftritt iiber alle Kana-
le hinweg tibereinstimmt. Vertrieb und
Marketing miissen eine einheitliche Ge-
schichte erzihlen.“ Die Vorziige des Pro-
dukts miissten auf Facebook-Seiten, in
Printanzeigen, im Online-Shop und im
stationdren Handel gleich erlebbar sein.

Vor allem ist es fiir den Experten ent-
scheidend, alle moglichen Absatz- und
Kontaktkanile stetig aktiv zu nutzen.
»Jedes Unternehmen, das Erfolg haben
will, muss in den verschiedenen Kanilen
prasent sein®, ist Lang iiberzeugt. Das so-
genannte Customer-Relationship- oder
-Experience-Management (CRM/CEM)
umzusetzen, verlange aber nach einem
durchdachten Konzept. Die Fragen, die
sich die Unternehmen stellen miissten,
klingen simpel, seien aber essenziell:

Wofiir bin ich da? Was bindet den Kun-
den? Und eben: Warum sollte der Kunde
ausgerechnet bei mir kaufen?

Online-Konfiguratoren € Eine moderne
Chance, Kunden fiir das eigene Produkt
zu begeistern, sind digitale Produktkon-
figuratoren, durch die der Weg zur Kauf-
entscheidung eingéngig und spielerisch
werden soll - die sogenannte Gamifi-
cation. Frither mussten Kunden fiir ein
individuell zugeschnittenes Produkt oft
dicke Kataloge wilzen, etwa beim Auto-
oder PC-Kauf. ,Durch die Online-Kon-
figuratoren lisst sich heute alles schnell
und vor allem spielerisch nach eigenen
Ideen zusammenfiigen. Ein paar Klicks
geniigen’, berichtet Lang.

Zu einer Multikanalstrategie zih-
le auch kiinftig der personliche Faktor,

oto: iStock.com/artbyjulie
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trotz Digitalisierung und einfa-
cher Informationsbeschaffung.
»Nicht nur, dass viele Produkte
stark erkldrungsbediirftig sind,
auch das Zwischenmensch-
liche beeinflusst die Kauf-
entscheidung®, sagt Tho-
mas Lang. Allerdings habe
sich die Art der Beratung
gravierend gedndert. ,Das
klischeehafte ewige Bequat-
schen passt nicht mehr in unsere Zeit.“

Die Idee des ,Consultative Selling®
sieht den Vertriebsmitarbeiter viel-
mehr als Berater. Lang sagt, dass die
Kiufer die augenscheinlichen Vorteile
der Produkte natiirlich durch Informa-
tionsquellen wie das Internet kennen
wiirden. ,, Die eigentliche Herausforde-
rung ist vielmehr, den Bedarf des Kun-
den zu identifizieren und gemeinsam
eine Losung zu erarbeiten.”

Speziell beim Erstgesprich konne
sich der Vertriebler enorme Glaubwiir-
digkeit erarbeiten, ahnlich wie ein Arzt,
schreibt der Verkaufsexperte Ingo Vo-
gel. ,Wie viel Zeit nimmt sich der Arzt
fir mich? Wie genau erkundigt er sich
nach meinem Befinden? Schaut er mir
beim Gesprich in die Augen? Geht er
auf meine Aussagen ein?“ So entstehe
Vertrauen. Vorrangige Aufgabe eines
Verkiufers sei es heute, diesen Test zu
bestehen.

Um individuell auf Kunden eingehen
zu konnen, rit Andreas Buhr, Trainer
und Dozent im Vertrieb, zur ,,6-Icon-
Recherche®. Durch soziale Netzwerke
wie Facebook, Xing oder LinkedIn las-
se sich der Einkaufer vorab besser ein-
schitzen oder ein Gesprichseinstieg
finden. Dartiber hinaus empfiehlt auch
Buhr, viele Kommunikationswege zu
nutzen, um gleichfalls bei Bestandskun-

den im Gedéchtnis zu bleiben. ,,Nur wer
sich neben dem Kundengesprich auch
in den sozialen Netzwerken als Experte
positioniert, wird auch in Zukunft er-
folgreich sein.®

Faktor Controlling{ Ein Thema ruft
unter Vertriebsmanagern Uneinigkeit
hervor: Verkaufsprovisionen als Anreiz.
Lang halt sogenannte Incentives fiir rich-
tig. Jedoch: ,Vertriebler sollten nicht zu
stark {iber Provisionen motiviert werden,
da sie sonst eben nicht mehr die besten
Berater der Kunden sind. Beispiele zeig-
ten zudem, dass Vertriebsmitarbeiter
auch ohne den zusitzlichen Anreiz einer
Provision erfolgreich arbeiteten.
Gefahren fiir den Vertriebserfolg
sieht Thomas Lang nicht nur in feh-
lenden Multikanalstrategien. Auch eine
weitere Professionalisierung wie etwa
ein Vertriebscontrolling abzulehnen,
berge Risiken. Denn Vertriebskennzif-
fern zu definieren (Key Performance In-
dicators, kurz: KPI) ermdgliche es fest-
zustellen, welche Mafinahmen erfolg-

«

reich gewesen seien. So kann die Stra-
tegie bei Bedarf angepasst werden. ,,Das
Controlling dient nicht mehr allein der
Kontrolle der Verkaufsergebnisse, son-
dern der Steuerung kiinftiger Prozesse®,
sagt Lang.

Ob einzel-
ne Aktivititen
nun auf Ver-
trieb, Marke-
ting oder eine
Schnittmenge beider Bereiche zielten,
sei nicht entscheidend. Der BAVM-Pri-
sident restimiert vielmehr: ,Wir kom-
men weg von der klassischen Absatz-
wirtschaft. Formen und Ideen werden
moderner. Der Weg zum Produkt soll
eine unterbrechungslose Reise sein.“ €€

~Vertrieb und Marketing
miissen eine einheitliche
Geschichte erzahlen.”

Autor: Daniel Kappmeyer
IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
kappmeyer@flensburg.ihk.de

Website des BdVM
www.bdvm.eu

Boels
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Die Party geht weiter

Direktvertrieb < Auch wenn der Internethandel boomt, setzen viele Unter-
nehmen auf den Direktvertrieb. Einkaufspartys sind wieder beliebt und das
Internet keine Konkurrenz, sondern nur ein zusétzlicher Vertriebsweg — die
ranche blickt optimistisch in die Zukunft.

B

8

Seit 60 Jah

> Auslandsvertrieb

Export-Compliance
im Russland-Geschaft

Eine rechtskonforme Exportabwicklung im Russland-Geschift
ist im Zuge der Ukraine-Krise besonders wichtig geworden. Die
Implementierung eines passenden Compliance-Systems muss
samtliche exportrelevanten Abldufe und Prozesse im Unterneh-
men berticksichtigen.

Neben dem Waffenembargo und dem zweckgebundenen Aus-
fuhrverbot fiir Dual-Use-Giiter hat die EU gegen Russland auch
weitreichende sektorale, personale und Finanzsanktionen verhingt.
Die Nichteinhaltung von Gesetzen kann zu hohen Geld- und Haft-
strafen fiihren, aber auch Reputationsschiden verursachen.

Wie kann ein entsprechendes Compliance-System aussehen?
Zunichst muss die Unternehmensfithrung dafiir sorgen, dass
alle mit dem Russland-Geschift befassten Abteilungen Kennt-
nis von den aktuellen Restriktionen haben und diese auch un-
verziiglich befolgen. Dies kann durch entsprechende Schulun-
gen erfolgen.

wirtschaft os/16

er Klassiker sind die Tupper-
D partys, die es seit iiber 60 Jah-

ren gibt - und die sich immer
noch grofier Beliebtheit erfreuen. Doch
Direktvertrieb umfasst noch mehr Un-
ternehmen und Bereiche. Heute sind in
Deutschland 823.000 Vertriebspartner
fir Direktvertriebsunternehmen ak-
tiv. Auch wenn die meisten Firmen der
Branche auf eine Multikanalstrategie
setzen, wurden zwei Drittel aller Bestel-
lungen auf einer Verkaufsparty getitigt,
so der Bundesverband Direktvertrieb
Deutschland (BDD). Alle 22 Sekunden
findet in Deutschland eine Verkaufspar-
ty statt. Der Gesamtumsatz in der Bran-
che lag 2014 laut BDD bei 15,3 Milliar-
den Euro.

Nicht nur Verkaufspartys, sondern
auch klassische Vertretergeschifte zih-
len zum Direktvertriebskonzept, auch
wenn sie nur fiir etwa drei Prozent aller
Bestellungen verantwortlich sind. Den-
noch sei dieser Vertriebsweg nach wie
vor wichtig, um einen ersten Kunden-
kontakt herzustellen, so der Branchen-
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Auf zertifizierte Berater setzt auch das
Unternehmen Cambridge Weight Plan
aus GrofSbritannien, dessen Deutsch-
o landzentrale in Barsbiittel (Kreis Stor-
g marn) sitzt. ,Unser Konzept geht nur
& im Direktvertrieb auf*, betont Stefanie
: m" = Froggatt, Market Support Manager fiir
& Deutschland und Osterreich. Das Kon-

are/Michael Roulie

Des Weiteren sollen bei allen bestehenden und kiinftigen Lie-
ferungen und Transaktionen Geschiftspartner sorgfiltig geprift
werden, um sanktionierte Personen zu identifizieren. Dasselbe gilt
fiir Institutionen. Dabei ist es wichtig, auch die Personen im Ge-
sellschaftskreis des Geschiftspartners zu priifen. Der Einsatz spe-
zieller Software kann dies wesentlich erleichtern.

Zudem ist eine Anpassung von Angeboten und Vertrigen mit
russischen Kunden erforderlich. Im Vertrag sollen Exportkontroll-
Klauseln und Sanktionsrisiken Beriicksichtigung finden. Unbedingt
erforderlich ist eine enge Zusammenarbeit mit dem Bundesamt fiir
Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle (BAFA) - gerade in Zweifelsfillen.
Durch eine Anderung der EU-Verordnungen miissen bestehende
Genehmigungen gegebenenfalls neu beantragt werden.

Schliefilich ist es unabdingbar, politische Entwicklungen und
mogliche Anderungen beziiglich der Russland-Handelsbeschrin-
kungen sorgfiltig zu beobachten und entsprechende Anpassungen
im Compliance-System umgehend vorzunehmen. So hat etwa die
Aussage des BAFA nur eine befristete Giiltigkeit. Uli K

Deutsch-Russische AHK
www.russland.ahk.de



zept kombiniere Ersatzmahlzeiten und
personliche Beratung — die Berater ste-
hen dabei den Kunden nicht nur beim
Verkauf, sondern auch auf dem Weg
zum Wunschgewicht unterstiitzend zur
Seite.

Image verbessert { In Grofibritanni-
en habe das Unternehmen bereits rund
3.000 Berater, in Deutschland wachse
man zurzeit noch langsam, da man die
Berater erst noch schulen und zertifizie-
ren miisse. Man arbeite mit Hochdruck
daran, das Beraternetz und damit die
Erhaltlichkeit der Produkte in Deutsch-
land zu verbessern - auch mithilfe des
Internets, das eine wertvolle Ergdnzung
im Dialog mit der Zielgruppe sei, so
Froggatt. So helfen eine geschlossene
Beratergruppe bei Facebook beim Aus-
tausch mit den Beratern und die so-
zialen Medien generell beim direkten
Kontakt mit den Kunden. ,,Unser Ver-
trieb bleibt indes analog gepragt, da der
regelmiflige Kontakt zwischen Berater
und Kunden fiir deren nachhaltigen Ab-
nehmerfolg wichtig ist.”

Das Internet sei fir die Direktver-
triebsunternehmen generell kein Kon-
kurrent, sondern wichtiger Vertriebs-
kanal geworden, sagt auch der BDD.
Durch Bestell-Apps ldsst sich zudem der
Verkauf auf Partys leichter organisieren —
weshalb die Unternehmen der Branche
planen, verstérkt in die IT zu investieren.
Auch die Mitarbeiter lassen sich iiber das
Internet leichter schulen.

In die Zukunft blickt die Branche
duflerst positiv. Das hat auch Professor
Dr. Florian Kraus von der Uni Mann-
heim beobachtet, der mit dem BDD
eine Studie zur Direktvertriebsbranche
durchgefiihrt hat: ,Trotz des boomen-
den Online-Handels ist es der Branche
gelungen, ihr Image weiter zu verbes-
sern und kontinuierlich Neukunden zu
gewinnen.“ Denn trotz Internet biete
der Direktvertrieb immer noch viele
Vorteile, so der BDD - etwa die unmit-
telbare Testerfahrung und das bequeme
Einkaufen ohne weite Wege und Park-
platzsuche. «

Autorin: Nathalie Kliiver
Freie Journalistin
redaktion@ihk-sh.de

Website des BDD
www.direktvertrieb.de
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» Titelthema Schliusselfaktor Vertrieb

Der Herr der Fische

Handelsvertreter im Portrat ¢ Wenn irgendwo in Deutschland ein Lachsfilet
in der Pfanne brutzelt, hatte meist Daniel Braun seine Finger im Spiel. Seit
knapp drei Jahren ist Braun Geschaftsfiihrer der Akvamar GmbH in Quick-
born (Kreis Pinneberg). Das junge Unternehmen besteht seit 2013 und ist
auf den Handel mit TiefkiihIfisch aus aller Welt spezialisiert.
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Daniel Braun

Braun nicht. Mal geht es um sechs

Uhr los, mal erst um neun. Der Ge-
schiftsfithrer der Akvamar GmbH wird
stindig mit neuen Herausforderungen
konfrontiert. Durch die unzéhligen Lan-
der und Firmen, die der 40-Jihrige be-
treut, stellt sich kein routinierter Ablauf
ein. ,,In der einen Sekunde habe ich mit
einem Spanier zu tun,
der Thunfisch ver-
kaufen mochte, in der
néchsten spreche ich
mit einem Esten, der
Lachs an den Mann
bringen will, sagt
Braun.  ,Einstellen
kann man sich immer
nur auf die allgemei-
nen Geschiftsablau-
fe. Alles darum her-
um ist jeden Tag neu.“ Natiirlich ist der
Arbeitstag nicht pinktlich um 18 Uhr
zu Ende. Gegen Mitternacht wird auch
schon mal mit Geschaftspartnern in den
USA telefoniert. Seine Mitarbeiter sehen
den Reiz ebenfalls in der téglichen Un-

E inen festen Tagesablauf hat Daniel
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vorhersehbarkeit. ,,Fisch ist eben nichts,
was am Flieband produziert wird®, sagt
Kornelia Kroger, bei Akvamar fiir den
Vertrieb und die Ausbildung verant-
wortlich.

Seefahrerromantik ¢ Zu den Aufga-
ben des Handelsvertreters zahlt jedoch
nicht nur die Vermittlung zwischen
Hindler und Verkdufer. Die Akvamar
GmbH kiimmert sich auch um das
Marketing der Tiefkiithlprodukte. ,,In
unserer Branche spielt auch die See-
fahrerromantik eine Rolle. Hinter je-
dem Fisch steht eine Geschichte®, so
Braun. ,Die Herkunft des Tieres und
derjenige, der es gefangen hat. In unse-
ren Marketingstrategien versuchen wir
auch, die Hintergriinde zu vermitteln.”
Deswegen stehen neben den iiblichen
Biirotitigkeiten auch Besuche bei Zu-
lieferern auf dem Programm. ,Zum
einen lernen wir so die Menschen ken-
nen, die hinter dem Fisch stehen. Zum
anderen konnen wir kontrollieren, ob
die Fangmethoden den EU-Richtlinien
entsprechen’, sagt Braun.

Speziell der Einkauf reizte Braun
schon frith - doch der Weg zum Tief-
kithlfisch war lang. In seiner Ausbildung
spezialisierte er sich auf den Textilbe-
reich und kam erst tiber mehrere Statio-
nen zum Fischverkauf. Schliefllich wur-
de Braun Marketing- und Vertriebsleiter
bei Iceland Seafood. Das Unternehmen
vertrieb Tiefkiihlfisch an Supermarkt-
ketten. 2013 entschied der Konzern, sich
aus dem Geschift zuriickzuziehen. ,Da
standen viele Vertragspartner im Re-
gen’, sagt Braun. ,Daraus entstand die
Idee, die Akvamar GmbH zu griinden.
Wir boten an, die Vertriage zu iiberneh-
men.“ Heute zihlen nahezu alle Super-
marktketten und Discounter zu Brauns
Kunden.

Die Akvamar GmbH hat sich insbe-
sondere auf die Geschiftsvermittlung
und das Consulting spezialisiert. ,,Bei
uns lagern nirgendwo sieben Tonnen
Tiefkiihllachs, das Risiko der Rohwa-
renbeschaffung konnten wir outsour-
cen’, erklirt der Herr der Fische. An
einen bestimmten Auftraggeber ist er
nicht gebunden. ,,Unsere Vertréige sind
flexibel geregelt und wir konnen indi-
viduell entscheiden, wie lange wir mit
welchem Partner zusammenarbeiten
mochten.” «

Autorin: Katharina Bambenek
IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
bambenek@kiel.ihk.de

Mehr unter

www.akvamar.com

Fotos: IHK/Bambenek, iStock.com/zozzzzo
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Hanseteam Niederlassung
Flensburg

Birgit Madsen (Mitte) mit dem Flens

5. B W
burger Team. Von links Uwe Zickler, Maigrit Schroder-Wullf,
Kevin Kriger, BM, Henning Klissing, Kirsten Kriiger-Trupkovic, Jurgen Hose, Elisabeth Rosner.
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Eine Flensburger Erfolgsgeschichte
Ein dinisches Mirchen

s ist die (fast unglaubliche) Ge-

schichte einer jungen danischen

Frau, die mit dem Unternehmen
Hanseteam ein danisches Marchen in
Deutschland geschrieben hat.

Nicht Andersen, sondern Madsen ist
der Name — Birgit Madsen! 1961 in Son-
derburg, auf der danischen Insel Alsen,
geboren nur 40 km von der deutschen
Grenze entfernt. Nach einem hdéheren
Handelsexamen und Lehre in der Kom-
mune Augustenborg (Alsen) bot ihr die
Kommune einen festen Job in der Sozial-
verwaltung an, doch die damals 23-Jéahri-
ge hatte andere Plane. Es war die Liebe
zu einem Hamburger Segler, die sie 1983
zu einem Wechsel von der Insel Alsen
nach Deutschland bewegte.

Vor 26 Jahren griindete sie an der
Elbe ihre eigene Firma ,Hanseteam -
Partner fur Personal GmbH", welche
als Personaldienstleister Fachkrafte fir
wichtige Branchen zur Verfligung stellt.

Es ist die Erfolgsgeschichte von da-
nischer Frauenpower, schrieb die Ta-
geszeitung ,Der Nordschleswiger” in
Apenrade: mit Hauptsitz Hamburg be-
schaftigt das Unternehmen heute rund
800 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
und ist bundesweit vertreten mit Nieder-
lassungen in Frankfurt, Berlin, Stralsund
und Flensburg.

Die Niederlassung Flensburg

gegrindet 2003, beschaftigt heute
224 Mitarbeiter-innen. Unter der Leitung

von Frau Maigrit Schroder-Wullf, die seit
Uber 10 Jahren an der Spitze vom Flens-
burger Team steht, sind Kunden und
Mitarbeiter in allerbesten Handen. Von
Flensburg aus bedient das Hanseteam
Kunden aus den Bereichen Metall, Logis-
tik, Produktion, Handwerk und erneuer-
baren Energien. Der Flensburger Hanse-
team-Personalpool besteht aus Gewerb-
liche Mitarbeiter-innen, Fachhelfer-innen
sowie gut ausgebildete Kaufleute. Ein
groRRer Erfolgsfaktor flr das Hanseteam
Flensburg ist die Mund-zu-Mund-Propa-
ganda. In Flensburg rufen viele Kunden
von selbstan, weil sie gehort haben, dass
das Hanseteam tlchtiges Personal hat.
Und auf der anderen Seite rufen beim
Hanseteam Flensburg viele Menschen
an, die gehort haben, dass Hanseteam
ein guter Arbeitgeber ist!

Was sich schlieRlich aber auch in
Hamburg langst herumgesprochen hat:
in diesem Jahr wurde das Hanseteam

als ,Hamburgs beste Arbeitgeber” aus-
gezeichnet, und besonders stolz ist Fir-
menchefin Birgit Madsen dabei auf den
Sonderpreis , Fairness”.

Die Erfolgsgeschichte hat ein Ge-
heimnis — ein danisch-deutsches: einer-
seits orientiert sich das Hanseteam ganz
an deutschen Malstdben und Werten,
doch die Mischung mit der von Birgit
Madsen mitgebrachten danischen Un-
ternehmenskultur hat zweifelsohne ih-
ren groRen Anteil auch am Wachstum
des Unternehmens. Flache Hierarchien,
die Begegnung auf Augenhdhe mit dem
einzelnen Menschen im Zentrum, ent-
sprechen der deutsch-danischen Menta-
litdt von Birgit Madsen.

Ihre Liebe von einst zerbrach, aber sie
entwickelte eine andere Liebe, die sich
als tragfahig und stabil erwiesen hat —
zu Hamburg, zu Deutschland, ohne ihre
danischen Wurzeln zu vergessen!

Autor: Siegfried Matlok, Apenrade

Hanseteam Partner flr Personal GmbH
Ballastkai 5, 24937 Flensburg

Tel: 0461-80 79 09 0, Fax: 0461-80 79 09 2
www.@hanseteam.de
flensburg@hanseteam.de

Maigrit Schréder-Waullf

Birgit Madsen
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Neue Markte
erschliel3en

Produktinnovationen € Ein schwierigeres Marktumfeld,

ein wandelbares Produkt oder eine gute Gelegenheit: Die
Griinde, warum sich Unternehmen neue Absatzmaérkte er-

schlielRen, sind so vielféltig wie die Ideen und Strategien

dahinter.

TDI-Doppelkurbelwellen-Motor:
der Neander MOthﬁAG

Fotos: Robbe & Berking, edding International GmbH, Oliver Franke

ding AG angesichts der Digitalisierung eine langfris-

tig sinkende Nachfrage im Bereich Biirobedarf. ,Das
wiirde fiir uns einen Umsatzriickgang von bis zu 15 Prozent
bedeuten, sagt Per Ledermann, Vorstandvorsitzender des
Marker-Marktfithrers. Fiir Losungswege wurden unter ande-
rem die Mitarbeiter befragt. ,Einer der Vorschlidge war Na-
gellack®, so Ledermann. Eine Marktanalyse habe gezeigt, dass
die Mehrheit der Befragten edding — bis dahin ohne eigenes
Produkt — mehr Kompetenz bei Nagellacken zutraue als etab-
lierten Herstellern.

Um das Image der eigenen Marke zu nutzen, setzt Leder-
mann Kontrapunkte zum sonst brancheniiblichen Glamour-
Faktor. Die Lacke werden in Alltagssituationen prasentiert.
»50 zeigen wir, dass unser Produkt robust und haltbar ist*, sagt
der Firmeninhaber. Wolle man einen bestehenden Markt auf-
rollen, miissten neue Strategien her. Nach knapp einem Jahr
sei das neue Produkt bereits deutschlandweit zu haben. ,,Die
neue Branche und die neue Zielgruppe sind Herausforderun-
gen. Aber wir sind bereit, Risiken einzugehen und aus Fehlern
zu lernen.”

IVI arktanalysen prognostizierten der Ahrensburger ed-

Zweites Standbein ¢ Den Markt der gewerblich genutzten
Auflenbordmotoren hat die Neander Motors AG fiir sich
entdeckt. Im Zentrum steht ein zweizylindriger Turbodiesel-
Motor mit doppelter Kurbelwelle, den die Kieler Firma fiir ein
eigenes Motorrad entwickelt hat. ,,2005 haben wir mit dem
Motor das erste TDI-Motorrad der Welt zugelassen’, berich-
tet der Vorstandsvorsitzende Lutz W. Lester. Als in der Wirt-
schaftskrise ab 2007 die Motorrad-Entwicklung ins Stocken
kam, suchte er alternative Einsatzgebiete fiir den Motor und
wurde bei Auflenbordern fiindig.

»Die Konkurrenz produziert nur Benzin-Auflenborder, die
zum Beispiel nicht bei Olférderplattformen eingesetzt werden
diirfen®, erklart Lester. Aufgrund der Doppelkurbelwelle ver-
ursacht der Neander-Motor nur geringe Schwingungen. Da-
durch sei er ideal fiir die gewerbliche Schifffahrt geeignet, etwa
fiir Rettungs- und Fischerboote. Der TDI-Auf8enborder von
Neander ist derzeit bis 100 PS der einzige am Markt.

Fir Oliver Berking war die Restaurierung der Holz-Segel-
jacht ,,Sphinx“ der Start des zweiten unternehmerischen Stand-
beins. Der Inhaber der Silbermanufaktur Robbe & Berking aus
Flensburg trommelte dafiir verschiedenste Jacht-Fachleute zu-
sammen. ,,Als das Projekt abgeschlossen war, wollte ich das vor-
handene Expertenpotenzial weiter nutzen', so Berking. Daraus
entstand Robbe & Berking Classics. Die Werft, spezialisiert auf
die Restaurierung und den Neubau historischer Holzjachten,
beschiftigt heute 17 Mitarbeiter, eroffnet bald ein Museum und
gibt ein zweisprachiges Fachmagazin heraus.

»Den Markt fiir unsere Boote gibt es eigentlich nicht®, er-
klirt der Flensburger. Denn auch Motor- und Segeljachten
werden heute aus Kunststoff gebaut. Dennoch - oder gerade
deswegen - sei die Werft ein Erfolg. Sowohl das Silber als auch
die Jachten seien fiir die tidgliche Nutzung gefertigte Liebhaber-
objekte. ,Wichtig ist mir zu zeigen, dass man auch heute noch
so langlebige Produkte in reiner Handarbeit in Deutschland
fertigen und dann weltweit erfolgreich vertreiben kann.“ &

Autor: Daniel Kappmeyer, IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
kappmeyer@flensburg.ihk.de



> Kaufménnische Ausbildung
Eigeninitiative
ist Pflicht

In kaufménnischen Ausbildungsberu-
fen wird organisiert, verwaltet und kom-
muniziert. Ohne Kaufleute wiirde in vielen
Unternehmen Chaos herrschen. Kaufman-
nische Berufe sind in der Wirtschaft tiberall
gefragt, duflerst vielseitig, bieten ein gutes
Gehalt und sind in den unterschiedlichsten
Branchen anzutreffen.

Kaufminnische  Ausbildungsberufe
machen 60 Prozent der Ausbildung in In-
dustrie, Handel und Dienstleistung aus.
Je nach Ausbildungsberuf kénnen sich
die Aufgaben stark unterscheiden. Der
Immobilienkaufmann ist viel unterwegs,
zeigt Kunden Wohnobjekte und betreut
die Immobiliensanierung. Der Kaufmann
fiir Biiromanagement, der vor Kurzem
den Biirokaufmann abgel6st hat, ist oft am
Schreibtisch mit Rechnungen, der Perso-

nalverwaltung und der Betriebsorganisa-
tion beschiftigt.

Entwicklungschancen ¢ Dennoch haben
kaufménnische Berufe auch Gemeinsam-
keiten: Unverzichtbar ist heute der Com-
puter — egal ob Rechnungen geschrieben
oder Zahlen jongliert werden. Auch gehort
viel Kontakt mit Menschen dazu. Ob am
Telefon oder personlich — der Umgang mit
Kunden oder Kollegen muss freundlich
und professionell sein. Oft sind kaufmén-
nische Mitarbeiter die Schnittstelle fiir den
Informationsaustausch. Die Berufe setzen
Eigeninitiative voraus, denn hier wird ge-
plant und organisiert. Ein Gespiir fiir Zah-
len ist dabei unverzichtbar.

Kaufmann im Einzelhandel oder Bank-
kauffrau - viele verbinden mit kaufmin-
nischen Berufen diese Ausbildungsklassi-
ker. Doch es gibt zahlreiche andere M6g-
lichkeiten, als Kaufmann durchzustarten.
Als Sport- und Fitnesskaufmann wird der
Auszubildende direkt in einen sportlichen
Betrieb eingebunden, koordiniert die Ab-

«

ldufe, beschafft Sportgerite und kann Trai-
ningseinheiten durchfiithren. Wer Grofleres
organisieren will als ,,nur ein Biiro, kann
die Ausbildung zum Kaufmann oder zur
Kauffrau fiir Logistikdienstleistungen ab-
solvieren: Wann und wie werden Giiter in
die ganze Welt verschickt? Wo werden sie
zwischengelagert? Die Antworten auf diese
Fragen lernt man in der Logistikausbildung.

Nicht tiberall sind Anzug oder Kostiim
fir kaufméannische Berufe Pflicht. In Ban-
ken etwa gibt es aber einen festen Dress-
code. Die Ausbildungsvergiitung und spi-
tere Gehilter sind vergleichsweise hoch.
Wer eine Weiterbildung anstrebt, hat viele
Entwicklungsmoglichkeiten. «

Autorin: Dr. Julia Piitz
IHK zu Kiel, Aus- und Weiterbildung
puetz@kiel.ihk.de

Ausbildungsberufe von A bis Z
www.ihk-schleswig-holstein.de
(Dokument-Nr. 12899)

Anzeige

wankendorfer zieht positive Bilanz fiir das Jahr 2015
Genossenschaft bereitet Wechsel im Vorstand vor

Die Wankendorfer Baugenossenschaft flir Schleswig-Holstein
eG, Kiel, beendete das Geschaftsjahr 2015 mit einem Jahres-
Uberschuss von 2,0 Mio. Euro und einer Bilanzsumme von
387,3 Mio. Euro, so die positive Bilanz des Unternehmens, die
der Vorstandsvorsitzende Helmut Knlpp jetzt vorstellte. Knlpp
erlduterte, dass sich die Situation der Immobilienwirtschaft in
den vergangenen Jahren auch in Schleswig-Holstein gut entwi-
ckelt habe und die wankendorfer davon in all ihnren Geschaftsfel-
dern profitieren konnte. Die starkere Wohnungsnachfrage hat
nun auch die landlichen Rdume erreicht und sorgt fir eine gute
Auslastung des Wohnungsbestandes. Die Leerstandsquote re-
duzierte sich auf etwa 2 Prozent. Auch der Mieterwechsel ging
auf eine Fluktuationsquote von nunmehrrund 12 Prozent zurlick.
Aufierdem starken das giinstige Zinsumfeld und die steigenden
Immobilienpreise die Wirtschaftskraft des Unternehmens.

Ihr soziales Engagement konnte die wankendorfer, die im ver-
gangenen Jahr mit ihrem ersten Nachhaltigkeitsbericht auf
sich aufmerksam machte, auch im Jahr 2015 weiter ausbauen.
Insbesondere bei der Unterbringung von Flichtlingen hat das
Unternehmen an vielen Standorten Verantwortung Gbernom-
men und den Kommunen Wohnraum zu fairen Bedingungen
zur Verfligung gestellt. Damit die Integration gelingtund umdie
Anstrengungen vor Ort zu unterstitzen, hat die wankendorfer
unter anderem selbst Dolmetscher eingestellt, die den neuen
Nachbarschaften mit Rat und Tat zur Seite stehen.

Im Februar dieses Jahres ging die wankendorfer ein Joint Ven-
ture mit dem in Magdeburg ansassigen Energiedienstleister
GETEC ein, um damit einen ersten Schrittin den Energiemarkt
zu gehen. Das neu gegriindete Joint Venture mit dem Namen
~Energie flr Schleswig-Holstein GmbH" wird die Warmever-
sorgung des eigenen Wohnungsbestandes Uber ein Energie-
contracting Ubernehmen. In einem zweiten Schritt erfolgen
die Erbringung von Warmemessdienstleistungen sowie der
Einstieg ins Stromgeschaft.

Die Tochtergesellschaft namens , Wankendorfer Gesellschaft
fir kommunale Stadtentwicklung mbH" realisiert in enger Ab-
stimmung mit den Kommunen Aufgaben aus dem Bereich
der kommunalen Wohnraumvorsorge. Zurzeit ist sie in drei
Stadten Schleswig-Holsteins damit beschaftigt, VWWohnanlagen
nach dem sogenannten Kieler Modell zu errichten.

Eine weitere Veranderung steht im wankendorfer Vorstand an:
Der Vorstandsvorsitzende Helmut Knlpp geht nach 18jahriger
Tatigkeit zum 30. September 2016 in den Ruhestand. Bernd
Hentschel, langjahriges Mitglied des Vorstands, erhélt ab
1. Juli 2016 Unterstltzung durch Dr. Ulrik Schlenz. Zuvor war
Dr. Ulrik Schlenz als Vorstandsvorsitzender bei der Hauptge-
nossenschaft Nord AG, Kiel, tatig. Bernd Hentschel und Dr. Ul-
rik Schlenz werden das Unternehmen als gleichberechtigte
Vorstande weiter flhren.

www.wankendorfer.de
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... Professor Dr.
Jens Nachtwei,

der an der Humboldt- i'""

Universitét zu Berlin zur
Personalpsychologie im
Vertrieb forscht

Was ist das Grundrezept
fiir Vertriebserfolg?

Es gibt wenig belastbare Studien im Ver-
trieb. Unsere bisherige Forschung mit mehr
als 2.000 Vertrieblern hat jedoch gezeigt, dass
vor allem die Personlichkeit wichtig ist. Dass
Vertriebler Ausbildungs- und Weiterbildungs-
malnahmen genossen haben, die den Verkauf
ankurbeln sollten, scheint wenig Einfluss auf
den Umsatz zu haben. Am wichtigsten fiir eine
hohe Umsatzzielerreichung sind hohe emotiona-
le Belastbarkeit, hohe Extraversion und geringe
Teamorientierung.

Welche Verdnderungen hat es
im Vertrieb gegeben?

Manager im Vertrieb haben noch intensi-
ver mit der Entgrenzung ihrer Arbeit zu kdmp-
fen. Die Erreichbarkeit hat zugenommen, die
Fahigkeit zum Abschalten klar abgenommen.
Der Vorteil von Smartphones und Smart-Data-
Ansétzen ist, dass schnell und addquat auf
Kunden und auch eigene Vertriebsmitarbeiter
reagiert werden kann. Die Herausforderungen
und Gefahren dieser Technologien sind jedoch
im Vertriebsmanagement noch nicht durchweg
bekannt.

Welche Chancen bietet der persdnliche
Kontakt, welche die Digitalisierung von
Vertriebskanalen?

Im B2B-Vertrieb wird noch immer iiber per-
sonliche Beziehungen und letztlich iiber Ver-
trauen agiert. Das wird sich auch durch die
zunehmende Digitalisierung nicht dndern, die
viel stdrker im B2C-Umfeld greift. Ich wiére
auch sehr vorsichtig damit, den Faktor Mensch
aus der Gleichung zu werfen — das mag im
Verkehrswesen funktionieren, im Vertrieb eher
nicht. «

Blog iiber Vertriebspsychologie
www.vertriebspsychologie.education

14 wirtschaft os/16

Foto: iStock.com/ronstik

"

Die Beziehung
zum Kunden retten

Debitor-Inkasso GmbH < Das Bad Schwartauer Unternehmen ist
einer der Marktfiihrer unter den Inkassounternehmen und kiim-
mert sich um offene Forderungen von Kunden aus Deutschland,

Osterreich und der Schweiz.

edes Unternehmen hat es schon
J erlebt: Der Kunde zahlt nicht. Die
erste  Zahlungserinnerung: kei-
ne Reaktion. Auf die folgenden Mah-
nungen wird ebenfalls nicht gezahlt.
Forderungsausfille sind édrgerlich, teils
existenzbedrohend. Bei groflen Unter-
nehmen wie Energieversorgern, Verla-
gen oder Versandhiusern kénnen die
offenen Forderungen auch sechsstellige
Summen erreichen - solchen Mengen
an nicht bezahlten Rechnungen hin-
terherzulaufen kann mithsam sein. Bei
solchen Mengenforderungen springt
die Debitor-Inkasso GmbH (DIG) aus
Bad Schwartau ein, eines der grofiten
Inkassounternehmen Deutschlands, das
das gesamte gerichtliche Mahnverfahren
tibernimmt. 81 Mitarbeiter arbeiten fiir
die Firma, die seit 35 Jahren in dem Ge-
schift tétig ist und zu 100 Prozent Burda
Direkt gehort.

Viel Psychologie ¢ Die Bad Schwar-
tauer empfehlen ihren Kunden, schnell
einen Mahndruck aufzubauen. ,Wir
autorisieren uns nach den ublichen
Mahnstufen zunichst einmal mit einem
erneuten Mahnschreiben®, erklart An-
dreas Stock, Geschiftsfithrer von DIG.
Oft bewirke schon dieser sogenannte
Briefkopfwechsel eine Zahlung der of-
fenen Rechnung. Passiert jedoch nichts,
wird der Kontakt zu den Schuldnern ge-
sucht. Nicht nur auf dem Postwege, so
Geschiftsfithrer Torsten Pagel, denn bei

vielen Schuldnern sei es typisch, Briefe
schon gar nicht mehr zu 6ffnen. Deshalb
erfolgt die Kommunikation der DIG
auch durch E-Mails, per Telefon oder
WhatsApp und tber ein Self-Service-
Portal. Das Online-Portal sei anonymer
fiir die Schuldner und baue Hemmun-
gen ab, so die Geschiftsfiihrer.

Da die DIG Mengenforderungen be-
arbeitet und somit grofie Datenmengen
erhdlt, sind die Abldufe stark automa-
tisiert und sehr IT-lastig. Dennoch sei
gute Kommunikation unerlésslich, be-
tont Stock: ,,Es ist auch sehr viel Psycho-
logie im Spiel, weshalb unsere Mitarbei-
ter speziell geschult sind.“ Denn es gelte,
den Zahlungssaumigen auf Augenhohe
zu begegnen, ihnen klarzumachen, dass
die Leistung, die sie erhalten hitten, zu
zahlen sei — aber dass es auch moglich
sei, individuelle Absprachen wie Ra-
tenzahlungen zu vereinbaren. Doch es
gehe nicht nur darum, fiir den Kunden
das Geld einzutreiben: ,Ein moderner
Forderungsmanager muss auch darauf
achten, fiir die Auftraggeber die Kun-
denbasis wiederherzustellen - und Kun-
denbeziehungen zu retten.” «

Autorin: Nathalie Kliiver
Freie Journalistin
redaktion@ihk-sh.de

Mehr unter
www.debitor.de



DIE JOBMACHER

Personalexperten fiir technische Berufe

it ihrem neuen und schon ge-

legenen Blro am Burgtorkai

eroffnen DIE JOBMACHER
ihren bundesweit 18. Standort. , Ab so-
fort sind wir nun auch im Osten Schles-
wig-Holsteins flir unsere Kunden und
Mitarbeiter vor Ort”, freut sich Oliver
DUwel, Ansprechpartner des Personal-
dienstleisters DIE JOBMACHER in der
Hansestadt Libeck.

Der Personaldienstleister hat sich mit
seiner Griindung 2010 auf die Uberlas-
sung und Vermittlung technischer Fach-
krafte der Metall- und Elektroindustrie
spezialisiert. Seither wuchs neben der
Jobmacher-Familie stets auch das Port-
folio und so werden heute zusatzlich auf
den Kunden individuell zugeschnittenen
Personallésungen in puncto Rekrutie-
rung angeboten.

.Unser Know-How liegt zweifelsoh-
ne in technischen Berufen, begonnen
beim Anlagenmechaniker, aufgehort
beim Zerspanungsmechaniker”, erklart
Regionalleiter Genja Seidel, der bereits
seit Kiellegung der DIE JOBMACHER an
Bord ist.

Mehr als 120 Fachkréafte sind allein
am Standort Kiel tatig, einige davon be-
reits seit der ersten Stunde. Ein kleiner
Beweis daflir, dass die Zufriedenheit der
Mitarbeiter im Unternehmen stimmt.
Grinde finden sich schnell, denn DIE
JOBMACHER zahlen nicht nur Uber die
im 1GZ-DGB Tarifvertrag vereinbarten
Loéhne hinaus, sondern punkten auch bei

Themen, wie , Betriebliche Altersvorsor-
ge” und , Arbeitsschutz”.

»Sicherheit kann gar nicht ernst ge-
nug genommen werden, das kommt
allen zugute”, weifd Oliver Dlwel, der
in seiner friheren Ausbildung zum
Konstruktionsmechaniker selbst an der
Werkbank stand. Daher wird jeder neue
Mitarbeiter, nachdem er seine personli-
che Schutzausristung und Werkzeuge

erhalten hat, mit einer ausfihrlichen
Arbeitssicherheitsunterweisung ausge-
stattet, die mindestens einmal jahrlich
zur Auffrischung wiederholt wird.

Fur ihre Kunden, unabhéngig ob es der
familiengefuhrte Handwerksbetrieb aus
der Region oder der international agieren-
de Konzernist, bilden diese Punkte ein Ge-
samtpaket, weshalb sie sich gerne auf die
Kompetenzen der Jobmacher beziehen.

= e P L,
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Unterhalb des Burgtors: Die neue Niederlassung in Libeck in der Hafenstralke

DIE JOBMACHER GmbH

Sophienblatt 21a, 24103 Kiel
Tel.: 0431 90866050
kiel@die-jobmacher.de

HafenstraRe 1a, 23568 Libeck
Tel.: 0451 38849970
luebeck@die-jobmacher.de

www.die-jobmacher.de
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~Ehrbarkeit st

ein Erfolgsfaktor”

Unternehmertum € Der Ehrbare Kaufmann ist aktueller denn je. Uber die-
ses ewig junge Thema hat sich die Wirtschaft mit Professor Dr. Joachim
Schwalbach ausgetauscht. Der Wertekanon ist fiir Unternehmer wie Hoch-
schulen gleichermalen von Interesse.

Joachim Schwalbach

Wirtschaft: Wie bewerten Sie den
Begriff ,,Ehrbarer Kaufmann“? Passt er
noch in die Zeit?

Joachim Schwalbach: Ehrbarkeit ist
ein zeitloser Begriff und insbesondere
im Wirtschaftsleben ein Erfolgsfaktor.
Unehrbare Kaufleu-
te werden in einer
Marktwirtschaft aus
dem Markt gedrangt
und haben wirtschaft-
lich keine Zukunft.
Insofern passt der Be-
griff ,Ehrbarer Kauf-
mann“ - beziehungs-
weise geschlechtsneu-
traler  ausgedriickt
»Ehrbare Kaufleute® - sehr gut auch in
die heutige Zeit.

Wirtschaft: Ist das nur etwas fiir den
Mittelstandler? Oder: Gibe es beispiels-
weise die VW-Krise nicht, wenn die Phi-
losophie des Ehrbaren Kaufmanns auch
fur internationale Konzerne Geltung
hitte?

Schwalbach: Unternehmenskrisen,
die durch Fehlverhalten von Fithrungs-
kriften ausgelost wurden, sind meist ein
Beleg dafiir, dass der Verhaltenskodex

in diesen Unternehmen entweder nicht
beachtet oder gering geschitzt wurde.
In grofien Unternehmen kann aufgrund
der Komplexitit der Strukturen Fehl-
verhalten linger unentdeckt bleiben. In
mittelstdindischen Unternehmen wird
Fehlverhalten in der Regel schneller auf-
gedeckt beziehungsweise aufgrund gro-
Berer Transparenz der Titigkeit erst gar
nicht generiert.

Wirtschaft: Die IHKs bemiihen sich,
den Ehrbaren Kaufmann hochzuhalten
und immer wieder in Zusammenarbeit
mit dem Ehrenamt mit Leben zu fiillen.
Was ist dariiber hinaus aus Threr Sicht
moglich?

Schwalbach: Die IHKs miissten
wesentlich offensiver positive Beispiele
von Ehrbaren Kaufleuten herausstellen.
Dadurch kénnte ein Gegengewicht zu
den Medien entstehen, die vorwiegend
tiber negative Beispiele unehrbaren
Geschiftsverhaltens berichten. Aktives
Hervorheben von Positiv-Beispielen
konnte das stark lddierte 6ffentliche Ver-
trauen in die Wirtschaft und deren Re-
prasentanten wiederherstellen. Gefragt
sind natiirlich auch die Unternehmen
und insbesondere der Mittelstand selbst,

Zur Person

—

ihr ehrbares Geschiftsgebaren intensi-
ver zu kommunizieren. Der eklatante
Widerspruch - weltweit erfolgreiche
deutsche Wirtschaft einerseits, eigen-
stichtige und geldgierige Wirtschafts-
fithrer andererseits — kann und darf sich
nicht in der 6ffentlichen Meinung fest-
setzen.

Wirtschaft: Kann ein Wertekanon
ganz konkret die Geschifte eines Unter-
nehmens befordern?

Professor Dr. Joachim Schwalbach, Jahrgang 1948,

war von 1993 bis 2013 Professor fiir Internationales
Management an der Wirtschaftswissenschaftlichen
Fakultdt der Berliner Humboldt-Universitdt und leitete
dort das Institut fiir Management. Seit Anfang 2014 ist
Schwalbach Geschaftsfiihrer des Berliner Beratungs-
und Kommunikationsunternehmens SMI — Management
Institute International GmbH. Seine Forschungs- und
Beratungsschwerpunkte sind inshesondere Unterneh-
mens- und CEO-Reputation sowie Corporate Sustaina-
bility and Responsibility. Alle zwei Jahre veranstaltet
Schwalbach die weltweit bedeutendste Corporate-So-
cial-Responsibility-Konferenz in Berlin, die dieses Jahr
vom 14. bis 16. September stattfindet. «

UNICONSULT
‘ KIEL

DIE STUDENTISCHE
UNTERNEHMENSBERATUNG.

Betriebswirtschaftliche Beratung - Marketing - Griinderberatung

UNICONSULT Kiel - Ihr Zugang zu talentiertem Nachwuchs

@ www.uniconsult-kiel.de ;E: info@uniconsult-kiel.de
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Schwalbach: Unbedingt! Ein Werte-
kanon wie das Leitbild Ehrbarer Kauf-
leute ist fir den Unternehmenserfolg
nach innen und nach auflen unabding-
bar. Der Kanon miisste in jedem Ver-
trag — etwa Arbeits- und Kaufvertrag -
enthalten sein. Dadurch wiirde jedem
Mitarbeiter und jedem Geschéftspartner
signalisiert, dass die Geschifte nach ehr-
baren Prinzipien betrieben werden und
das Unternehmen an seinen Prinzipien
gemessen werden kann. Das dadurch
gewonnene Vertrauen befordert den
langfristigen Unternehmenserfolg mehr,
als landlaufig angenommen wird.

Wirtschaft: Wie kommt ein Hoch-
schullehrer eigentlich dazu, sich fiir die-
ses Thema zu engagieren?

Schwalbach: Insbesondere Hoch-
schullehrer der Betriebswirtschaftslehre
tragen gegeniiber ihren Studierenden
und kiinftigem Managementnachwuchs
eine grofle Verantwortung, sie fachlich
und werteorientiert auszubilden. Dabei
ist der fachliche Teil leichter zu bewil-
tigen als der werteorientierte. In nach
wie vor etwa 90 Prozent der Curricula
der BWL in deutschen Hochschulen
ist, etwas verkiirzt ausgedriickt, die
einzige Werteorientierung die Gewinn-

Fotos: Tobias Tanzyna, iStock.com/0J0_Images

maximierung. Werte wie die im Leit-
bild Ehrbarer Kaufleute niedergeleg-
ten, also etwa Verantwortung fir das
Unternehmen, die Mitarbeiter und die
Gesellschaft zu tibernehmen, kommen
im Ausbildungskanon zumeist nicht
vor. Um dieser einseitigen Ausbildung
entgegenzuwirken, wurden in meinem
Ausbildungsprogramm im Studiengang
Internationales Management fachli-
che und werteorientierte Themen eng
miteinander verkniipft. Dabei diirfen
Themen wie das Leitbild Ehrbarer Kauf-
leute, Corporate Governance, werteo-
rientierte Unternehmensfithrung und
gesellschaftliche Verantwortung von
Unternehmen (CSR) nicht fehlen.

Wirtschaft: Warum befassen sich so
wenige Hochschulen in Deutschland
mit Wirtschaftsethik?

Schwalbach: Die Situation ist folgen-
de: Bestehende und zumeist gut gemein-
te, teils als Stiftungslehrstithle neu ein-
gerichtete Professuren fiir Wirtschafts-
ethik waren und sind nicht die Losung
fiir eine verantwortungsvolle BWL-Aus-
bildung. Wenn es beispielsweise unter
30 Professoren in einer Wirtschaftsfa-
kultdt nur einen Wirtschaftsethiker gibt,
dann werden 29 Professoren ihr busi-
ness as usual betreiben, also fachorien-
tiert ohne breite Werteorientierung aus-
bilden. Die Fakultit schmiickt sich zwar
mit einem Ethikexperten, exkulpiert da-
durch aber die anderen Professoren von
dieser Aufgabe.

Wirtschaft: Was ist zu tun?

Schwalbach: Die Losung kann nur
sein, die Curricula so zu tberarbeiten,
dass Wirtschaftsabsolventen ihre kiinf-
tige Aufgabe im Dienste des Unterneh-
mens und der Gesellschaft ausiiben
konnen. Im Ubrigen ist ein derartiges
Curriculum aus meiner Erfahrung fir
Studierende und Lehrende weitaus at-
traktiver und zufriedenstellender. Da-
ritber hinaus, so meine These, wird ein
werteorientiert ausgebildeter Manage-
mentnachwuchs wesentlich erfolgrei-
cher die tdglichen Herausforderungen
im Wirtschaftsleben bewialtigen, was
wiederum positiv fiir die Unternehmen
sowie die Gesellschaft ist. «

Interview: Michael Leghand
IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
leghand@kiel.ihk.de

Website der CSR-Konferenz
www.csr-hu-berlin.org
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Immobilienvermittler Jovica Denadija

> German Homes Lizenz GmbH

Erfolg mit Franchisekonzept

18

ler aus Leidenschaft und Mitgriinder der German Ho-

mes Lizenz GmbH in Glinde. Das Unternehmen will

den Vorurteilen, die manch einer gegeniiber Maklern hat, et-

was entgegensetzen. German Homes bietet volle Transparenz,
so manche Garantie und ein lohnendes Franchisekonzept.

Keiner der Griinder war urspriinglich Immobilienmakler.

»Gerade das macht uns besonders®, sagt Denadija. Die langjéh-

rigen Erfahrungen, die Mitgriinder Ron Westphal und Dena-

dija bei der Immobilienplattform Immonet.de machten, hal-

G eschiftsfiithrer Jovica Denadija ist Immobilienvermitt-

Sicher. Schnell. Glasklar. @ GlobalConnect

www.globalconnect.de

Corporate Cloud
Die leistungsstérkste Cloud-Lésung fiir Unternehmen

Telefonie

Freie Technologieauswahl fiir Standorte im In- und Ausland
Internetlosungen

Ultraschnelles Internet via Glasfaser
Netzwerklosungen

Uber 13.000 Kilometer eigene Glasfaserinfrastruktur
Sicherheit

Hohe Betriebszuverldssigkeit und hohe Datensicherheit

Datacenter-Losungen
Hochverfiigbare, professionelle Rechenzentren

Kontakt und Information

ihk-sh@globalconnect.de oder per Telefon 040-299 976 89.
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Foto: Majka Gerke

fen bei der Entwicklung des German-Homes-Konzepts. Eine
Idee der drei Griinder: Bei German Homes spart der Kdufer
die Maklerprovision. ,,In anderen Landern lingst gingige Pra-
xis®, so Denadija. Dem Verkidufer bieten sie dafiir kostenlose
Immobilienbewertungen und eine Verkaufsgarantie.

Mit 60.000 Euro Startkapital begann 2013 das Abenteuer von
German Homes in Glinde. ,Alles Eigenmittel, so Denadija.
Dennoch schafften sie auf Anhieb rund 140.000 Euro Umsatz.
2016 wollen sie die Umsatzmarke von 1,5 Millionen Euro kna-
cken. Dafiir tun sie einiges: Fiir jedes Objekt werden eine Immo-
bilienbewertung und ein hochwertiges Exposé erstellt und iiber
verschiedene Kanile angeboten. 137 Objekte hat die Firma 2015
in Glinde und Umgebung verkauft, die Abschlussquote liegt bei
rund 70 Prozent. ,Das ist unschlagbar®, findet Denadjja.

Nach ihrem erfolgreichen Start setzen die Macher auf ein
eigens entwickeltes Franchisekonzept. Neben der Ladenfliche
in Glinde mit sieben Mitarbeitern gibt es Niederlassungen in
Quickborn, Miinster und Bremen unter der Regie von Lizenz-
nehmern, die sich nur um die Immobilienvermittlung zu kiim-
mern brauchen. Backoffice und Marketing werden von Glinde
aus gegen eine Lizenzgebiihr gesteuert. ,Wir suchen starke Part-
ner, die Lust haben, was zu schaffen’, meint Denadija. 120 po-
tenzielle Standorte haben sie bundesweit ausgemacht. Im Sep-
tember 6ffnet in Ahrensburg der finfte Standort. «

Autorin: Majka Gerke, freie Journalistin
redaktion@ihk-sh.de

Der Verein der Mentoren fiir Unternehmen in Schles-
wig-Holstein e. V. hat auf seiner Mitgliederversammlung
einstimmig den Vorstand fiir die nachsten zwei Jahre
wiedergewdhlt. Dorothee Thomanek bekleidet weiter das
Amt der ersten Vorsitzenden, zweiter Vorsitzender bleibt
Karsten Kahlcke. Als Kassenwart wurde Peter Lembke
bestétigt. Jorg Stolzenburg wurde Vereinsvorstand. Bert-
hold Pohl musste aus persdnlichen Griinden aus dem Vor-
stand ausscheiden. Als Schriftwart wurde Uwe Béttcher
einstimmig als neues Vorstandmitglied gewéhlt. Im Verein
unterstiitzen Unternehmer und Manager auf ehrenamtli-
cher Basis andere Unternehmen in den Beratungsfeldern
Unternehmensnachfolge, Existenzerhaltung sowie Exis-
tenzgriindung.

Mit der Unterzeichnung des Kodex von ,, 100PRO — Aus-
bildungsinitiative der Veranstaltungswirtschaft” bekennt
sich die Musik- und Kongresshalle Liibeck (MuK) zu einer
fundierten Ausbildung in der Veranstaltungswirtschaft.
Durch die 100PRO-Initiative schérfen die vier groRBen
Verbande der Branche mit Unterstiitzung des DIHK das
Bewusstsein fiir die Bedeutung guter Ausbildung. Die
gemeinsame Ausbildungsinitiative wurde Anfang April
vorgestellt. Der Kodex verdeutlicht die wichtigsten Bau-
steine der Ausbildung zu Veranstaltungskaufleuten und
Fachkréften fiir Veranstaltungstechnik. «
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Akquise ist wie ein Krimi

Pro. eta. & Workshops €, Ich liebe die Kaltakquise”, sagt Isabel Stiihler. Die selbststédndige Vertrieblerin
aus Koldenbiittel in Nordfriesland will Kunden und Workshop-Teilnehmer mit ihrer Begeisterung fiir den
so spannend wie ein Krimi.”

Beruf anstecken. Denn: ,,Der Vertrieb ist fiir mich

pingcenter hatte Isabel Stiihler einen Aha-Moment: Im

Auftrag des Inhabers begeisterte sie so viele Passanten
fir die Gaststitte, dass der Laden voll war wie nie. Nicht ohne
Stolz erzéhlt sie von ihrer ersten Kundenakquise als Rucksack-
reisende. Die Begeisterung blieb und ist heute ihr taglicher
Antrieb.

Wie ein Krimi habe auch die Kundenakquise einen Span-
nungsbogen, der sich vom ersten telefonischen Kontakt an
langsam aufbaue, sagt Stithler. Kurz nach seinem Hohe-
punkt — dem Vertragsabschluss - falle bei vielen Vertrieblern
die Kurve jedoch rapide ab. Das ist fiir die Verkaufsexpertin
die Erklirung dafiir, warum in vielen Betrieben trotz gutem
Preis-Leistungs-Verhiltnis immer wieder Kunden wegbre-
chen. ,Der Fokus ist meist nur auf den ersten Abschluss ge-
richtet. Fiir einen guten Kundenservice und eine nachhaltige,
dezente Betreuung nimmt sich leider fatalerweise nur selten
jemand ausreichend Zeit.“

Vor einem kleinen Café in einem australischen Shop-

Produkte etablieren < Woher riithrt dieser Enthusiasmus fiir
Vertrieb? ,,Ich gehe gerne auf Menschen zu und stecke sie mit
meiner Begeisterung an’, sagt die gelernte Biirokauffrau. Nach
kurzer Zeit in diesem urspriinglichen Beruf war fiir Stithler
allerdings klar, dass sie eine neue Herausforderung braucht.
Uber Reisen durch Siidafrika, Irland und Australien gelangte
sie mit Zwischenstopp in Bayern wieder nach Norddeutsch-
land. Hier startete Stithler 2010 als Vertriebsmitarbeiterin in
der Verlagsbranche. ,Ich musste Termine mit Kunden ver-
einbaren, alles per telefonischer Kaltakquise.“ Das habe ihre
Vertriebsleidenschaft weiter befeuert. Im Anschluss arbeite-
te sie auch fiir eine Unternehmensberatung. 2015 wagte sie
den Schritt in die Selbststéndigkeit und griindete ,,Pro. eta. &
Workshops mit Isabel Stithler®

Ihre Kunden sind iberwiegend Start-ups, die Beratung
und Unterstiitzung im Vertrieb bendtigen. ,,Sie mochten ihre
Produkte oder eine Dienstleistung auf dem Markt etablieren,
daher der Name ,Pro. eta.”, erkldrt Stithler. Fiir die junge Ham-
burger Firma ,Diese Klappkarten konnte sie kiirzlich einen
bekannten Online-Blumenversandhandler tberzeugen, die
Karten ins Portfolio aufzunehmen. Dariiber hinaus gibt die
38-Jahrige auch Workshops in mittelstindischen Betrieben,
etwa in Kooperation mit der Mittelstandsberatung TG-Inter-
national.

Ein Herzensprojekt, das Stiihler kiinftig verstirkt angehen
will, ist die Nachwuchsférderung. So konne sie sich vorstel-
len, Azubis in Berufsschulklassen zu zeigen, wie vielfiltig
Vertrieb sei und welches Potenzial in dem Berufsfeld stecke.
Dazu will Stithler Ausbildungsbetrieben kiinftig speziell auf
den Fachkriftenachwuchs zugeschnittene Vertriebssemina-
re anbieten. Dabei ist, wie im Verkaufsgesprach, der Span-
nungsbogen das leitende Element fiir Isabel Stithlers Ver-
triebskonzept. «

Foto: IHK/Kappmeyer

Isabel Stiihler berat das Start-up ,Diese Klappkarten” im Vertrieb.

Autor: Daniel Kappmeyer
IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
kappmeyer@flensburg.ihk.de

Website von Pro. eta. & Workshops
www.proeta-w.de
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»

Seit Generationen in Mode

August Rohde Textilhandel < Es war eine Geschaftserdffnung mit Perspektive, die dem ,,geehrten Publikum
Heiligenhafens und Umgegend” fiir den 1. Oktober 1889 angezeigt wurde. Der 25-jahrige August Rohde
griindete in der HafenstraBe ein ,Manufacturwaarenhaus, ein Tuch-, Manufactur- und Modewaren-Geschift,
verbunden mit Herren- und Damen-Confection” — nachzulesen in der Festschrift zum 125-jahrigen Bestehen.

20

tilhandel GmbH & Co KG, die sich heute fiir Stamm-

kunden und Touristen als fester Anlaufpunkt in Sachen
Mode an sieben Standorten prasentiert, liegt Stoff fiir Filme-
macher und Schriftsteller. Erzdhlen lasst sich die Geschichte
des Unternehmens als Familiensaga, beginnend mit ebenje-
nem Kaufmann August Rohde, der den Schritt in die Selbst-
standigkeit wagt, Riickschlidge ertrdgt und auch Landarbei-
tern und armen Leuten einen Einkauf erméglicht. In seine
Fuf3stapfen traten bis dato drei weitere Generationen Rohde,
jede konfrontiert mit neuen Herausforderungen, angetrie-
ben von der Kraft der Tradition und dem Ehrgeiz, eigene
Schwerpunkte zu setzen.

125 Jahre Textilhandel - das ist auch die Geschichte der
Mode selbst. Wo frither Kleider- und Besatzstoffe, Tuche und
Daunen guten Absatz fanden, weil in jedem Haushalt eine
Nihmaschine stand, wo in der Wirtschaftswunderzeit die
Nachfrage nach Betten, Heimtextilien und Teppichen boomte,
hielten in den 60er-Jahren Jeans und junge Mode Einzug. Der
Tourismus 6ffnete einen Markt fiir maritimen und praktischen
Schick, und schlieSlich riickten Kollektionen und Accessoires
ausgewihlter Marken in den Fokus. ,Wir inszenieren Mode,
beschreibt Geschiftsfithrer Jan Rohde das Selbstverstindnis
des Modehauses.

Zwischen diesen Anfingen und der August Rohde Tex-

wirtschaft os/16

Fiir Jan und Monika Rohde ist Mode ein Lebensgefiihl.

Was das heif3t, ist im Hauptgeschift
auf drei Etagen zu erleben: In moder-
nem Ambiente mit Anklingen an Fa-
shionmalls und Shoppingpassagen, in
Sachen Beratung und Service aber dem
Charakter des Fachgeschifts verpflich-
tet, finden Kunden Inspiration und per-
sonliche Ansprache. ,,Das unterscheidet
uns wesentlich vom Internethandel: Wir
schaffen Voraussetzungen dafiir, dass
der Bummel zum Erlebnis wird, erldu-
tert Monika Rohde.

Wirtschaftsgeschichten
Traditionsfirmen im Norden

1989 traten sie und ihr Mann in die
Geschiftsfithrung ein - eine Selbstver-
stindlichkeit fiir Jan Rohde, nachdem
sein Bruder sich beruflich anders ori-
entiert hatte. Gemeinsam mit seiner
Frau hat er aus dem ,textilen Vollsor-
timentshaus“ ein Modehaus gemacht.
. . £ Wie die Rohdes vor ihm muss Jan Roh-
de Antworten auf die Fragen seiner Zeit
geben - Trends und Entwicklungen auf-
nehmen, Zeitgeist erkennen und mitpriagen. Denn die Erfolgs-
geschichte des Betriebs ist auch eine Geschichte der richtigen
unternehmerischen Entscheidungen.

Alktuell beurteilt Jan Rohde die Voraussetzungen positiv:
»Die Rahmenbedingungen in Heiligenhafen sind gut. Inves-
titionen bringen den Ort ins Gesprach, und das wirkt sich
forderlich auf den Tourismus aus, da sind wir auf einem gu-
ten Weg.“ Beste Aussichten also fiir die kommenden Jahre, in
denen Monika und Jan Rohde ,,noch einmal ordentlich Gas
geben wollen’, ehe sie das Haus in die Hinde der fiinften Ge-
neration geben. Sebastian Rohde, 22 Jahre alt, hat jiingst ein
duales Studium zum Textilbetriebswirt absolviert und sich in
seiner Abschlussarbeit mit Perspektiven des Familienbetriebs
beschiftigt. Sein Firmeneintritt ist Grundlage fiir weitere Pla-
nungen und Investitionen. «

0: Astrid Jabs

Autorin: Astrid Jabs
Freie Journalistin
redaktion@ihk-sh.de

Website des Modehauses
www.moderohde.de
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GroRBes Bild:
Farhan Faizi (links)
mit Bernd Junius;
Bild rechts:
Rainer Konitzer

Ehrliche Chance

Fliichtlinge aushilden < Sie mussten aus ihrer Heimat
fliehen und machen nun eine Ausbildung in Betrieben
der HanseBelt-Region. Die Wirtschaft sprach mit drei
Fliichtlingen und ihren Ausbildern iiber ihren Weg nach
Deutschland, die Arbeit und rechtliche Hiirden.

er 22-jahrige Samir Ansary
D (Name gedndert) aus Afghanis-

tan erlernt bei dem Landhandels-
unternehmen und Mischfutterhersteller
ATR Landhandel GmbH & Co. KG in
Ratzeburg den Miillerberuf. Bei dem
25 Jahre alten Ehab Ali Musead aus dem
Jemen dreht sich in seiner Ausbildung
zum Feinwerkmechaniker bei der Li-
becker Druckguss Service Deutschland
GmbH alles ums Drehen und Frisen.
Und Farhan Faizi aus Kabul in Afgha-
nistan absolviert eine Einstiegsqualifi-
zierung (EQ) bei Edeka Junius in Glinde
als Vorbereitung auf eine zweijahrige
Ausbildung zum Verkaufer.

Samir Ansary floh wegen des Krieges
schon als Achtjahriger allein aus Afgha-
nistan in den Iran, wo er Héuser baute
und als Tischler arbeitete. Mit 16 floh er
weiter nach Griechenland, ging vier Jah-
re zur Schule und arbeitete nachmittags
als Ubersetzer oder in der Fischproduk-
tion. ,Ich bin weitergeflohen, weil das
Leben schwer war®, sagt er. In Griechen-
land seien Gehilter nur einmal im Jahr
ausgezahlt worden. Farhan Faizi, der
sich nun um die Verkaufsvorbereitung

in der Obst- und Gemiiseabteilung von
Edeka kiimmert, arbeitete in Afghanis-
tan als Dolmetscher fiir die Amerikaner.
Als er deswegen einen Brief der Taliban
direkt nach Hause bekam, floh er nach
Deutschland. Seit dreieinhalb Jahren ist
der 22-Jihrige nun hier, ohne zu wissen,
ob seine Familie noch lebt, die auf der
Flucht in ein anderes Auto steigen muss-
te. Ehab Ali Musead wollte eigentlich
Polizist werden, doch sein Vater, der in
den 80er-Jahren in Deutschland studiert
hatte, ermutigte ihn zum Germanistik-
studium. Als bester seines Kurses erhielt
er ein einmonatiges Stipendium an der
Rostocker Universitdt. Dort angekom-
men wurde Musead wegen des Krieges
im Jemen zum Bundesamt fiir Migration
und Flichtlinge geschickt. Im Marz 2014
stellte er einen Asylantrag. Natiirlich ver-
misse er seine Familie, doch sein Vater
sei froh, denn wihrend Musead bereits
in Deutschland war, wurde sein Bruder
von Rebellen erschossen.

Fachkréfte gesucht < Ob ein Fliichtling
eine Ausbildung machen darf, hingt von
seinem Aufenthaltsstatus, Herkunfts-



land und weiteren Faktoren ab, die der
Deutsche Industrie- und Handelskam-
mertag (DIHK) in einem Leitfaden fiir
Unternehmen darstellt. Planbarkeit sei
wichtig, sagt Druckguss-Ausbildungs-
meister Michael Wéchtler. ,Wir bilden
ja fiir unseren Betrieb aus, nicht fiir
die Weltwirtschaft.“ Die THK-Organi-
sation setzt sich unter dem Schlagwort
3+2-Regelung dafiir ein, dass Fliichtlin-
ge wihrend einer Ausbildung und min-
destens zwei Jahre danach fiir eine An-
schlussbeschiftigung nicht abgeschoben
werden - unabhingig vom Asylstatus.

Die Arbeitskrifte werden dringend
benatigt. ,Gerade fiir den Miillerberuf
ist es schwer, gute Azubis zu finden, sagt
ATR-Ausbilder Rainer Konitzer. Zum ei-
nen sei handwerkliches Geschick erfor-
derlich, aulerdem seien die Maschinen
komplexer geworden. Fachkrifte auf
dem freien Markt zu finden sei schwer,
bestitigt Wachtler von Druckguss, wo
die Ausbildungsquote bei zehn Prozent
liegt. Weil sie so spezialisiert seien, miiss-
ten sie ohnehin jeden neuen Mitarbeiter
,ausbilden! ,Welche Branche kimpft
heutzutage nicht mit dem Fachkrifte-
mangel?, fragt Edeka-Inhaber Bernd
Junius. Er beschreibt seinen neuen Mit-
arbeiter als wissbegierig, piinktlich und
zuverldssig. Faizi habe sich toll ins Team
integriert, frage wenn nétig nach Hilfe,
sei freundlich zu den Kunden und laufe
mit jhnen genauso mit wie alle anderen
auch. Daher erhalte er bereits in der EQ
ein volles Ausbildungsgehalt. ,Wir woll-
ten Farhan eine ehrliche Chance bie-
ten.” Wie lange er nun dabei sei? ,Einen
Monat und 23 Tage®, antwortet Faizi,
der sich seine Deutschkenntnisse selbst
beigebracht hat. ,,Ich rede mit Kollegen
und Kunden und gucke Fernsehen', sagt
er. Auch Wichtler von Druckguss be-
schreibt seinen Azubi als ,,fleif3ig, willig,
ehrgeizig - manchmal fast aufdringlich.
Ich kann nur jedem Betrieb empfehlen,
das auszuprobieren!”

Praktisch veranlagt { Wihrend Mu-
sead und Faizi iiber die Arbeitsagentur
vermittelt wurden, hat sich ein Nachbar
von Ansary bei ATR fiir ihn eingesetzt.
»Man erkennt sehr schnell, ob jemand
,die Arbeit sieht|, praktisch veranlagt ist
oder nur am PC gespielt hat®, so Ausbil-
dungsleiter Konitzer. Im Iran habe er viel
handwerklich gearbeitet, erzahlt Ansary.
»Aber ich habe kein Papier dafiir.“ Das
brauche er hier. ,Zum Vorlegen.“ So
musste er erst einen Schein machen,

«

IHK-Fliichtlingsprojekt: Willkommenslotse nimmt Arbeit auf

Vor dem Hintergrund der wachsenden
Zahl von Asylbewerbern hat die Vollver-
sammlung der IHK zu Liibeck im November
2015 beschlossen, ein Projekt zur Integration
von Fliichtlingen in den Arbeits- und Ausbil-
dungsmarkt ins Leben zu rufen. Es soll die
Chancen der Zuwanderung fiir die regionale
Wirtschaft nutzbar machen und zugleich die
duale Ausbildung insgesamt fordern.

Im Rahmen dieses Inte-
grationsprojekts wird am
15. Juni 2016 Patrick Barei-
: ter die Aufgabe des Koordi-

oy nators/Willkommenslotsen
A in der IHK iibernehmen. Er

ist gelernter Industrieme-
chaniker und hat Islam- und Politikwissen-
schaften in Marburg studiert.

Ziel des Projekts ist es, Unternehmen
und auch Asylsuchende bei der Integration
in Ausbildung und Beschéftigung zu unter-
stiitzen. Die IHK will mit diesem Projekt ihren
Beitrag zur Integration von Asylbewerbern
leisten. Schwerpunkte sind:

e Beratung zur Anerkennung der im Aus-
land erworbenen Abschliisse und Ver-
mittlung an die Anerkennungsstellen wie

e

¢ Regionale Informationsveranstaltungen
fiirinteressierte Unternehmen

e Qualifizierung von Unternehmensvertre-
tern (Personalverantwortliche, Ausbil-
der) durch ein IHK-Trainingskonzept

e Erfahrungsaustausch mit betrieblichen
Ausbildern im Rahmen der IHK-Ausbil-
dertreffen

e Information der Asylbewerber zur dualen
Berufsausbildung in Deutschland und in
der Region

e Vermittlung von Kontakten zu Trdgern von
IntegrationsmaBnahmen und Qualifizie-
rungsmalBnahmen

e Einwerbung von Praktika und Ausbil-
dungspldtzen und Vermittlung von Asyl-
bewerbern

e Strukturierte Zusammenarbeit mit den
Partnern vor Ort (inshesondere Arbeits-
agenturen, Jobcenter, Ausldnderbehor-
den, BAMF-AuRRenstellen, Integrations-
diensten, Kreisen und Kommunen) «

Kontakt zum Koordinator (ab 15. Juni)
IHK zu Liibeck, Patrick Bareiter
bareiter@ihk-luebeck.de

Telefon: (0451) 6006-219

zum Beispiel IHK FOSA

um mit der Kettensdge zu arbeiten, ob-
wohl er das bereits als Kind gelernt hat-
te. ,Die Arbeit ist nicht schwer, nur die
Sprache®, sagt Ansary, der Darre, Afgha-
nisch, Persisch, Griechisch und etwas
Englisch spricht. ,,Frither habe ich von
rechts nach links geschrieben, jetzt von
links nach rechts.“ 15 Monate ist er nun
hier. ,Wenn ich sehe, wie gut er schon
Deutsch spricht, ziehe ich den Hut® so
sein Ausbilder.

Musead wiirde gerne im néichsten
Jahr seine Hochschulreife machen und
sich an der FH weiterbilden. ,Unser
Chef ist ein Freund von Weiterbildun-
gen’, sagt Wichtler. ,Bei uns ist alles
moglich - fiir jeden!“ Ein ehemaliger
Azubi sei nun Teil der Geschiftsfiih-
rung, ein ehemaliger Ausfeger Abtei-
lungsleiter. Auch Faizi, der hofft, seine
Familie zu finden, mochte in Deutsch-
land bleiben, ,weil es sicher ist und
Freiheit gibt“ Sein Chef Junius meint:
»1ch glaube, seinen Arbeitsplatz weif3 er
mehr zu schitzen als manch anderer. In

Sicherheit leben — was bedeutet das fiir
uns denn heute schon?“ «

Autorin: Andrea Scheffler
IHK-Redaktion Liibeck
scheffler@ihk-luebeck.de

FEEL THE 24/7 COOLING EFFECT

FALKE STORE
WahmstraBe 19
(gegenlber Haerder-Center)
23552 Liibeck
www.FALKE.com
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IHK-Veranstaltung:
der danische Gesundheitsmarkt

Diénemark zeigt, wie die Integration techni-
scher Innovationen in ein Gesundheitssystem
funktionieren kann. Wahrend das deutsche Ge-
sundheitssystem vom digitalen Wandel noch weit
entfernt scheint, haben technische und digitale
Neuerungen in der ddnischen Gesundheitsversor-
gung langst Einzug gehalten. Welche Einsatzfelder
gibt es und was sind die konkreten Vorteile? Was
kénnen wir von unserem Nachbarland lernen und
welche Ansitze lassen sich auf Deutschland tiber-
tragen? Anregungen, Ansitze und Antworten auf
diese und weitere Fragen liefert die Veranstaltung
,Der dinische Gesundheitsmarkt — immer einen
Schritt voraus? Digitale Innovation in der Umset-
zung" am 15. Juni 2016 ab 16 Uhr in den Liibecker
media docks. Die Teilnahme ist kostenfrei, eine
Anmeldung bis zum 13. Juni 2016 jedoch erfor-
derlich. We K«

Infos und Anmeldung

IHK zu Liibeck, Christian Wegener
Telefon: (0451) 6006-142
wegener@ihk-luebeck.de

www.ihk-sh.de (Dokument-Nr.: 14087328)

IHK-Sachverstindige vereidigt

Am 3. Mai 2016 hat IHK-Prises Friederike
C. Kithn (links) die zwei neuen Sachverstin-
digen Martin Buttgereit (Mitte links) und Pat-
ric Schreiber (Mitte rechts) fir das Sachgebiet
»Kraftfahrzeugschiden und -bewertung“ ver-
eidigt. Anschlieflend wurden die Sachverstin-
digen von IHK-Geschiftsbereichsleiter Joseph
Scharfenberger (rechts) verpflichtet. Eine Uber-
sicht aller offentlich bestellten und vereidigten
sowie anerkannten Sachverstindigen der IHK zu
Liibeck finden Sie im bundesweiten Sachverstéin-

digenverzeichnis. red K
IHK-Sachverstiandigenverzeichnis EI-%EI
www.svv.ihk.de M
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Intelligente Sensornetze: die IHK-Delegation bei der Firma Jumo

Hightech-Trends bei IHK-Tour

Hannover Messe € Sieben namhafte Firmen standen Ende
April beim Besuch der Hannover Messe auf dem Programm
der Delegation aus dem IHK-Bezirk Liibeck. 23 interessierte
Unternehmerinnen und Unternehmer verschiedener Branchen
nahmen am Messerundgang teil, der zum zweiten Mal von der
IHK zu Liibeck durchgefiihrt wurde.

ie Messebesucher erhielten am
D Vormittag in einer gefithrten

Tour Einblicke in die neuesten
Technologien und Trends beim Schwer-
punktthema Prozessautomation. Auf
dem Programm standen die Unterneh-
men DAV media international, Badger
Meter Europa GmbH, Labom Mess- und
Regeltechnik GmbH, Kobold Messring
GmbH, Endress + Hauser Messtechnik
GmbH & Co. KG und Jumo GmbH &
Co. KG sowie die US Industry Pavilions.
Unternehmensvertreter beantworteten
die Fragen der Teilnehmer.

Industrie 4.0 ¢ Die Mittagspause ver-
brachte die Delegation am Stand der
Deutschen  Auslandshandelskammern
(AHK). Susanne Gellert von der AHK in
New York sowie Virginia Attaway Rounds
von der AHK in Chicago gaben den Be-
suchern aus Liibeck einen Uberblick iiber
die bekanntesten Dos und Don'ts bei
wirtschaftlichen Aktivititen zwischen
Deutschland und Amerika. Beim Mittag-
essen in der Investment Lounge konnten
die Teilnehmer Kontakte kniipfen und
Erfahrungen austauschen.

Am Nachmittag hatten Delegati-
onsmitglieder zwei Stunden lang die
Moglichkeit, in Eigenregie an weiteren

Rundgingen teilzunehmen oder Aus-
steller entsprechend ihrer individuellen
Interessen anzusteuern. Die Teilnehmer
konnten so ihren persénlichen und be-
rufsspezifischen Blickwinkel rund um
das Thema Industrie 4.0 erweitern.

Den Abschluss des Messerundgangs
bildete ein Besuch bei der H-Tec Sys-
tems GmbH mit Sitz in Liibeck, einem
Unternehmen der GP-Joule-Gruppe.
Seit 1997 arbeitet H-Tec Systems an in-
novativen Losungen im Wasserstoffbe-
reich und entwickelt PEM-Elektrolyse-
Stacks zur Erzeugung und Speicherung
des Energietrigers Wasserstoff.

»Es war ein sehr gut organisierter Tag,
der kompakt die Moglichkeit bot, Her-
steller und die Idee hinter ihren Markten
und Produkten kennenzulernen. Das ge-
schiftliche Networking ist mir dabei auf
vielfiltige Weise gut gelungen’, restimier-
te Henning Woock von der Liibecker
who Ingenieurgesellschaft mbH, der sich
bereits auf die Tour 2017 freut. «

Autor: René KaRler

IHK zu Liibeck
Innovation und Umwelt
kaessler@ihk-luebeck.de



N,

Michael Eich (I) und Kathrin Lemkau-Aschermann werden sich kinftig intensiv um mittelstdndische Unternehmer

in der nordlichen Metropolregion kiimmern

Fotos: © Haspa und Wilhelmine Waulff/pixelio.de

Hamburg-Liibeck wird zur zentralen Achse

Hamburger Sparkasse investiert in die nordliche Metropolregion
und macht ihre Spezialkompetenzen flichendeckend verfiigbar

ie Hamburger Sparkasse (Haspa)

wird sich kinftig noch intensiver

um die mittelstdndische Wirt-
schaft im Norden der Metropolregion
kimmern. Ein neu aufgestelltes 10-kop-
figes Beraterteam soll ansassige Unter-
nehmen mit der Hamburger Wirtschaft
in Kontakt bringen und die Spezialkom-
petenzen der Grofdsparkasse flachen-
deckend bereitstellen.

Das Team von Michael Eich ist der
Abteilung Mittelstand von Kathrin
Lemkau-Aschermann zugeordnet, die
sich schon seit einigen Jahren fir eine
starkere Vernetzung der nordlichen Me-
tropolregion engagiert.

.Der Nordosten spielt fir nicht nur
die Haspa eine strategisch herausra-
gende Rolle”, so Lemkau-Aschermann.
.Zwischen Hamburg und Kopenhagen
entsteht derzeit eine zentrale Européi-
sche Zukunftsachse. Mit der Fehmarn-
beltquerung werden zwei der attrak-
tivsten Metropolen Europas noch enger
zusammenrlcken. FlUr den gesamten
Landverkehr aus dem Ostseeraum ist
Stormarn das Eingangstor Hamburgs.
Kein Wunder, dass sich hier aktuell so
viele Unternehmen ansiedeln und kréaf-
tig investiert wird.”

Als Skandinavien-Reprasentant der
Finanzgruppe ist die Haspa traditonell in

die Ostseegeschafte von Sparkassen-
kunden aus dem gesamten Bundes-
gebiet eingebunden. In dieser Rolle ist
sie seit kurzem auch als Mitglied der
. HanseBelt"”-Initiative aktiv.

Einen grofen Bedarf sieht Lemkau-
Aschermann bei der Einbeziehung von
Fordermitteln. Daflr hat Deutschlands
grofRte Sparkasse ein Team von Spezi-
alisten an Bord, die die regionalen, na-
tionalen und internationalen Férderpro-
gramme systematisch fur Kundenpro-
jekte pruft. Ein weiterer Fokus liegt auf
den Wechselwirkungen zwischen priva-
ten und betrieblichen Finanzen und der
Internationalisierung. Als Metropolspar-
kasse ist die Haspa direkt an das globale
Zahlungsverkehrsnetz angeschlossen.
Sie unterhalt direkte Kontakte zu Korres-
pondenzbanken in aller Welt und kann
somit eigenstandig und schnell agieren.

.Bei 60.000 Firmenkunden gibt es
immer potenziell interessante Verbin-
dungen. Viele unserer Bestandskunden
suchen nach Akquisitionsmdglichkeiten
und Partnerschaften. Der Nordosten
Hamburgs ist mit seiner Branchen- und
Infrastruktur und seinem gunstigen
Wirtschaftsumfeld ganz oben auf der
Agenda. Wir freuen uns Uber jeden
neuen Kontakt, weil wir Uberzeugt sind,
dass die Unternehmer in einem starken,
Bundeslandlbergreifenden Wirtschafts-
raum noch erfolgreicher sein kénnen”,
so Lemkau-Aschermann.

Die Haspa ist traditionell in der ge-
samten Metropolregion aktiv, um si-
cherzustellen, dass auch komplexe
und groRvolumige Vorhaben realisiert
werden konnen. Zwischen Hamburg
und LUbeck betreut sie derzeit Uber
3.000 Unternehmen.

Hamburger Sparkasse AG

Kathrin Lemkau-Aschermann

www.haspa.de

kathrin.lemkau-aschermann@haspa.de

040/3579-9558
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Paul-Jorg Wildforster,

Vorsitzender des IHK-Ausschusses fiir Verkehr
und Infrastruktur und Geschaftsfiihrer der
Ferdinand Sengelmann S6hne GmbH & Co. KG,
Ratekau

Herr Wildforster, Sie sind seit Marz dieses Jahres Vorsitzender
des Ausschusses fiir Verkehr und Infrastruktur der IHK zu Liibeck.
Welche Rolle spielt fiir Sie dieses Gremium?

Der Verkehrsausschuss der IHK ist die Plattform, um die zentralen
Fragen zum Thema Verkehr und Infrastruktur aufzunehmen, sie bei den
politisch Verantwortlichen zu platzieren und der Offentlichkeit bekannt
zu machen.

Welche Themen haben Sie sich fiir die Arbeit des Ausschusses vor
allem vorgenommen?

Das Thema Nummer eins ist und bleibt die zum Teil marode Ver-
kehrsinfrastruktur. Hier miissen wir weiter auf die Notwendigkeit stei-
gender Finanzmittel sowie auf den Erhalt und Ausbau hinwirken.

Ein weiteres Thema ist, Liibeck als groBten Ostseefahrhafen in sei-
ner Position zu stdrken und als Logistikdrehscheibe auszubauen.

Worin sehen Sie die besonderen Herausforderungen und
Entwicklungschancen fiir die Logistik im Norden?

Die Stérkung des Liibecker Hafens als Alternative und Ergénzung
zur geplanten festen Fehmarnbelt-Querung als groem Verkehrskno-
tenpunkt fiir die Siid/Nord- beziehungsweise Nord/Siid-Verkehre. <<

IHK-Ausschuss fiir Verkehr und Infrastruktur
www.ihk-schleswig-holstein.de
(Dokument-Nr. 7207)

lhr kompetenter Partner
rund ums Wohnen in

Schleswig-Holstein.

Informationen Uber uns und unsere Leistungen finden Sie

unter www.wankendorfer.de

wankendorfer

Fur die Menschen im Land
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Digitalisierung
im Mittelstand

ndustrie 4.0 und Digitalisierung sind Chance und Be-
I drohung zugleich. Viele Mittelstdndler fragen sich, ob ihr
Unternehmen fit ist fiir digitale Geschéftsmodelle und fiir
die weitere Digitalisierung von Produktions- und Logistikpro-
zessen. Wie konnen sie Chancen und Risiken erkennen, ihre
Wettbewerbsposition verbessern und neue Erfolge generie-
ren? Wie ldsst sich eine digitale Agenda erarbeiten, etwa fiir
die Individualisierung von Produkten oder die Abkiirzung
von Vertriebswegen?

Mit dem fiir Teilnehmer kostenlosen Beratertag ,Digi-
talisierung im Mittelstand® will die IHK zu Liibeck Inhaber,
Geschiftsfithrer und andere Entscheider ansprechen. Drei Ex-
perten bieten Infos und Impulse zu drei zentralen Aspekten
von Industrie 4.0 und Digitalisierung:

* Uberpriifung/Neuausrichtung von Geschiftsmodellen, di-
gitale Strategien, betriebswirtschaftliche Effekte

¢ Optimierung von Produktions- und Leistungsprozessen
fiir Losgrofle 1 und individualisierte Produkte

*  Werkzeugkasten Industrie 4.0/Digitalisierung - wie kon-
nen Mittelstindler konkrete Projekte angehen?

Der erste Beratertag zum Thema Industrie 4.0 und Digi-
talisierung findet am 15. Juni 2016 ab 10 Uhr in der IHK zu
Liibeck, Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck, statt.

Zur Vereinbarung eines halbstiindigen Termins zu einem
oder mehreren der oben genannten drei Themen wenden Sie
sich bitte an Anne Helms von der IHK zu Liibeck. red <

Infos und Terminvereinbarung
IHK zu Liibeck, Anne Helms
Telefon: (0451) 6006-143
helms@ihk-luebeck.de
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Biroeinrichtungen
ol 0 »

OslostraBBe 4 - 23560 Liibeck
Tel. 0451-502 802-0 - Fax -29
www.online-bueroeinrichtungen.de

Maochten Sie lhre Anzeige
in dieser Rubrik platzieren?
. . DIAMANT Rechnungswesen
RUfen Sle uns an.: SAGE Personalabrechnung

04 51/70 31-2 43

HANSEDATA Babbe + Kriiger GmbH

Miihlenberg 32 - 23617 Stockelsdorf - Tel. 0451/499 83 25 - Fax 499 83 26

LOTOS

G T TR

Arbeit ist nicht alles
Regeneration braucht Raum
Wir haben die Ideen fur Inr BUro
LOTOS Buromdébelwerk GmbH

Turmstrasse 45-49 | 23843 Bad Oldesloe
Tel. 04531-5006-0 | Fax 04531-5006-20

www.lotos-werke.de

Ey

Q G EH RMAN N Dorfstr. 25 - 23562 Libeck - Tel.: 0451 56633/56474 - Fax: 0451 55502 Probesitzen in

Biiroeinrichtungen info@gehrmann-bueromoebel.de - Ausstellung Mo. —Do. 10— 16 Uhr  unserer Ausstellung

Hans Fahrenkrug ° Kistenfabrikation
seit 1961 auch gem. IPPC/ISPM 15
23611 Sereetz - Schwartauer Str. 7a
Tel.: 04 51 39 22 54 - Fax 04 51 39 46 21
E-Mail: info@hans-fahrenkrug.de
Internet: www.hans-fahrenkrug.de

HUMMS=L

Brandschutz

= --'\
@ Tel. 040 751148 80 * www.hummel-klima.de
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»TENZGRUNDER

tet von Juwelier M

R o

Award-Ubergabe: Wirtschaftsminister Reinhard Meyer (links) mit Tobias Michelsen

Preisstifter Gregor Wintersteller (links) gratuliert Preistrdger Jonathan von Gratkowski.

Tolle Ideen von
mutigen Menschen

LN-Existenzgriinderpreis < Die Patientus GmbH und Sailaway
Watersports machten beim LN-Existenzgriinderpreis 2016 das Rennen.
Jonathan von Gratkowski, Christo Stoyanov und Nikolas Schulwitz
wurden mit ihrer innovativen ldee fiir moderne Arzt-Patienten-
Kommunikation und Tobias Michelsen wurde fiir sein Konzept gelebter
Inklusion Ende April in den Liibecker media docks ausgezeichnet.

tr die 6. Auflage der Preisver- aus Gregor Wintersteller (Juwelier
leihung hatten sich 40 Griinder Mahlberg), Nils Thoralf Jarck (IHK
beworben. Die Jury bestehend zu Liibeck), Stefan Seestddt (Hand-
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Fotos: Lutz RoeBler, Ulf-Kersten Neelsen

werkskammer Liibeck), Thomas Timm
(Sparkasse zu Liibeck) Gulten Bock-
holdt (Bockholdt Gebiudedienste),
Nik Vogler (LN-Redaktion) und Jorg
Mikolajewski (LN-Marketing) nomi-
nierte sechs Unternehmen fiir die zwei
Preiskategorien.

Den Existenzgriinderpreis der Liibe-
cker Nachrichten (LN), gestiftet von Ju-
welier Mahlberg und mit einem Preisgeld
von 5.000 Euro sowie einem Mediapaket
der LN im Wert von 2.000 Euro dotiert,
sicherte sich das Liibecker Start-up Pati-
entus GmbH. Von ihrer Online-Video-
sprechstunde konnten die drei Griinder
Jonathan von Gratkowski (31), Christo
Stoyanov (33) und Nikolas Schulwitz (32)
nicht nur die Jury, sondern bereits Hun-
derte Arzte und die meisten Krankenkas-
sen iiberzeugen. Preisstifter Gregor Win-
tersteller lobte die ,,tolle Idee“. Doch auch
die beiden anderen in dieser Kategorie
nominierten Unternehmen ernteten viel
Lob: Peer Langemaks noordforce e. K.
mit windbetriebenen Straflenlaternen
und die Improving Earth UG von Kars-
ten Lutz, die Toilettenpapier aus Bambus
anbietet.

Wassersportschule ¢ Innovative Ide-
en, ungewohnliche Wege und personli-
cher Mut sind die Kriterien, die in der
zweiten Kategorie, dem Innovations-/
Mutmacherpreis, zihlen. Uber diesen
Preis, von den LN mit einem Preisgeld
von 3.000 Euro sowie einem Media-
paket im Wert von 2.000 Euro dotiert,
freute sich Tobias Michelsen (53). Mit
Sailaway Watersports betreibt er in
GrofSenbrode eine barrierefreie Wasser-
sportschule. Michelsen setzte sich gegen
die ebenfalls nominierten Christoph
Rode (Liibecker Kultouren) und den
in Bad Schwartau anséssigen Thorsten
Dahl (Workout Fitness-Studio) durch.
Die vier Nominierten beider Kategorien
erhielten je ein LN-Mediapaket in Hohe
von 1.000 Euro.

Schleswig-Holsteins Wirtschaftsmi-
nister Reinhard Meyer, der als Schirm-
herr den Preis tiberreichte, betonte, wie
gerne er an dieser Veranstaltung teilneh-
me: ,Man lernt hier viele mutige Men-
schen kennen.“ red <

LN-Existenzgriinderpreis 2017

Jetzt per Mail registrieren,
Bewerbungsunterlagen werden

im Herbst zugesendet.
existenzgruenderpreis@LN-Luebeck.de



> Abend der Norderstedter Wirtschaft 2016

Das Unternehmen als Orchester

um 16. Abend der Norderstedter
ZWirtschaft am 6. Oktober, den

Norderstedt Marketing e. V. in
Kooperation mit der IHK zu Liibeck
ausrichtet, wird in diesem Jahr Chris-
tian Gansch mit dem Thema ,Wer
auftritt, muss spielen — was Unterneh-
men von Orchestern lernen konnen®
zu Gast sein. Der erfolgreiche Dirigent
beschaftigt sich mit der Frage, wie sich
aus individueller Vielfalt und Kompe-
tenz — dhnlich wie im Zusammenspiel
in einem Orchester — unternehmerische
Einheit und Identitéit entwickeln lassen.

Musikindustrie ¢ Christian Gansch,
1960 in Osterreich geboren, war zu-
niachst als Dirigent erfolgreich und
arbeitete 14 Jahre lang in der Musik-
industrie. Von 1981 bis 1990 gehorte
er als Fihrungskraft den Miinchner
Philharmonikern an und gewann unter
anderem vier Grammy Awards. Danach
wechselte er in die Musikindustrie, wo er

Christian Gansch

190 CDs produzierte, mit Kiinstlern wie
Lang Lang, Anna Netrebko und Orches-
tern wie den Berliner Philharmonikern.

Foto: Regina Gansch

Als Produzent agierte er bereichsiiber-
greifend zwischen Produktion, Marke-
ting, Vertrieb und Controlling.

Seine Erfahrungen in der Musik-
und Wirtschaftswelt bilden die Grund-
lage fir seinen Orchester-Unterneh-
men-Transfer. Als Firmengriinder von
Gansch & Partner - sinfonisches con-
sulting nutzt er die komplexen Strate-
gien sinfonischer Prozesse fir einen
anschaulichen Briickenschlag in die
Wirtschaft.

Der Eintrittspreis fiir den Abend der
Norderstedter Wirtschaft am 6. Oktober
2016 in der TriBithne Norderstedt betrigt
fir Mitglieder von Norderstedt Marke-
ting 55 Euro inklusive Mehrwertsteuer,
Nichtmitglieder zahlen 63 Euro.  red K

Infos und Anmeldung
www.norderstedt-marketing.de/
anmeldungAdNW
info@norderstedt-marketing.de

«

Neue Firmenzentrale in Genin-Siid: Der Spezialist fiir die Reini-
gung von Lebensmittelbetrieben Birgroup Holding GmbH & Co. KG
investiert in seinen Liibecker Standort: Fiir zw6lf Millionen Euro
baut die Gruppe eine représentative Firmenzentrale und ein Wei-
terbildungscenter. Das Richtfest der 16 Meter hohen Zentrale und
des Centers fand Ende April statt. Im Zuge des Neubaus werden
bis zu 40 neue Arbeitsplétze zusétzlich zu den 120 Beschéftigten in
der Liibecker Zentrale entstehen. Zur Birgroup gehoren die Gesell-
schaften Birfood, Kaboclean, Birsafety und Birpersonal mit mehr
als 4.500 Dauer- sowie Projektarbeitsplatzen. Das Geschéftsvolu-
men betrug vor sechs Jahren noch weniger als 30 Millionen Euro,
heute sind es bereits 85 Millionen.

Die Schweizer Condair Group AG bezieht im kommenden
Friihjahr ein neues Logistik- und Produktionswerk sowie Ver-
triebsbiiro in Norderstedt. Anfang Mai fand die Grundsteinle-
gung fiir das 8.500 Quadratmeter groBe Lager-, Fabrikations-
und Verwaltungsgebdude statt. Durch den Umzug werden die
vier bestehenden Logistik- und Montagewerke in der Schweiz
(Pfaffikon), Deutschland (Hamburg), England (Rustington) und
Danemark (Ry) in Schleswig-Holstein zusammengefiihrt. Wirt-
schaftsminister Reinhard Meyer begriiBte mit Norderstedts ers-
tem Stadtrat Thomas Bosse die Schweizer Gruppe im Biiro- und
Gewerbestandort Nordport nahe dem Hamburger Flughafen. Die
Condair Gruppe ist mit gut 600 Mitarbeitern der weltweit fiihren-

de Hersteller fiir gewerbliche und industrielle Luftbefeuchtungs-
gerate und -anlagen.

Die ,,Zukunftsfabrik” der Dragerwerk AG & Co. KGaA entsteht
planmaRig: die Neubauten in der Revalstral3e mit rund 30.000 Qua-
dratmetern liberbauter Fldche wurden fertiggestellt. Rund 500 Mit-
arbeiter sind Anfang April in die neuen Rédumlichkeiten eingezo-
gen. Zudem wurden das neue Logistikzentrum und mehrere neue
Produktionslinien in Betrieb genommen. Im weiteren Verlauf wer-
den die Umbauten der existierenden Produktionsgeb&ude fertig-
gestellt und die Prozessveranderungen in allen Bereichen abge-
schlossen. Dréger investiert derzeit rund 70,7 Millionen Euro in die
Produktion und die Infrastruktur am Standort Liibeck. Die Produk-
tion wird dafiir am Standort Revalstralle zusammengefasst.

Die Sparkasse Holstein hat ihren Internetauftritt komplett {iber-
arbeitet. Unter www.sparkasse-holstein.de wartet auf die Kunden
eine Internet-Filiale in dibersichtlichem und komfortablem Design,
die fiir Smartphone, Tablet, Notebook und PC optimiert ist. Beson-
deres Augenmerk liegt auf der Benutzerfiihrung: statt lange zu blat-
tern, wird bequem gescrollt. Eine intelligente Volltext-Suche fiihrt
schnell zum Ziel. Wer eine persdnliche Beratung wiinscht, erreicht
seinen Sparkassen-Berater mit nur einem Klick. Mit PIN, moderns-
ten TAN-Verfahren und SSL-Verschliisselung bietet die neue Web-
site der Sparkasse ein mehrstufiges Sicherheitssystem. «
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) Eroffnung der Landesgartenschau Eutin 2016

Natur und Kultur verbinden

600 und einen Tag nach dem ersten sym-
bolischen Spatenstich auf der Naturwiese
im Bauhofareal wurde Ende April im Rah-
men einer feierlichen Veranstaltung auf der

Sparkasse-Holstein-Bithne im Nordgarten
des Eutiner Schlosses die Landesgarten-
schau Eutin 2016 zusammen mit Schirm-
herr und Ministerprasident Torsten Albig

Schlussakt der Eroff-
nungsfeier mit offiziel-
lem Song der Landes-
gartenschau

eroffnet. Die Landes-
gartenschau in Eutin
steht fur die Verbin-
dung von Natur und
Kultur, Land und Was-
ser sowie Landschaft
und Stadt. Am maleri-
schen Ufer des Grof3en
Eutiner Sees vernetzt sie iiber griine Wege
historische Erholungsrdume mit urbanen
Bereichen zu einem groflen stidtischen
Naturraum. red <

A

Foto: LGS Eutin 2016

Website der LGS
www.eutin-2016.de

Schult folgt Déring als Prasident

Marketing Club Liibeck < Auf der Mitgliederversammlung im April hat der Marketing Club Liibeck
einen neuen Prasidenten gewahlt: Frank Dérings Nachfolger heil3t Christian Schult. Zudem wurde die
Madglichkeit, jingeren Marketeers attraktive Mitgliedsangebote zu machen, in der Satzung verankert.

30

gliedern in der Region erste Adresse als Netzwerkplatt-

form fiir Marketing-Professionals. Déring hatte wih-
rend seiner Amtszeit die Zukunft des Clubs stets im Blick.
So wurde jiingst mit neuen Angeboten fiir Junior Marketing
Professionals (JuMP’s) ein Schwerpunkt gesetzt, um sich noch
mehr dem Nachwuchs zu 6ffnen. ,Neben dem hochwertigen
fachlichen Input ist es stets die
personliche Atmosphire des Lii-
becker Marketing Clubs, die das
Netzwerk hier in der Region auch
weiterhin so attraktiv machen
wird", sagte Doring.

23 Marketingfachleute griin-
deten den Club am 17. Juni 2000.
Doring war vier Jahre geschifts-
fuhrender Vorstand, bevor er
2004 die Prasidentschaft iiber-
nahm. Programm und Angebote
wurden unter seiner Leitung ausgebaut. 2005 etablierte er mit
dem ,,Marketing-Forum/Marketing hoch 3“ ein tiberregional
bekanntes Veranstaltungsformat, das mit dem Marketing-
Award die Leistungen regionaler Unternehmen wiirdigt.

Sein Nachfolger Christian Schult will den Wandel im
Marketing mitgestalten. Er ist erst kiirzlich wieder nach
Liibeck zuriickgekehrt. Bereits von 2006 bis 2009 war er ge-

S eit gut 15 Jahren ist die Vereinigung mit heute 280 Mit-

Frank Déring

wirtschaft o6/16

schiftsfithrender Vorstand des Clubs. Marketing liegt ihm
im Blut, wie seine Stationen im Marketing bei Dréger, Bosch
Rexroth und nun seit April als Marketingleiter der Firma
Leser in Hamburg zeigen. Dass es ihn trotz des beruflichen
Engagements in Hamburg zum Marketing Club nach Liibeck
z0g, liege an der langjahrigen Verbundenheit, aber auch am
groflen ehrenamtlichen Engagement und der besonderen
Atmosphire.

Schult will Zukunftsthemen
angehen, die sich durch Digita-
lisierung und Globalisierung er-
geben. Content Marketing und
Customer Experience gehorten
ebenso dazu wie neue Geschifts-
modelle und der kiinftige Beitrag
des Marketings im Unterneh-
men. ,Da kénnen uns gerade die
JuMPs mit ihren frischen und
manchmal auch unkonventio-
nellen Sichtweisen neue Impulse geben®, so Schult. Der Mar-
keting Club bietet nun eine spezielle Mitgliedschaft fiir die
unter 35-Jahrigen an. red <K

Christian Schult

Mehr unter
www.mc-hl.de
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> Sana Kliniken Liibeck

Blockheizkraftwerk
zahlt sich aus

En
kologische Ressourcen schonen mit einem eigenen
O Blockheizkraftwerk? Die Sana Kliniken Liibeck GmbH
zieht ein halbes Jahr nach Inbetriebnahme ihres eige-
nen Blockheizkraftwerks eine positive Bilanz und legt zudem
ein erneut positives Jahresergebnis fiir 2015 vor.

Im Vorjahresvergleich konnte die Klinik durch das
neue Blockheizkraftwerk (BHKW) durchschnittlich rund
30.000 Euro Stromkosten pro Monat sparen - bei gleich-
bleibendem Gasverbrauch. ,,Die Sana Klinik soll in allen
Bereichen ein zukunftsfihiges Unternehmen sein®, erklart
Geschiftsfithrer Klaus Abel. Realisiert wurde das Blockheiz-
kraftwerk mit den Stadtwerken Liibeck. Die Zusammenarbeit
umfasst den Bau und Betrieb des hochmodernen BHKW, das
Monitoring der Energieverbrauche sowie die kontinuierliche
Entwicklung von Mafinahmen zur Verbesserung der Ener-
gieeffizienz.

Die Sana Klinik Liibeck legten zudem ein positives Jahres-
ergebnis fiir 2015 von 901.000 Euro vor. Im vergangenen Jahr
versorgte die Klinik mit 600 Mitarbeitern, davon 130 Arzte,
mehr als 18.000 stationire Fille und steigerte den ambulanten
Bereich auf 23.000 Kontakte. Aufgrund der Leistungsentwick-

Die Otto Wulff Siidkap GmbH feierte Mitte April das
Richtfest der 76 Ferienapartments und elf Gewerbeein-
heiten ,Siidkap Pelzerhaken Ostsee”. Das 7.800 Quad-
ratmeter grol3e Areal liegt direkt an der Ostsee und um-
fasst acht Energieeffizienzhduser. Diese bieten neben
76 Ferienapartments mit einem Sauna-, Fitness- und Kin-
derspielbereich auch attraktive Gewerbeflachen. Die Ge-
werbeeinheiten befinden sich im Erdgeschoss direkt an
der Strandpromenade und verfiigen iiber eine Verbindung
zum Strand. Ob Cocktail-Bar, Mini-Markt, Backerei oder
Eis-Café — die Gewerbeflachen bhieten geniigend Platz,
um verschiedenste Geschéftsideen zu verwirklichen. Der
einzige Siidstrand der Liibecker Bucht wartet mit einem
reichhaltigen Freizeitangebot auf. Pelzerhaken ist zu allen
Jahreszeiten ein beliebter Ort zum Segeln, Kiten sowie
zum Surfen.

Die Christoph Kroschke GmbH ist als eines der ersten
Unternehmen in Deutschland nach der revidierten Quali-
tdtsmanagement-Norm DIN EN 1SO 9001:2015 zertifiziert
worden. Drei Tage lang wurden wesentliche Prozesse
und Dienstleistungen des Unternehmens durch die Audi-
tierungsgesellschaft SGS iiberpriift. Fiir Kunden bedeutet
die Zertifizierung mit dreijahriger Giiltigkeit und die damit
verbundenen jihrlichen Uberwachungsaudits, dass sie
sich auf maximale Prozesssicherheit und hochste Qualitat
bei Produkten und Leistungen verlassen kdnnen. «

Direktorium (von links): Dr. Matthias J. Bahr, Arztlicher Direktor,
Heike Landig, Pflegedirektorin, Klaus Abel, Geschéftsfiihrer

lung genehmigte das Land Schleswig-Holstein im November
2015 eine Erweiterung um 41 Betten. red

Website der Sana Kliniken Liibeck
www.sana-luebeck.de

«

Emma-lhrer-StraBe 8 | 23843 Bad Oldesloe
GutenbergstraBe 10 | 23566 Liibeck
WerkstraBe 7 | 22844 Norderstedt

BOCKHOLDT

Beste Chancen @ Bockkoldt

Mit rund 6.000 Kolleginnen und Kollegen an 16 Standorten in ganz Norddeutsch-
land sind wir einer der groBten Arbeitgeber in Schleswig-Holstein und bieten mit
eigenen Fachabteilungen vielfaltige Spezialreinigungen flir Gebdude, Industrie
und Klinik an. Kontinuierliche und maBgeschneiderte Aus- und Weiterbildungskon-
zepte sind dabei seit Jahren wesentliche Bestandteile unserer Philosophie und
damit auch unserer Qualitatspolitik - denn Facharbeiten kdnnen nur Fachkrafte!

Gebdaude | Industrie | Klinik
Dienstleistungen

b
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> Mitgliederversammlung HanseBelt e. V.

Initiativkreis begriil3t
16 Neumitglieder

Der Initiativkreis HanseBelt e. V. treibt den
Regionsbildungsprozess auf der Achse von Ham-
burg iiber Litbeck und Fehmarn nach Malmo/
Kopenhagen kraftvoll voran. Im HanseBelt-Ver-
ein engagieren sich fithrende Unternehmen der
Region mit dem Ziel, die wirtschaftlichen Chan-
cen der Region zu nutzen. Bei seiner Mitglieder-
versammlung im April nahm der HanseBelt e. V.
jetzt 16 neue Mitglieder auf.

GroBer Zuspruch ¢ Besonders erfreut zeigte
sich der HanseBelt-Vorsitzende Konsul Bernd
Jorkisch tiber den Beitritt der Hanse-Schule Lii-
beck. Mit ihrer Expertise im Bereich der kauf-
mannischen Berufe gebe sie der Initiative neue
Impulse, betonte Jorkisch bei der Versammlung
im Hotel Hanseatischer Hof in Liibeck. ,,Unsere
HanseBelt-Region besticht durch ihre hervor-
ragenden wirtschaftlichen Moglichkeiten sowie
ihre besondere geografische Lage. Sie bietet so-
wohl Fachkriften als auch Griindern einmalige
Rahmenbedingungen®, so Jorkisch. ,Der grofie
Zuspruch durch viele tolle Unternehmen aus der
Region zeigt, dass die geleistete Arbeit unserer
Initiative Friichte tragt.

Die 71 Mitglieder des HanseBelt e. V. enga-
gieren sich ehrenamtlich in Arbeitsgruppen zu
verschiedenen Themen, um Ideen zu entwickeln
und neue Formate und Projekte in der Region zu
etablieren. Bec

Ubersicht aller Mitglieder
www.bit.ly/hb-mitglieder

Neue Mitglieder

Basses Blatt Verlag GmbH, BjornThies-
Studt — Unternehmer beraten. Unternehmen
entwickeln, CITTI Handelsgesellschaft mbH
& Co. KG, id-netsolutions GmbH, EVOTAX
Steuerberatungsgesellschaft mbH, Friedrich
Schiitt & Sohn Baugesellschaft mbH & Co.
KG, Hamburger Sparkasse AG, Hanse-Schu-
le Liibeck, HypoVereinsbank Liibeck, Annette
und Heiko Nissen Personal- und Unterneh-
mensberatung GbR, Professor Dr. Peter Do-
miniak, Skanbo Kiefershop GmbH, step one
GmbH, Terheggen & Dethlefsen Food Engi-
neering GmbH, Volkshank Liibeck eG und die
Wirtschaftsférderung Liibeck GmbH «
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Individuelle Lichtkonzepte: Beispiel Getrankelager

Die Lichtmakler

Hanse Licht Kontor { Wie setzt man Ware am besten in Szene?
Welche LEDs sorgen im Lager fiir den richtigen Durchblick? Die
Ahrensburger Hanse Licht Kontor GmbH von Michael Mahlberg
beantwortet solche Fragen. Das junge Unternehmen erstellt und
realisiert energieeffiziente Beleuchtungskonzepte fiir Handel,
Industrie, Logistik und Verwaltung.

Mahlberg angetan. Der gebiirtige

Kolner kommt eigentlich aus der
Logistik. Durch Zufall lernte er einen
kleinen Hersteller fiir LED-Lampen
kennen und unterstiitzte diesen bei
Marketing und Vertrieb. Das Thema Be-
leuchtung faszinierte Mahlberg so sehr,
dass er 2011 eine eigene Firma griinde-
te. Dafiir holte er sich zwei Partner ins
Boot - darunter Hamburgs ehemaliger
Biirgermeister Ole von Beust. ,,Er ist ein
Netzwerker und 6ffnet uns Tiiren", sagt
Mabhlberg.

LED—Leuchten haben es Michael

NewKammer
Existenzgriinder im Norden

Der Geschiftsfithrer sieht sich und
sein Team als eine Art Lichtmakler. ,Wir
suchen die beste Leuchte fiir den mo-
mentanen Anspruch’, sagt er. Bei den
Kunden - von Mittelstand bis Grof3-
industrie - sehen sie sich die Gege-
benheiten an, erstellen Konzepte und
Amortisationspldne. Sie helfen bei der
Projektsteuerung und  unterstiitzen
beim Einwerben von Darlehen. ,Wir
bieten eine Art Baukastenprinzip an
und betreuen den kompletten Prozess®,
erklart Mahlberg. Dabei helfen die ge-
sammelten Kompetenzen, die sich im

Team vereinen. ,Wir sind tief in der
Branche und haben den Fokus auf der
Nutzerseite.”

Bei den Leuchten legen sich die
Lichtspezialisten nicht auf einen Her-
steller fest. Sie suchen die Systeme aus,
die am besten zum Kunden passen.
Dabei setzen sie auf Hersteller, die in
Deutschland produzieren. Moderne
LED-Technologie mit niedrigem Ener-
giebedarf und hoher Lichtausbeute wol-
len sie anbieten. ,Unsere Planung ist im-
mer individuell, betont Mahlberg.

Mit LED-Leuchtsystemen, entspre-
chenden Steuerungstechniken, Tages-
lichtsensoren und Préisenzmeldern
ausgestattet, lassen sich bis zu 80 Pro-
zent Energiekosten einsparen, rechnet
Mahlberg vor. In den Beleuchtungskon-
zepten werden Strahler, Stromschienen
oder auch Pendelleuchten genauso ein-
gesetzt wie Einbau- oder Deckenleuch-
ten. Damit hat das Hanse Licht Kontor
schon Lebensmittelmérkte, Verwal-
tungsbauten, Produktionshallen und
Lager in ganz Deutschland ausgestattet.
»2015 haben wir rund 300.000 Quad-
ratmeter Produktions- und Lagerfliche
ausgeleuchtet®, berichtet Mahlberg. <«

Autorin: Majka Gerke
Freie Journalistin
redaktion@ihk-sh.de

Foto: Hanse Licht Kontor



P I Eigenproduktion + Importware
a etten Uberseeverpackungen
>; Hitzebehandlung nach IPPC (ISPM-15)
e trger e Y Ostseeholz GmbH
Tel 04525-3700 -- Fax 04525-3057 -- E-Mail info@ostseeholz. de
www.ostseeholz.de

W EURO-MASTEN GmbH

x EURO- Der Hersteller fiir Fahnenmasten
» MASTEN Lieferung und Montage weltweit
x

ot Wir freuen uns auf Ihren Anruf I g ;
0451-791075 §

Spenglerstr. 89-91 « 23556 Liibeck « Fax: 0451 - 793050
info@euromasten.de - www.euromasten.de

Madchten Sie Ihre Anzeige in dieser Rubrik platzieren?
Rufen Sie uns an: 04 51/70 31-2 43

STROM & WARME AUS EIGENEM KRAFTWERK.
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-

Telefon: 04503-892 75 89
www.bhkwkontor.de

GEFORDERT DURCH DAS KWK GESETZ.

> Jahresergebnis Volksbank Liibeck

Vier Prozent Dividende

Die Volksbank Liibeck blickt trotz der Niedrigzinsphase zu-
frieden auf das Geschiftsjahr 2015 zu-
riick. Die Bilanzsumme stieg auf insge-
samt 777 Millionen Euro - ein Anstieg
um 83 Millionen Euro. Das Betriebser-
gebnis vor Bewertung betrigt 5,3 Milli-
onen Euro. Dr. Michael Brandt und Ro-
ger Pawellek, Vorstandsmitglieder der
Volksbank Liibeck, zeigten sich mit dem
Ergebnis zufrieden, auch wenn es leicht
unter dem Vorjahresniveau liegt. Die
14.814 Mitglieder der Genossenschafts-
bank erhalten unverdndert eine Dividen-
de von vier Prozent auf ihre Geschiftsguthaben.

Die Kundenforderungen stiegen im abgelaufenen Geschiftsjahr
um 30 Millionen Euro auf 484 Millionen Euro. ,.Viele Privatkunden
nutzten das anhaltend historisch niedrige Zinsniveau fiir Investi-
tionen in eine eigene Immobilie. Unsere Firmenkunden dagegen
investierten in die Erneuerung oder Erweiterung von betrieblichen

Zelthallen — Stahlhallen

<HTS ~.
RODER HTS HOCKER cmen

Top Konditionen - Leasing und Kauf
http://www.hts-ind.de - Telefon: 06049 95100

Fahnenma&en Sho;p-.m

24- h Online Beatullung moglich

Mehrwegverpackungskreislaufe optimieren |
Palettentausch regeln
Behalterreinigung fir Industrie, Handel und Logistik

21465 Reinbek bei HH | Tel: 040 24 83 580 | www.gstmultibox.de

Antje Langbehn
Birodienstleistungen fir das Handwerk
FeldstraBe 34a | 23843 Bad Oldesloe

Tel.04531/1698910 | Mobil 0176 /48 11 41 36
info@ihreschreibfee.de | www.ihreschreibfee.de

Anlagen’, resiimiert Roger Pawellek. Die Kundeneinlagen stiegen
um 51 Millionen Euro auf 543 Millionen. Der Zinstiberschuss ist
im Vorjahresvergleich von 16 Millionen Euro auf 15,1 Millionen
Euro gesunken. Der Provisionsiiberschuss lag zum Jahresende mit
7,9 Millionen Euro deutlich iiber dem Vorjahresniveau von 6,9 Mil-
lionen Euro. Durch einen leichten Anstieg
der Aufwendungen ist das Betriebsergeb-
nis vor Bewertung mit 5,3 Millionen Euro
leicht riickldufig.

Nachdem im Februar die Fusionsge-
sprache mit der Raiffeisenbank Siidstor-
marn Mo6lln eG beendet wurden, besinnt
sich die Volksbank auf ihre eigenen Stir-
ken. ,Wir sind sehr gut in unserer Region
verwurzelt, kennen den Markt und ha-
ben iiberaus motivierte Mitarbeiter, sagt
Vorstand Michael Brandt. Ihr soziales
Engagement unterstreicht die Bank seit kurzem mit einer eigenen
Crowdfunding-Plattform. red <K

Crowdfunding-Plattform der Volksbank Liibeck
http://libeck.fiir-unsere-region.de
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> Eroffnung der Bockholdt Akademie

Qualifizierung im Fokus

Die Bockholdt KG hat ihre vielfiltigen Aus- und Weiterbil-
dungsaktivititen in der Bockholdt Akademie am Stammsitz in

Ministerprasident Albig (rechts)
begutachtet das Reinigungsergebnis
mit Trockeneisstrahlen.

Albig offiziell das neue Schulungszen-
trum des Gebdudedienstleistungsspe-
zialisten.

Das wachsende Spektrum an Qua-
lifizierungsmafinahmen, das das in-
habergefithrte Unternehmen auch
in Kooperation mit verschiedenen
Bildungstrigern anbietet, hat zu dem
Entschluss gefiihrt, alle Schulungsak-
tivititen in einer eigenen Organisati-
onseinheit zusammenzufassen. Pro-
fessionell begleitet werden einzelne Module seit Jahren von Wirt-
schaftsakademie und IHK Schleswig-Holstein.

Seit 2008 haben rund 5.000 Mitarbeiter an mehr als 60 ver-
schiedenen Schulungsmodulen mit insgesamt mehr als 100.000
Stunden teilgenommen. ,,Mit Griindung unserer eigenen Aka-
demie und der systematisierten Biindelung unserer Aktivitdten
bekommt dieses Kind jetzt auch einen Namen®, betont Inhaber

Foto: Bockholdt KG

Liibeck gebiindelt. Im April eroffnete Ministerprasident Torsten

Jan Bockholdt.

red <K

Deutliches Plus bei Investitionen im Siidosten

Jahresstatistik IB.SH < Unternehmen, Privatpersonen und Kommunen im Siidosten Schleswig-
Holsteins haben 2015 deutlich mehr investiert als im Jahr zuvor. Das geht aus der Jahresstatistik
der Investitionshank Schleswig-Holstein (IB.SH) hervor.

,Der Bauboom hat
2015 die Wirtschaft
befliigelt.”

34

ei der Vorstellung der Zahlen fiir

B Libeck sowie die Kreise Her-
zogtum Lauenburg, Ostholstein,
Stormarn und Segeberg im April sagte
der Vorstandsvorsitzende der IB.SH Erk
Westermann-Lammers: ,,Der Bauboom
hat 2015 die Wirtschaft in nahezu allen
Bereichen befliigelt. Diese Entwicklung
hat zu einer starken Nachfrage nach den
Forderprodukten der IB.SH gefiihrt.”
Die IB.SH stellte in die-
ser Region Fordermittel
in Hohe von 692 Millio-
nen Euro zur Verfiigung
(Vorjahr: 585 Millionen).
Die Nachfrage nach
Forderkrediten der IB.SH fiir Immobili-
en ist 2015 im Stidosten des Landes auf
298 Millionen Euro angestiegen (Vorjahr:
282 Millionen). Am grofiten fiel das Plus
im Kreis Segeberg aus. Liibeck und Ost-
holstein verzeichneten einen Riickgang
— dort hatte der Boom ein Jahr friiher
eingesetzt. Bei der Forderung des Miet-
wohnungsbaus wurden 2015 Mittel fiir
den Neubau von 335 neuen Wohnungen

wirtschaft o6/16

bewilligt. Die Stadtebauforderung war
2015 stark nachgefragt. 24 schleswig-
holsteinischen Kommunen wurden 2015
insgesamt 41 Millionen Euro bewilligt
(Vorjahr: 32 Millionen).

Im Rahmen der Wirtschaftsforde-
rung flossen 2015 insgesamt 148 Mil-
lionen Euro in den Stidosten (Vorjahr:
124). Der Anstieg ist vor allem auf eine
starke Nachfrage nach Bundesforder-
mitteln im Kreis Ostholstein zur Finan-
zierung von Windkraftanlagen zuriick-
zufithren.

Bei der Forderung von Unterneh-
mensgriindungen bleibt der IB.SH Mi-
krokredit ein Erfolgsschlager. Im Stidos-
ten des Landes hat die IB.SH 2015 auf
diesem Weg 34 Existenzgriindungen
ermoglicht (Vorjahr 27). Im Bereich
Arbeitsmarkt- und Strukturférderung
flossen 2015 aus dem Landesprogramm
Arbeit und dem Landesprogramm
Wirtschaft 60 Millionen Euro Zuschiisse
in die Region.

Stark nachgefragt war auch das
»Meister-BAf6G“. In den Umlandkrei-

sen erhielten 794 Personen eine Bewil-
ligung, davon allein 256 im Kreis Sege-
berg. Zum 1. August werden die Forder-
betrage angehoben und der Darlehens-
anteil sinkt. Der Name ,,Meister-BAf6G“
wird gedndert in ,, Aufstiegs-BAf6G*.

Der Boom im Immobiliensektor halt
nach Einschitzung der IB.SH auch 2016
an. Auch auflerhalb des Immobilienbe-
reichs sei mit einer robusten Konjunk-
tur zu rechnen. Dies miisse aber nicht
notwendigerweise zu einer verstirkten
Nachfrage nach Krediten fiir Investitio-
nen fithren - weil Unternehmen eigene
Mittel verwenden oder angesichts der
Entwicklung der Weltkonjunktur bei In-
vestitionen zuriickhaltend sind.

Der wachsenden Nachfolge-Proble-
matik begegnet die IB.SH mit dem neu-
en Produkt ,Griindung und Nachfolge®,
das seit Mérz gemeinsam mit der Biirg-
schaftsbank angeboten wird. red &

Website der IB.SH
www.ib-sh.de



Inklusiver Wassersport

Sail United e. V. ¢ Wassersport ist nicht nur anspruchsvoll,
sondern baut auch Vorurteile und Beriihrungséngste ab. Diesen
inklusiven Charakter nutzt der gemeinniitzige Liibecker Verein
Sail United e. V. — mit grolRem Erfolg. Seit Ende 2015 unterstiitzt
die Liibecker databyte GmbH bei der Sponsorensuche.

erim Juni2015 gegriindete Verein
D vermittelt korperlich und geistig

behinderten Menschen Spafl an
Kajak, Surfboard und Co. ,Menschen
mit Handicap ist es in ihrem Alltag
meist nicht vergonnt, Wassersport-Er-
fahrungen zu sammeln. Wir starken das
Vertrauen in ihre eigenen Fahigkeiten,
sorgen fiir Spaf$ in und auf dem Element

e = i

Trotz Mehrfachbehinderung ist fiir Sina Méartens Wassersport moglich.

Wasser und geben ihnen die Gewissheit,
Herausforderungen im Team meistern
zu konnen', sagt der Vereinsvorsitzende
Stefan Riedel.

Der Zuspruch ist grof. Das bestarkt
die Norddeutschen, ihr Angebot aus-
zubauen. Die ehrenamtliche Crew des
Vereins und der kooperierenden Was-
sersportschule ,Sailaway Watersports®
in Groflenbrode vor Fehmarn ist dabei
auf externe Hilfe angewiesen.

So unterstiitzt die databyte GmbH,
ein Liibecker Anbieter von Wirtschafts-
informationen, den Verein mit einem
kostenfreien Expertenzugang zur data-
byte business engine — mit fiinf Milli-
onen Firmen- und acht Millionen Ma-
nagerprofilen. Was sonst beim Kunden-
stamm-Monitoring, dem Forderungs-
management oder der Neukundenge-

winnung hilft, soll nun dank gezielter
Ansprache beim Aufbau einer groflen
Sponsorenflotte helfen.

»Sowohl Menschen mit Behinde-
rung als auch mit Migrationshinter-
grund gehoren als vollwertige Indivi-
duen in die Mitte unserer Gesellschaft*,
sagt databyte-Geschaftsfithrer Michael
Sperl. ,Wir halten grof3e Stiicke auf die

_._-#!"—.. -.

nachhaltige Arbeit von Sail United und
daher unterstiitzen wir sie mit dem
Herzstiick unseres Unternehmens, das
wir téglich hegen und pflegen.“ Immer
offen fir gemeinniitzige Ideen, stiinde
dieses Angebot auf Anfrage auch an-
deren Non-Profit-Organisationen zur
Verfiigung.

Fir 2016 plant Sail United e. V. Pro-
jekte wie ein Rollstuhl-Kite-Camp und
Wassersport fiir Blinde und Sehbehin-
derte. Sach- oder Geldspenden zum
Abbau der wachsenden Bedarfsliste sind
ebenso willkommen wie personlicher
Einsatz. red &

Mehr unter
www.sail-united.eu
www.databyte.de

Foto: Sail United e. V.

«

Heinrich-Drager-Preis verliehen

Der mit 2.500 Euro dotierte Heinrich-Drager-
Preis fiir Intensivmedizin geht an Privatdozent
Dr. Christian Stoppe von der Klinik fiir Ope-
rative Intensivmedizin der Uniklinik RWTH
Aachen. Der Wissenschaftler hat den Einfluss
des sogenannten MIF-Proteins auf den Operati-
onserfolg bei Herzpatienten untersucht. Auf dem
Deutschen Andsthesiecongress im April in Leip-
zig uberreichten Kongress-Prisident Dr. Frank
Wappler und Christian Riep, Leiter Vertrieb und
Service im Bereich Krankenhaus bei Dréger, den
Preis. Die Deutsche Gesellschaft fiir Andsthe-
siologie und Intensivmedizin e. V. verleiht den
Heinrich-Dréger-Preis seit 2004 fiir herausra-
gende wissenschaftliche Arbeiten auf dem Gebiet
der Intensivmedizin. red <

INDUSTRIE- UND
GEWERBEBAU ZUM

S

SCHNELLE KALKULATION MIT UNSEREM
BAUKOSTEN-KALKULATOR IM INTERNET. FUR WEITERE
INFORMATIONEN RUFEN SIE UNS AN:

04105/ 86 96-11

A

CUX-BETON

Gewerbebau

www.cuxbeton-gewerbebau.de
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Abgas von Kohlendioxid befreien

Helmholtz-Zentrum Geesthacht < Die membranbasierte
Abtrennung des Treibhausgases Kohlendioxid aus Kraftwerken und
Industrieanlagen wird seit Januar in einem vom Bund geférderten
Projekt erforscht. Wissenschaftler des Helmholtz-Zentrums
Geesthacht (HZG) entwickeln dafiir mit Partnern die Membran-

materialien und Verfahrenstechnologien.

Testanordnung im Geesthachter Institut fiir Polymerforschung

WILLKOMMEN AN BORD!

Ihr Hotel an der Ostsee fiir

Alle Informationen zu
Tagungsraumen, glinstigen Pauschalen
~undvielem mehr finden Sie unter:
.--"'hafenhotel-meereszeiten.deltagungen

Hafenhotel Meereszeiten GmbH

Am Yachthafen 2-4 - 23774 Heiligenhafen m
Tel: 04362 500 500 - Fax: 04362 500 50-555 ]
E-Mail: info@hafenhotel-meereszeiten.de “ Meereszelten

hafenhotel-meereszeiten.de DAS HAFENHOTEL
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iel der Energiewende ist es, dass
ZDeutschland ab 2050 seine Strom-

versorgung zu 80 Prozent aus er-
neuerbarer Energie bestreitet. Um die
verbleibende Liicke zu schliefSen und die
Fluktuation bei erneuerbaren Energien
auszugleichen, werden weiterhin kon-
ventionelle Kraftwerke bendtigt. Kohle
und Gas zu verbrennen und dabei die
Freisetzung von Kohlendioxid (CO,) in
die Atmosphire zu minimieren, ist die
Vision, die hinter dem Projekt MemKoR
(Membranverfahren fiir die Abtrennung
von Kohlendioxid aus Kraftwerksrauch-
gasen) steckt, das das HZG gemeinsam
mit dem Forschungszentrum Jiilich und
der DVGW-Forschungsstelle am Eng-
ler-Bunte-Institut durchfiihrt.

Neue Technologie { Das Bundeswirt-
schaftsministerium unterstiitzt die For-
schung zur Abscheidung von Kohlen-
dioxid an Kraftwerken oder Industrie-
anlagen mit mehr als drei Millionen
Euro. Diese Mittel stehen dem Konsor-
tium unter Fihrung der Geesthachter
Membranforscher fiir die kommenden
drei Jahre zur Verfiigung. Die neue Tech-
nologie soll bis zum Pilotmaf3stab aus-
gearbeitet werden. Eine wichtige Rolle
spielt dabei das Testen der Membranen
unter realen Bedingungen. Untersucht
werden Membranwerkstoffe aus Poly-
meren und aus Keramik. Diese nehmen
bevorzugt CO, aus dem Rauchgasstrom
auf und reichern es bei Anliegen einer

8 Druckdifferenz auf der Niederdruck-
Z seite der Membran an. red <
< Website des HZG

= & www.hzg.de

Thomas-Fredenhagen-Preis
erstmals verliehen

Auf dem diesjihrigen Jahresempfang der Universitit zu
Liibeck wurde Ende April erstmals der Thomas-Freden-
hagen-Preis verliechen. Die mit 10.000 Euro dotierte, von
der Professor Hans-Heinrich Otte-Stiftung und der Kauf-
mannschaft zu Libeck ermdglichte Auszeichnung gilt be-
sonderen wissenschaftlichen Leistungen und Aktivititen
im Bereich des Technologietransfers und der Patente- und
Schutzrechtsentwicklung. Die Preistrager sind Diplom-
Ingenieur Sebastian Freidank, Dr. Norbert Linz und Pro-
fessor Dr. Alfred Vogel vom Institut fiir Biomechanische
Optik der Universitdt zu Liibeck, die fiir ihre Erfindung
eines Verfahrens zur Laserbearbeitung transparenter Ma-
terialien ausgezeichnet wurden. red &



> Nachruf

Zum Tode von Hans Heinrich Driftmann

it tiefer Betroffenheit haben
M die Wirtschaft in Schleswig-

Holstein und die Présidien der
drei Industrie- und Handelskammern
des Landes auf das Ableben von Profes-
sor Dr. Hans Heinrich Driftmann am
26. April 2016 reagiert. Der Président
der THK zu Kiel Klaus-Hinrich Vater
wiirdigte am Tag darauf die Verdienste
seines Amtsvorgangers.

Seit Anfang 1990 war Driftmann
Mitglied der Vollversammlung der IHK
zu Kiel. Bereits drei Jahre spater wihlte
ihn die Vollversammlung zum Vizepra-
sidenten. In diesem Zeitraum profilierte
sich Driftmann als gleichermaflen wort-
gewaltiger wie wortgewandter Repri-
sentant der mittelstindisch geprigten
Wirtschaft in den Kreisen Pinneberg
und Steinburg sowie der Nahrungs-
mittelindustrie. 2004 wurde Driftmann
zum Nachfolger des langjahrigen Prisi-
denten der IHK zu Kiel, Dr. Fritz Siiver-
kriip, gewahlt.

In Driftmanns Amtszeit fiel die
Griindung der IHK Schleswig-Holstein,
deren Griindungsprasident er war.
Seine Durchsetzungsstirke, gepaart
mit einer exzellenten Vernetzung und

MEYPERSONAL GmbH
BahnhofstraRe 38/40
22880 Wedel

0800 5266 7737
kontakt@meypersonal.de
www.meypersonal.de

Hans Heinrich Driftmann

hohem Fachwissen, fithrte geradezu
zwangsldufig zu einem Engagement auf
Bundesebene, zuerst 2005 im Prisidium
des Deutschen Industrie- und Handels-
kammertages (DIHK) als Vertreter der
norddeutschen Wirtschaft und 2009 fiir
vier Jahre als Prasident.

Bis zu seinem Tode war Driftmann
weiterhin Vizeprasident seiner Hei-

Foto: IHK/Pat Scheidemann

matkammer. Der DIHK ernannte den
Unternehmer nach Ende seiner Prisi-
dentenzeit zum Ehrenprésidenten. Mit
Driftmann wurde erstmals seit den
frithen 60er-Jahren wieder ein nord-
deutscher Unternehmer der fithrende
Reprisentant der deutschen Wirtschaft.
In dieser Funktion war er einer der he-
rausragenden wirtschaftspolitischen Be-
rater der Bundesregierung. Sein Rat war
im In- und Ausland gefragt.

»Mit Konsul Professor Dr. Hans Hein-
rich Driftmann verliert nicht nur die
IHK zu Kiel, sondern die gesamte THK-
Organisation einen ihrer markantesten
Kopfe®, sagte Vater und fiigte an: ,,Bei
aller Trauer Uber diesen schmerzhaften
Verlust erfiillt uns mit Stolz, dass wir
mehrere Jahrzehnte mit dieser starken
Personlichkeit gemeinsam fir das Wohl
der Unternehmen wirken durften. Dazu
gehort fiir mich personlich, dass ich viel
von Hans Heinrich Driftmann habe ler-
nen diirfen. Nicht zuletzt, dass man sich
auch und gerade in herausgehobenen
Positionen Anstand und Integritit be-
wahren kann und muss. Hans Heinrich
Driftmann war ein Ehrbarer Kaufmann,
mit allem was dazugehort.“ red &
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Gute Nachfrage
im Inland

IHK-Konjunkturumfrage € Trotz eines
guten Starts in das Jahr 2016 verliert
die schleswig-holsteinische Wirtschaft
im ersten Quartal geringfiigig an
Schwung. Die Binnennachfrage und die
Konsumausgaben halten die Konjunktur
jedoch auf hohem Niveau.

er Konjunkturklimaindex der
D IHK Schleswig-Holstein, der ei-
nen Wert zwischen null und 200
annehmen kann, sinkt im Vergleich zum
Vorquartal von 121,7 auf 120,3 Punkte,
liegt aber klar tiber dem Vorjahr (115,5).

April 2016

Verbraucherpreisindex fiir Deutschland
(ohne Gewahr)

Zeitraum

02/2015
03/2015
04/2015
02/2016
03/2016
04/2016*

Verbraucherpreisindex

fiir Deutschland (2010=100)
106,5

107,0

106,9

106,5

107,3

107,0

Preisindizes fiir Bauleistungen
(ohne Gewihr)

Monat

Wohn- Biiro-  Gewerbliche
gebiude gebiude Betriebs-
gesamt 2010=100 gebaude

2010=100 2010=100
November 2014 109,8  110,0 110,2
Februar2015 1106 1108 111,0
November 2015 111,6 112,0 112,0
Februar2016 1125 1129 112,8

Wiederherstellungswert fiir 1913 erstellte
Wohngebaude einschlieflich Umsatz-
(Mehrwert-) Steuer, (1913 = 1M)

Februar 2016 = 14,416 Euro

* vorlaufiger Wert
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Quelle: Statistisches Bundesamt

Foto: iStock.com/zlikovec

»Die hohere Exportnachfrage in der
Konsumgiiterindustrie ist ausgeblieben.
Daher hat sich fiir viele Unternehmen
die Fokussierung auf den Binnenmarkt
als richtig erwiesen. Vor allem die Nach-
frage nach Investitionsgiitern - langlebi-
gen Giitern wie Produktionsmaschinen
und Biirogebduden - nimmt zu und
kompensiert die negativen Tendenzen.
Auch der Bausektor verzeichnet eine
gute Geschiftslage®, erldutert Friederike
C. Kithn, Prisidentin der IHK Schles-
wig-Holstein. 41,2 Prozent der befrag-
ten Unternehmen beurteilen ihre wirt-
schaftliche Situation im ersten Quartal
als gut, 50,8 Prozent als befriedigend
und 8,1 Prozent als schlecht (Vorquar-
tal: 44,7/46/9,3 Prozent). Insgesamt hat
sich die Wirtschaftslage nur leicht ein-
getriibt.

Einzelne Branchen < Gestiitzt durch
eine gute Auftragslage zeigt sich die
Industrie zufrieden. Auftragseingdn-
ge sind deutlich gestiegen, trotz Kor-
rekturen bei den Erwartungen an die
Exportnachfrage. Die Nachfrage nach
Investitionsgiitern sorgt fiir volle Auf-
tragsbiicher im Maschinenbau. Wih-
rend Unternehmen im Tiefbaubereich
noch auf die Frithjahrsbelebung war-
ten, verzeichnen drei Viertel der Hoch-
baubetriebe eine gute Geschiftslage mit
besten Aussichten fiir die kommenden
Monate.  Einzelhdndler profitieren
von der starken Konsumneigung und
bewerten ihre wirtschaftliche Situa-
tion trotz gleichbleibenden Umsatzes
tiberwiegend als gut. Die Stimmung

innerhalb der Kreditwirtschaft hat sich
dagegen deutlich verschlechtert. Bei
jedem funften Institut ist die Anzahl
der Privatkredite riickldufig. Das Ver-
kehrsgewerbe verzeichnet durch kaum
verdnderte Beforderungsvolumina eine
gleichbleibende Wirtschaftslage. Die
Umsatzerwartungen im Bereich Ver-
kehr und Lagerei werden aber deutlich
zuriickgeschraubt. Trotz leichter Ein-
buflen sind die Dienstleister mit der
wirtschaftlichen Entwicklung zufrie-
den.

Insgesamt blicken 25,9 Prozent der
Unternehmen positiv auf die kom-
menden Monate. 56,9 Prozent erwar-
ten gleichbleibende Geschifte und
17,2 Prozent rechnen mit einem Riick-
gang der wirtschaftlichen Entwicklung
(Vorquartal: 27,6/54,1/18,3 Prozent).
»Drei Viertel der Betriebe rechnen kurz-
fristig nicht mit einer deutlichen Verbes-
serung der Wirtschaftslage. Stillstehen-
der Infrastrukturausbau und dynami-
sche Abgabengestaltung pragen derzeit
die Politik - zum Leidwesen der Un-
ternehmen in unserem Land®, so Kiihn.
Die Beschiftigungsabsichten der Unter-
nehmen verharren auf dem derzeitigen
Stand, sind aber in der Summe leicht
positiv. Die Investitionsbereitschaft der
Unternehmen brauche aber dringend
neue Impulse, um kiinftig konstant zu
bleiben, so Kiithn. red <

IHK-Konjunkturberichte
www.ihk-schleswig-holstein.de
(Dokument-Nr. 327)



) Tourismusharometer

Ein echter Wachstumstrend

er Tourismus in Schleswig-Holstein ist weiter auf Re-

kordkurs. 2015 verzeichnete der ,echte Norden® ein

Ubernachtungsplus von 2,8 Prozent. In gewerblichen
Betrieben wurde erstmals die Marke von 27 Millionen Uber-
nachtungen tibertroffen.

Das ist das Ergebnis des 14. Sparkassen-Tourismusbaro-
meters Schleswig-Holstein, das der Tourismusverband Schles-
wig-Holstein (T'VSH) sowie der Sparkassen- und Giroverband
Schleswig-Holstein Anfang Mai in Kiel prasentierten.

Mit einem Plus von rund 736.000 Ubernachtungen wurde
sogar das sehr erfolgreiche Vorjahr mit rund 26,35 Millionen
Ubernachtungen iibertroffen. Profiteure waren vor allem die
Stidte und Kiisten. ,,Aus der dynamischen Entwicklung des
Jahres 2014 scheint ein echter Wachstumstrend hervorzuge-
hen. Die Investitionen und Aktivititen im schleswig-holstei-
nischen Tourismus zeigen ganz klar ihre Wirkung®, so der
TVSH-Vorsitzende Jérn Klimant.

Schleswig-Holsteins Wirtschaftsminister Reinhard Meyer
sagte, das Land befinde sich auf bestem Weg, ein Kernziel der
Tourismusstrategie fiir 2025 - nimlich 30 Millionen Uber-
nachtungen - zu erreichen. ,Wir haben uns einen klaren
Wachstumskurs verordnet — und das sowohl in puncto Menge

als auch Qualitit®, erkldrte Meyer. Herausforderung sei nun,
die Qualitt stetig zu verbessern. Nur dann werde es gelingen,
die derzeit positive Entwicklung auch langfristig zu sichern.

Wertschopfung € Der Tourismus ist mit gut 7,5 Milliarden
Euro Bruttoumsatz und einem Beschiftigtendquivalent von
mehr als 146.000 Personen ein wichtiger Wirtschaftsfaktor
fiir das gesamte Land. Auch im Beherbergungsgewerbe hitten
sich die betriebswirtschaftlichen Kennziffern verbessert, sagte
Reinhard Boll, Prasident des Sparkassen- und Giroverbands
Schleswig-Holstein. ,,Die Betriebe investieren etwa in ihre
Hardware, das Personal und die Vermarktung.“ Investitionen
in bestehende Betrieben miissten gestirkt werden, meint auch

Foto: Thies Ra‘etzkeIOStsee-HoIstein-Tourismus e. V.

Abb. zeigt Sonderausstattung gegen Mehrpreis.

SCHWEDENLEASING FOR GEWERBEKUNDEN.
FULL SERVICE MOBILITAT VON VOLVO.

Wirtschaftlichkeit trifft auf Dynamik. Sein leistungsstarker und
verbrauchsarmer Drive-E-Motor und sein sportlich-elegantes
AuBeres machen ihn zum vielseitigen Partner fiir Vielfahrer.

CITY-SAFETY-TECHNOLOGIE, MULTIFUNKTIONSLEDERLENKRAD,
GESCHWINDIGKEITSREGELANLAGE, KLIMAAUTOMATIK,
17“-LEICHTMETALLFELGEN UND VIELES MEHR

NETTO

299€ IM MONAT

0€ ANZAHLUNG!
INKL. WARTUNG + VERSCHLEISS?

JETZT FUR

Kraftstoffverbrauch  Volvo XC60 D3: innerorts/auBerorts/kombiniert:
4,9/4,2/4,5; CO2-Emission (g/km): komb. 117. Effizienzklasse A+. Alle
XC60 Modelle: komb. 7,7 - 4,5; CO2-Emission (g/km): komb.: 179 - 117.
Effizienzklasse B - A+. (GemaB VO (EG) Nr. 715/2007; gesetzl. Messme-
thode, konkreter Verbrauch abhingig von Fahrweise, Zuladung etc.)
'Leasingangebot der VCFS, ein Service der Santander Consumer Leasing GmbH (Santan-
der-Platz 1, D-41061 M'gladbach) - fiir den Volvo XC60 D3 6-Gang Schaltgetriebe, 110 kW
(150 PS) bei einer Laufzeit von 36 Mon., 30.000 km Gesamtfa!‘rleistung und einer
Anzahlung von 0,- Euro. Angebot zzgl. gesetzlicher Umsatzsteuer, Uberfiihrungs- und Zu-
lassungskosten. Bonitdt vorausgesetzt. Das Angebot gilt nur fiir Neuwagenbestellungen von
gewerblichen Kunden. Giiltig bis 30.06.2016. 2Der Schwedenleasing Full Service ist eine
Zusatzleistung zum Leasingvertrag der VCFS, ein Service der Santander Consumer Leasing
GmbH (Santander-Platz 1, D-41061 M'gladbach). Gilt nur fir Gewerbetreibende. Monatliche
Service Rate fiir Wartung und VerschleiBreparaturen in Verbindung mit einem Leasingvertrag
iiber 36 Monate / 10.000 km p. a. der Volvo Car Financial Services, ein Service der Santander
Consumer Leasing GmbH, giiltig fir Neuwagenbestellungen fiir Volvo Gewerbekunden (Aus-
geschlossen sind Taxiunternehmer, Fahrschulen und Mietwagenanbieter.) bis 30.06.2016.

AUTONOVA GMBH, Biedenkamp 27, 21509 Glinde
Ihre Ansprechpartnerin: Frau Sezen Urhan
Tel.: 040/711828 33, urhan@auto-nova.de, auto-nova.de

TVSH-Vorsitzender Klimant. ,,Und wir diirfen uns nicht mehr
nur iber die reine Anzahl der Giste identifizieren, sondern
miissen weitere Potenziale heben, um die Wertschopfung je
Gast zu steigern.“ red
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Zum Tourismusharometer
www.sparkassen-tourismusbharometer-sh.de
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Hjérdis Denker (links) und Leonie Schueler absolvieren bei Peter Kélin eine Ausbildung im Rahmen des Trialen Modells.

/wel Abschliisse in vier Jahren

Triales Modell der FHW < Das Triale Modell der Fachhochschule Westkiiste in Heide (FHW) feiert in diesem
Jahr sein 20-jéhriges Bestehen. Mit ihm kdnnen junge Menschen in vier Jahren gleich zwei europaweit aner-
kannte Abschliisse erlangen —in den Ausbildungsrichtungen Industrie, Bank und Steuern.

KGaA durchlaufen das Modell derzeit im Bereich In-

dustrie, zwei im ersten, zwei im zweiten Lehrjahr. ,,Das
Triale Modell bietet uns eine sehr gute Moglichkeit, unser
Ausbildungsspektrum zu erweitern und neben den IHK-Aus-
bildungsberufen auch ein Studium anzubieten, betont PR-
Mitarbeiterin Melanie Hachmann.

Die ersten beiden Jahre verbringen die rund 30 Studieren-
den pro Jahrgang in regelmifiigem Wechsel im Ausbildungs-
betrieb und in der Berufsschule. Nach bestandener Abschluss-
priifung steigen sie in das dritte Semester des Studiengangs
Betriebswirtschaft an der FHW ein, wo sie sich auf zwei von

Vier Azubis der Elmshorner Peter Kolln GmbH & Co.

neun angebotene Schwerpunkte — etwa Entrepreneurship &
Finance, Personalmanagement, Marketing oder Control-
ling - spezialisieren. Zu dem gebiihrenfreien Studium gehort
ein Praxissemester, das im Ausbildungsbetrieb oder in einem
anderen Unternehmen absolviert wird. Der zweijahrige Stu-
dienabschnitt endet mit der Bachelorarbeit. ,,Aufgrund des
abgestimmten Berufsschullehrplans konnen Teile der the-
oretischen Ausbildung fiir das Studium anerkannt werden,
sodass die Teilnehmer trotz verkiirzter Dauer einen vollwer-
tigen Abschluss erlangen’, erklirt Svenja Bartels, FHW-Studi-
engangskoordinatorin Triales Modell Industrie. So werden die
Studierenden Steuerfachangestellte beziehungsweise Indus-
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trie- oder Bankkaufleute und erlangen zudem ihren Bachelor
in Betriebswirtschaft.

Wachsende Beliebtheit € Seit Einfithrung des Schwerpunkts
Industrie in 2014 erfreut sich das Modell wachsender Be-
liebtheit. ,,Um der Nachfrage nach Ausbildungspléitzen ge-
recht zu werden, sind wir weiterhin auf der Suche nach Aus-
bildungsbetrieben, die ihr Angebot ohne groflen Aufwand
erweitern mochten’, so Bartels. Die Resonanz teilnehmender
Unternehmen sei durchweg positiv. ,Die Betriebe schitzen
die umfangreiche Ausbildung und das Engagement der Stu-
dierenden.”

»Das Triale Modell bietet uns die Moglichkeit, junge Men-
schen fiir uns zu interessieren, die grundsitzlich den Wunsch
haben zu studieren®, erkldrt Kolln-Mitarbeiterin Hachmann.
»Im Optimalfall ist die Bindung der Auszubildenden an unser
Unternehmen so grof3, dass sie nach Abschluss des Studiums
wieder zuriickkommen und wir somit sehr gut ausgebildete

Kontakt fiir Unternehmen

FHW, Svenja Bartels, Telefon: (0481) 8555-560
bartels@fh-westkueste.de

junge Mitarbeiter gewinnen.“ Auch die Azubis seien mit dem
Modell sehr zufrieden: ,Sie schitzen die Abwechslung zwi-
schen dem Arbeitsleben und den Schulblécken und fithlen
sich im Unternehmen sehr wohl.“ Ausbildung habe bei Ko6lln
einen sehr hohen Stellenwert und werde von der Unterneh-
merfamilie geférdert. ,Viele Mitarbeiter, die heute bei uns Ver-
antwortung tragen, sind bei K6lln grof3 geworden, haben eine
Ausbildung absolviert, sich weiterqualifiziert und leisten ihren
Beitrag zum Erfolg unseres Unternehmens.*

Autorin: Andrea Henkel, IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
henkel@flensburg.ihk.de

Mehr unter
www.fh-westkueste.de
www.koelln.de

Management- & Prozessberatung
Qualitit | Umwelt | Energie | Arbeitsschutz | Risiko

Arbeits- & Gesundheitsschutz
Arbeitssicherheit | Medizin | Brandschutz | SiGeKo

> IHK-Aktionsprogramm

Ankommen in Deutschland

Mit ihrem Aktionsprogramm ,,Ankommen in Deutschland - Ge-
meinsam unterstiitzen wir Integration® wollen die Industrie- und
Handelskammern in Deutschland die Integration von Fliichtlingen in
Ausbildung und Beschiftigung unterstiitzen. Integration ist eine gesell-
schaftliche Kraftanstrengung, leistet aber mittel- und langfristig einen
Beitrag zur Fachkriftesicherung. Die Zuwanderung von Fliichtlingen
kann Fachkrifteengpésse aber nur abmildern, wenn verantwortungsvol-
les Handeln aller relevanten staatlichen Akteure, betriebliches Engage-
ment und ehrenamtliches Engagement der Gesellschaft sowie personli-
che Anstrengungen der Fliichtlinge ineinandergreifen. Letztere miissen
sowohl beim Spracherwerb als auch bei Qualifizierungsmafinahmen, bei
Praktika, Ausbildungs- oder Arbeitsplitzen ihre Integrationsbereitschaft
zeigen. Fiir die erfolgreiche Integration ist zudem ein Verstandnis der Ar-
beitswelt wichtig, wozu Umgangsformen im Arbeitsalltag und das selbst-
verstindliche Zusammenarbeiten von Minnern und Frauen zihlen.

Wirtschaftsforderung € Die IHKs in Schleswig-Holstein iibernehmen
Verantwortung und leisten mit ihrem Aktionsprogramm ,,Ankommen
in Deutschland - Gemeinsam unterstiitzen wir Integration® einen Bei-
trag zur Integration der Fliichtlinge. Damit stellen sich die IHKSs ihrem
Auftrag der regionalen Wirtschaftsforderung.

Im Rahmen des Aktionsprogramms werden die IHKs Betriebe in-
formieren und beraten, jungen Fliichtlingen berufliche Orientierung
geben, ihnen bei Existenzgriindungen, der Vermittlung einer Ausbil-
dung oder ab 25 Jahren der Vermittlung von Qualifizierungsangeboten
helfen. Zudem sollen Fliichtlinge beim Spracherwerb und im Bereich
Gesellschaftskunde unterstiitzt werden. Auflerdem sollen ihre Kom-
petenzen erfasst und eingeordnet werden. Weitere Bereiche sind die
Netzwerkarbeit vor Ort und die Unterstiitzung auf Bundesebene.

Autor: Hans Joachim Beckers, Federfiihrer Ausbildung der
IHK Schleswig-Holstein, beckers@kiel.ihk.de

Infos zum Aktionsprogramm
www.bit.ly/integrationsprogramm
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Datenschutz & IT-Sicherheit

Ex. Datenschutzbeauftragter | Beratung | Schulung

Ihr Partner flr eine branchenubergreifende Unternehmensberatung in Norddeutschland.

FKC Management-System-Beratung GmbH | Zentrale: 23568 Lubeck | Eschenburgstr. 5 | Tel. 0451 400510 | email@fkc-gmbh.de | www. fkc-gmbh.de
20097 Hamburg | Frankenstr. 7 | Tel. 040 23687596 | 10587 Berlin | Ernst-Reuter-Platz 8 | Tel. 030 49857080 | 30855 Langenhagen | Bayernstr. 10 | Tel. 0511 9838152

—KC

Management-System-Beratung GmbH
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Wichtige
Weichenstellungen

Fachkrafteinitiative { Angesichts ei-

nes zusatzlichen Bedarfs von fast

100.000 Fachkréften in Schleswig-Holstein
bis 2030 hat die Fachkrafteinitiative
~Zukunftim Norden” (FI.SH) mit ih-

ren 23 Partnern, darunter die IHKs in
Schleswig-Holstein, im April in Kiel ihren
zweiten Umsetzungsbericht verabschie-
det und 16 Beschliisse mit konkreten
Handlungsempfehlungen gefasst.

Auch die Windkraft-Branche hat groBen Fachkréftebedarf.

m Beispiel der Lo-
gistikbranche  soll
ein ,Branchen-

check® zur Fachkriftesi-
cherung entwickelt und in
weiteren Branchen erprobt
werden. Unternehmen sol-
len so Hinweise zur Ver-
besserung von Karrierewe-
gen, Arbeitsbedingungen
oder dem Image ihres Sek-
tors bekommen, erlduterte

Wirtschaftsminister Rein-

hard Meyer. Im Bereich

der Pflegeberufe will die

2012 gegriindete Initiati-

ve stirker fiir erfolgreiche

Projekte zur Fachkrifte-
& sicherung werben. ,Beim
Kieler Projekt ,Riicken-
wind‘ etwa besuchen Schii-
ler der Goethe-Gemein-
schaftsschule fiir ein Jahr
=L £ verpflichtend Altenheim-
bewohner®, erzihlte Mey-
er. Brancheniibergreifend
solle untersucht werden, ob mehr junge
Menschen etwa durch duale Studienan-
gebote enger an die mittelstindisch ge-
préigte Wirtschaft des Landes gebunden
werden konnten.

Meyer dankte den Fachkrifte-
Partnern fiir den ,bunten Mix aus
kreativen Vorschlagen. Als besondere
Schwerpunkte der Beschliisse hob er
neben den Bereichen Pflege, Touris-
mus und Logistik die Zuwanderung
und Digitalisierung der Arbeitswelt
hervor. Die Initiative habe - etwa mit
dem flichendeckenden Angebot fiir
Zuwanderer, 15-monatige Kurse zur
Sprach- und Kulturvermittlung zu ab-
solvieren — wichtige Weichenstellungen
vorgenommen.

to: BWE/Tim Rie

Angesichts des demografischen
Wandels und des Fachkriftebedarfs
miissten alle Potenziale genutzt wer-
den, betonte Margit Haupt-Koopmann,
Chefin der Regionaldirektion Nord der
Bundesagentur fiir Arbeit, und verwies
auf 1.300 Flichtlinge, die in diesem
Jahr die Berufsschulklassen verlassen.
Ziel sei, den jungen Menschen zu ver-
sichern: ,,Fiir alle steht ein Anschluss-
angebot bereit.”

Meister-BAfoG < Wichtiger Baustein
der Fachkriftesicherung sei die duale
Ausbildung, betont Friederike C. Kiihn,
Prisidentin der IHK Schleswig-Hol-
stein. ,,Mitte April verzeichneten wir
eine Steigerung bei den Ausbildungs-
vertrdgen um sechs Prozent im Ver-
gleich zum Vorjahr, so Kithn. Das sei
ein gutes Ergebnis vor dem Hintergrund
eines doppelten Abiturientenjahrgangs.
Die Zahl der Ausbildungsvertrige mit
Abiturienten habe sich um 15 Prozent
erh6ht. ,Nach der Ausbildung kommt
die Weiterbildung. Auch hier haben wir
leicht steigende Zahlen verzeichnet und
gehen davon aus, dass sich die Weiterbil-
dungsbeteiligung mit der Neuregelung
des ,Meister-BAf6G* weiter erhéhen
wird®, so Kithn.

Auch die Handwerkskammer setze
grofle Hoffnungen in die Mafinahmen
der Fachkrifteinitiative zur Stirkung
der dualen Ausbildung, sagte der Pri-
sident der schleswig-holsteinischen
Handwerkskammer Jorn Arp. Ohne
qualifizierten Nachwuchs sei das Hand-
werk in Schleswig-Holstein nicht tiber-
lebensfihig. red

Beschliisse des Plenums
www.bit.ly/fish-beschluesse

Wirtschaft zwischen

Nord- und Ostsee

die Kommunikationsplattform fiir groBe
und kleine Unternehmen
in Schleswig-Holstein!

Sie sind in der Bau- und
Immobilienbranche tatig?
Dann nutzen Sie die September-Ausgabe
fiir Inre individuelle Prasentation!

Max Schmidt-Romhild KG

L ] :

42 wirtschaft os/16



Arbeiten, wenn andere schlafen

Walter System GmbH < Der 17-jahrige Silas Mohr lernt bei der
Walter System GmbH in Marne Fachkraft fiir Veranstaltungs-

technik. Dass fiir ihn kein Tag wie der andere ist, liegt vor allem
an dem breit gefacherten Portfolio seines Ausbildungsbetriebs.

eschiftsfihrer Olaf Walter und
G seine sechs Angestellten ent-

wickeln europaweit Veranstal-
tungen, ibernehmen die komplette
Projektplanung und setzen die Events
auf Wunsch mit ihrer eigenen Technik
um. ,Wir bieten unseren Kunden eine
360-Grad-Betreuung®, betont Walter.
Ein weiteres Standbein ist der Messebau.
20 Aushilfen und 60 Freelancer unter-
stiitzen das Unternehmen.

Ausbildung hat fiir Walter einen ho-
hen Stellenwert. ,Wir brauchen dringend
fachlichen Nachwuchs, und der soll op-
timalerweise mit dem Unternehmen
wachsen.“ Von seinen Azubis wiinscht
er sich, dass sie fiir ihre Arbeit brennen.

Nachwuchs ist Zukunft
Ausbildung im Norden

»Ich sage immer: Wir arbeiten dort, wo
andere Urlaub machen, und dann, wenn
andere schlafen gehen - ohne Begeiste-
rung ist das nicht moglich.“

Diese Begeisterung bringt Silas Mohr
mit. Nach einem Praktikum bei Walter
System hat er sich fir die Ausbildung
entschieden. ,Learning by Doing® lau-
tet die Devise. ,Im Grunde sind wir
Handwerker, Dienstleister, Planer und

Konzeptionierer in einer Person®, erklart
Walter. Von Anfang an nahm er seinen
Schiitzling mit zu Veranstaltungen,
etwa zu Open Airs des NDR und zum
Schleswig-Holstein Netz Cup auf dem
Nord-Ostsee-Kanal. Im Messebau zah-
len ACO, Hobby-Wohnwagenwerk und
der Hamburger Airport zu den Kunden.

»Ich erwarte von Silas — wie von allen
Mitarbeitern - ein hohes Maf3 an Ver-
lasslichkeit. Dafiir hat er sehr viele Frei-
heiten®, so Walter, der von seinem Lehr-
ling zu 100 Prozent iiberzeugt ist. Seine
Schwerpunkte kann der Azubi nach sei-
nen Interessen wihlen, die vor allem in
der technischen Eventbetreuung liegen.
Nicht selten steht er am Ton- oder Licht-
pult und unterstiitzt den Technikaufbau.
Eine anspruchsvolle Angelegenheit. Auf
die Hilfe seines Chefs kann er dabei im-
mer zahlen, und im 1.000-Quadratme-
ter-Lager mit den technischen Geriten
hilft ihm der Disponent. Die theoreti-
sche Ausbildung findet im Blockunter-
richt in der beruflichen Schule in Ham-
burg-Farmsen statt.

Wie es nach den drei Lehrjahren
weitergeht, weif8 Silas noch nicht. Gut
vorstellen kann er sich eine zweite Aus-
bildung zum Veranstaltungskaufmann.
Ginge es nach Walter, finde diese auch
in seinem Unternehmen statt.

Foto: IHK/Henkel

HEUCHERT
| |
Wir losen den Knoten:

wirtschaftlich +
individuell bauen

Schlisselfertiger Industriebau
Fertigteile & Bauunternehmen

@ liber 50 Jahre Erfahrung @
Losungen aus einer Hand

Oskar Heuchert GmbH & Co.KG

24536 Neumiinster
Fon 04321/30083 -0

REALISIEREN
NACHHALTIGKEIT.

Wir von Gewerbebau Nord stehen flir innovativen,
energieeffizienten und schlisselfertigen Gewer-
bebau. Mehr tber uns und unsere Projekte auf
www.gewerbebaunord.de

Husum: 04841/ 96 88 0

Rotenburg: 04261/85 100

o~

| GEWERBEBAU
& ‘oo

Autorin: Andrea Henkel
IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
henkel@flensburg.ihk.de
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DIGITAL LEADERSHIP

Digitale Transformation
gestalten

Zukunftstechnologien
erfolgreich nutzen

.Begeisterung ist
wichtiger als Theorien”

-
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Echte Mehrwer-
te mit Virtual
Reality — nation d
begleitet Unter-
nehmen von der
Inspiration bis zur
Umsetzung.

- i

Sven Samplatzki

Digitale Trends < Die digitale Transformation macht keine Pause, stetig gibt es technologische
Quantenspriinge. Im Interview berichtet Sven Samplatzki, Inhaber der nation d GmbH aus Reinbek,
iiber die Toptrends — und ihren Nutzen fiir Unternehmen.

IT Service-Flatrate
Monatlicher Festpreis fir lhr Unternehmen

& monatlich fester Betrag @ auf Wunsch inkl. Hardware (PC/Server/TE)

#

Al

Wirtschaft: Was ist zurzeit der hei-
Beste digitale Trend?

Sven Samplatzki: Momentan sticht
Virtual Reality heraus. Viele Anbieter
bringen gerade hoch entwickelte Losun-
gen auf den Markt.

Lawfnest

maris computer gmbh

flensburg = 0461 503660 = info@maris-it.de * www.maris-it.de
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Wirtschaft: Erster Gedanke: schone
Spielerei. Aber welchen Mehrwert bietet
Virtual Reality Unternehmen?

Samplatzki: Wir arbeiten gerade an
einer Messeanwendung, bei der Be-
werber sich ein Unternehmen virtuell

durch eine Datenbrille anschauen und
zum Beispiel die Azubiwerkstatt be-
sichtigen kénnen. Damit kann man auf
Messen Anziehungspunkte schaffen,
denn gerade jungen Menschen ist der
Umgang mit neuen Technologien viel

N

Softwareldsungen fir Handwerksbetriebe

niela

ompoul a

GmbH

naf

& einfache Kalkulation & garantierte Reaktionszeiten Beratung
Installation
Service
I Schulung
maris
3 it solutions

DornestraBe 56-58 - 23558 LUbeck
Tel. 0451 491017
mail: nielandt@csn-hl.de - www.csn-hl.de

Fotos: Sven Samplatzki/nation d



wichtiger als ein Firmenhandy oder
-wagen.

Wirtschaft: Gibt es weitere Anwen-
dungsbereiche?

Samplatzki: Man kann grof3e, erkla-
rungsbediirftige Maschinen virtuell
mit 360-Grad-Aufnahmen darstellen
und sie mit Zusatzinformationen oder
Info-Videos versehen — um sie Kunden
zu prisentieren oder auch Mitarbeiter
technisch weiterzubilden. Im Reise-
biiro kann man eine Destination so
erlebbar machen, als wire der Kunde
vor Ort. Ein Supermarktregal kann fiir
Marktforschungszwecke  nachgebaut
werden. Agenturen kénnen in virtu-
ellen Showrooms ihre erfolgreichsten
Projekte, Designs oder Kampagnen
prdsentieren.

Wirtschaft: Sind solche Technologien
nicht relativ teuer?

Samplatzki: Wer Virtual Reality vor
wenigen Jahren einsetzen wollte, muss-
te sechs- bis siebenstellige Summen
in die Hand nehmen. Heute kostet die
Hardware wenige tausend Euro. Maf3-
geschneiderte Anwendungen starten im
vierstelligen Bereich.

> Ratgeber zum Arbeitsschutz

Gefahren im Betrieb

Wirtschaft: Wie erfahren Entscheider
von neuen Technologien?

Samplatzki: Trendnewsletter, Blogs,
Medien - aber das Wichtigste ist, Tech-
nologien selbst auszuprobieren. Wir
haben einen mobilen Technologiepark,
bei dem man Datenbrillen ausprobieren
oder sich mit einem sprachgesteuerten
‘Wohnzimmerassistenten unterhalten
kann. Man erlebt, wie viel Science-Fic-
tion langst Wirklichkeit ist. Es entsteht
Begeisterung, was viel wichtiger fir die
Innovationskraft eines Unternehmens
ist, als Theorien zu wilzen oder Mach-
barkeitsstudien zu kaufen. Auch seine
Mitarbeiter kann man so zu Trendscouts
machen.

Wirtschaft: Was wird der nichste
Trend?

Samplatzki: In sechs bis zwolf Mona-
ten wird Augmented Reality von sich re-
den machen. Wihrend man bei Virtual
Reality in einer komplett anderen Welt
ist, sieht man hier durch eine Datenbrille
nach wie vor die Wirklichkeit - angerei-
chert mit zusitzlichen Informationen.
In den USA statten Unternehmen ihre
Service-Techniker damit aus. Der Mann

Schwerpunkt digitale Wirtschaft

Die IHK-Organisation widmet sich 2015 und 2016
dem Schwerpunktthema digitale Wirtschaft.
Unter dem Titel , Wirtschaft digital. Grenzenlos.
Chancenreich.” wollen sich die IHKs mit den
Rahmenbedingungen der fortschreitenden Digi-
talisierung auseinandersetzen.

Mehr unter [mlz:AE
www.ihk-schleswig-holstein.de : ;
(Dokument-Nr. 128521) Eg

vor Ort muss kein Fachmann mehr sein
— Stichwort Fachkréftemangel. Die Bril-
le sagt ihm, was zu tun ist, oder schaltet
einen Experten aus der Zentrale zu.

Interview: Andrea Scheffler
IHK-Redaktion Schleswig-Holstein
scheffler@ihk-luebeck.de

Das Arbeitsschutzgesetz verpflichtet Arbeitgeber, Sicher-
heit und Gesundheit im Unternehmen zu beurteilen und
notige Schutzmafinahmen zu ergreifen. Hilfe leistet der ,,Rat-
geber zur Gefihrdungsbeurteilung® - online, branchenunab-
hingig und kostenlos. Den bewéhrten Ratgeber gibt die Bun-
desanstalt fiir Arbeitsschutz und Arbeitsmedizin (BAuA) seit
fast 20 Jahren heraus. Jetzt gibt es die aktualisierte Fassung
erstmals als PDF-Download kostenlos im Internetangebot
der BAuA. Der Ratgeber gliedert sich in drei Teile: Der ers-
te Teil enthalt Hinweise zur Planung und Durchfithrung der
Gefihrdungsbeurteilung auf Grundlage des Arbeitsschutzge-
setzes. Im zweiten Teil werden die einzelnen Gefihrdungsfak-
toren wie Larm, mechanische Gefihrdung oder Gefahrstoffe
detailliert dargestellt. Der dritte Teil enthélt Handlungshilfen,
die die praktische Durchfithrung der Gefihrdungsbeurtei-
lung erleichtern. Auf ihrem Portal www.gefaehrdungsbeur-
teilung.de bietet die BAuA auch rechtssichere Handlungshil-
fen der unterschiedlichsten Behorden und Organisationen
an. Die THK zu Libeck wird im September beim Liibecker
Arbeitsschutztag das Thema psychische Gefdhrdungen niher
beleuchten. Os

Ratgeber Gefahrdungsbeurteilung
www.baua.de/gefaehrdungsbeurteilung

Der neue Audi A4.
Technologie auf der Uberholspur.
Jetzt Probefahren.

Unser attraktives Angebot fir Sie:

z. B. Audi A4 Limousine 1.4 TFSI 110 kW (150 PS), 6-Gang.
Brillantschwarz, MMI® Radio plus, Bluetooth®-Schnittstelle,
Einstellbarer Geschwindigkeitsbegrenzer, Klimaautomatik,
Dynamikfahrwerk, Xenon plus u.v.m.

Kraftstoffverbrauch /100 km: innerorts 6,6; auRerorts 4,3;
kombiniert 5,1; CO,-Emissionen g/km: kombiniert 119;
Effizienzklasse B.

€ 29.980,-

inkl. Uberfiihrungskosten und
zzgl. Zulassungskosten

Abgebildete Sonderausstattungen sind im Angebot nicht unbedingt beriicksichtigt.
Alle Angaben basieren auf den Merkmalen des deutschen Marktes. Angaben zu den
Kraftstoffverbrauchen und CO,-Emissionen sowie Effizienzklassen bei Spannbreiten
in Abhangigkeit vom verwendeten Reifen-/Radersatz.

Audi Zentrum Kiel
Audi Sport | Audi e-tron Partner

Schmidt & Hoffmann Exclusiv GmbH
Gutenbergstr. 84 - 86, 24118 Kiel
Tel.: 04 31 /5 44 46-0
info@audi-kiel.de, www.audi-kiel.de

An einer Probefahrt interessiert?
Code scannen und Termin vereinbaren.
Kosten laut Mobilfunkvertrag.
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Nachfrage nach Medizintechnik wachst

Auslandsmarkt USA < Der US-Markt fiir Medizintechnik ist der gr6Bte weltweit und besitzt zudem ein an-
sehnliches Wachstumspotenzial. Uber ein Drittel der Nachfrage wird durch Importe gedeckt. Chancen bieten
sich vor allem durch die demografische Entwicklung: Die US-Bevidlkerung wachst weiter und altert dabei.

Arzt im Operationssaal 'mit kiinstlichem Hiiftgelenk

NLP-Ausbildungen und -Seminare in Kiel

NLP ist das erfolgreichste Kommunikationsmodell
unserer Zeit und eine der effektivsten Methoden fur
Veranderungen.

Besser arbeiten -
besser leben

Schonberger Str. 76 - 24148 Kiel - Fon (0431)7201431
E-Mail: info@nlp-kiel.de - Web: www.nlp-kiel.de
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Foto: BVMed

2014 sind entsprechende Einfuhren um 5,4 Prozent

auf 45,3 Milliarden US-Dollar gestiegen. Das gesam-
te Marktvolumen belief sich auf geschitzte 121,6 Milliarden
US-Dollar. Das Gesundheitswesen ist iiberwiegend in priva-
ter Hand. Insgesamt waren 2013 bei der American Hospital
Association (AHA) 5.686 Krankenhiuser mit 914.513 Betten
registriert. Von 4.974 Community Hospitals wurden 2.904
nicht gewinnorientiert, 1.010 von Bundesstaats- oder Lokal-
regierungen sowie 1.060 gewinnorientiert betrieben.

Grofle Medizintechnikcluster befinden sich etwa in
Kalifornien, Massachusetts und Minnesota. Auch alle gro-
fen, international titigen Medizintechnikfirmen sind in
den USA vertreten. Der US-Markt fir Medizintechnik wird
durch die U.S. Food & Drug Administration (FDA) reguliert.
Hersteller und Héndler miissen dort unter anderem ihren
Geschiftsbetrieb anmelden und ihre Gerite registrieren. Der
Zulassungsprozess der FDA wird von Branchenkennern als
berechenbar eingestuft, kann aber auch herausfordernd sein.
Kompetente Beratung ist daher empfehlenswert.

Q usldndische Medizintechnik ist in den USA gefragt:

Ausschreibungen € Die Einfuhr von Medizintechnik wird
durch den Zoll U.S. Customs and Border Protection regu-
liert. Besonders strenge Vorschriften gelten fiir Gerite, die
Strahlung abgeben. Fiir die Lieferkette von Krankenhdusern
sind die Group Purchasing Organizations (GPOs) sehr wich-
tig: Sie verhandeln mit Anbietern und kontrollieren einen
Grofiteil der Beschaffungen. Private Auftrige werden {ibli-
cherweise ausgeschrieben, und im o&ffentlichen Sektor sind
Ausschreibungen ab bestimmten Auftragswerten zwin-
gend. Ausldndische Firmen konnen sich zum Beispiel im
Bundesprojekteregister informieren und an Ausschreibungen
teilnehmen.

Negativ hingegen wirkt sich aus Sicht der Branchenver-
treter die ,Medical Device Excise Tax“ aus. Seit Anfang 2013
wird die Steuer in Hohe von 2,3 Prozent auf den Verkaufspreis
bestimmter medizintechnischer Produkte erhoben. Die Steuer
fallt auch an, wenn eine Firma keinen Gewinn erzielt. Sie be-
eintrachtigt laut Branchenvertretern die Innovationsfahigkeit
gerade kleinerer Hersteller.

Fir einen erfolgreichen Markteintritt ist eine Prasenz vor
Ort hilfreich. Die Deutsch-Amerikanische Handelskammer
(AHK USA) bieten diverse Dienstleistungen an. «

Quelle:
Germany Trade & Invest
www.gtai.de

Website der AHK USA
www.ahk-usa.com



Werbeagentur
Braemer GmbH

Beratung.
Konzeption.
Umsetzung.

Wikson.

=" o
PREMIER

russeu

FRUITLOOM.

000 - WWW.MEN

Hanseatische AuBenwerbung GmbH

lhr Partner fiir die Planung, Montage und Wartung von Werbeanlagen

sauer + rogge

HR COMMUNICATIONS

Ihre Agentur fir Text - PR - Online-Redaktion

Gute

04102 - 70 78 44 - info@sauerundrogge.de - www.sauerundrogge.de

SIEVERTSEN J/ WERBUNG

LED-LICHTWERBUNG UND LEITSYSTEME

Creative Design - LED-Lichtwerbeanlagen - Digitaldruck
Folienbeschriftung - 3M DI-NOC Folierung - Schilder
Interior Design - Pylone - Sonderformen - Messebau
Leitsysteme - Digital Signage - Siebdruck - Tampondruck

RADER INSEL 68 - 24794 BORGSTEDT - TEL.: (0 43 31) 3 70 00
WWW.SIEVERTSEN-WERBUNG.DE - INFO@SIEVERTSEN-WERBUNG.DE

Siebdruck QTN
Digitaldruck CARCGARE

Sabower Hohe 6

23923 Schoénberg

Tel.: 038828 34120

Fax: 038828 341220

Email: haw@lichtwerbung.info

Web: www.lichtwerbung.info

> Forderprogramm fiir KMU

Auslandsmarkte
erschlielSen

Die Wirtschaftsforderung und Techno-
logietransfer Schleswig-Holstein GmbH
(WTSH) hat das neue Forderprogramm
»Internationalisierung von kleinen und
mittleren Unternehmen (KMU) und
Markterschliefung im Ausland“ (INT)
aufgelegt. Die Erschliefung neuer Aus-
landsmirkte soll Arbeitsplitze sichern und

VON

www.vonZ.de

THE WRAPPING COMPANY
VOLLVERKLEBUNG
BESCHRIFTUNG
SCHEIBENTONUNG
LACKSCHUTZFOLIE

www.CARCAPE.DE

schaffen sowie die Wettbewerbsfihigkeit
von KMU stirken. Das Programm soll zu-
dem die Ubernachtungszahlen auslindi-
scher Giste in Schleswig-Holstein steigern.
Gefordert werden daher auch Mafinahmen
zur Stirkung der Tourismuswirtschaft.

Exportpotenzial  Forderfihige Projekte
sind etwa Beratungen zur Beurteilung der
Exportchancen von Giitern und Dienst-
leistungen oder die Teilnahme an und die
Durchfithrung von internationalen Messen
und Ausstellungen im In- und Ausland.
Der Zuschuss fiir Mafinahmen zur Mobili-

sierung des Exportpotenzials betragt bis zu
50 Prozent der Kosten bei der ersten Mes-
sebeteiligung, maximal jedoch 6.000 Euro.
Projekte zur Stirkung der Tourismus-
wirtschaft sowie Vermarktungsmafinah-
men und Beteiligungen werden mit bis zu
50 Prozent gefordert (maximal 25.000 Euro
im Jahr und 12.500 Euro pro Messeteilnah-
me). Grundlage ist die neue Internationali-
sierungsrichtlinie des Landes. red &

Zum Forderprogramm
www.bit.ly/kmu-markterschlieBung
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> Mediationstag Schleswig-Holstein

Streit beilegen

Die Moglichkeit zur auflergerichtlichen Streit-
beilegung wird nicht hiufig genug wahrgenom-
men, sagen die Organisatoren des ,Mediations-
tages Schleswig-Holstein“ — gerade bei inner- oder
zwischenbetrieblichen Konflikten. Auf dem vier-
ten Mediationstag am 11. Juni in Schleswig kldren
die Veranstalter dartiber auf, wie Mediation in Fa-
milie, Wirtschaft, Arbeitswelt und sozialer Arbeit
sowie aktuell bei der Integration von Fliichtlingen
anzuwenden ist und welche Vorteile sie bringt. Am
Mediationstag beteiligt sind etwa freie Mediatoren
aus der Unternehmensberatung, Agrarmediation,
Ausbildung und Arbeit mit Fliichtlingen. Impuls-
referate zur Mediation in der beruflichen Aus-
bildung oder Wirtschaftsmediation halten unter
anderem Charlie Groth, Ausbildungsberaterin der
IHK Flensburg, Florian Schiitt, Filialleiter Schles-
wig der dm-drogerie markt GmbH + Co. KG, und
Jorn Gendner, Justiziar bei der Bombardier Trans-
portation GmbH. red <

Infos zum Mediationstag
www.mediationstag.schleswig-holstein.de

10. Juni

Einkommensteuer
Vorauszahlung fiir das Il. Quartal 2016

Kirchensteuer fiir Veranlagte
fiir das 1l. Quartal 2016

Korperschaftsteuer
Vorauszahlung fiir das Il. Quartal 2016

Lohnsteuer — Kirchensteuer
Anmeldung und Abfiihrung
bei Monatszahlern fiir Mai 2016

Umsatzsteuer
Voranmeldung und Vorauszahlung fiir Mai 2016

11. Juli

Lohnsteuer — Kirchensteuer

Anmeldung und Abfiihrung bei Monatszahlern
fiir Juni 2016, bei Vierteljahreszahlern fiir

das Il. Quartal 2016

Umsatzsteuer

Voranmeldung und Vorauszahlung bei Monats-
zahlern fiir Juni 2016, bei Vierteljahreszahlern
fiir das Il. Quartal 2016
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Rechtsordnungen priifen

Vertrage mit Handelsvertretern < In Deutschland sind etwa
48.000 Handelsvertreter im B2B-Geschéft fiir etwa 185 Milliarden
Euro Jahresumsatz verantwortlich. Rund 30 Prozent aller Waren
in Deutschland werden unter Mitwirkung von Handelsvertretern
verkauft. Bei internationalen Handelsvertretervertragen empfiehlt
es sich, die Rechtsordnung des Partners genau zu studieren.

' 1,

i

nsbesondere bei der Neueinfithrung

von Produkten und der Erschlieflung

neuer Mirkte spielen Handelsvertre-
ter durch ihre guten Kundenbeziehun-
gen, die auf neue Produkte ausgeweitet
werden konnen, eine enorme Rolle.
Da auch ausldndische Firmen auf den
deutschen Markt dringen, werden im-
mer mehr internationale Handelsver-
tretervertrage geschlossen. Sofern beide
Vertragsparteien aus der EU stammen,
gibt es durch eine EU-Handelsvertre-
terrichtlinie, die in allen EU-Staaten in
nationales Recht umgesetzt wurde, eine
gewisse Sicherheit, dass die Rechtsord-
nung des Vertragspartners keine absolut
unerwarteten Regelungen enthalt.

Missverstandnisse  Jedoch unter-
scheiden sich die nationalen Rechte im
Detail, und die Rechtsprechung in den
EU-Léndern ist dufSerst unterschiedlich.
Daher empfiehlt es sich, vor Abschluss
eines Handelsvertretervertrags mit ei-
nem auslidndischen Partner genau zu
priifen, welches Recht gelten soll. Auch
wenn man das heimische Recht verein-
bart, sollte man sich das Recht im Hei-
matstaat des Vertragspartners anschau-
en. Denn gerade durch die Ahnlichkeit

»
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wird oft auch das Recht des anderen
Vertragspartners missverstanden oder
fehlinterpretiert, und es kann leicht zu
Missverstdndnissen und unangeneh-
men Situationen kommen. Um dies zu
vermeiden und Sichtweisen des Part-
ners nachvollziehen und gegebenenfalls
erliuternd gegensteuern zu konnen,
sollte man sich in jedem Fall mit beiden
Rechtsordnungen  auseinandersetzen
und den offenen Dialog suchen. Nur so
kann vertrauensvolle Zusammenarbeit
zum Vorteil beider Partner gedeihen.
Mit Partnern aus Nicht-EU-Lindern
ist noch groflere Vorsicht geboten, da
nach einigen Handelsvertreterrechten
eine Rechtswahl gar nicht in allen Punk-
ten moglich ist. Handelsvertreter und
Unternehmen, die den Vertrieb tber
Handelsvertreter organisieren mochten,
erhalten Unterstiitzung beim CDH im
Norden - Wirtschaftsverband fiir Han-
delsvermittlung und Vertrieb e. V. Der
CDH ist auch bei der Suche nach Han-
delsvertretern behilflich. red

Kontakt zum CDH im Norden
Telefon: (040) 8090504-0
www.cdhimnorden.de

Foto: iStock.com/Rawpixel Ltd



der Max Schmidt-Rémhild KG,
Mengstr. 16, 23552 Liibeck,

Foto: © vencdy - Fotoliascom |

Energieeffizienz - Umweltschutz -
Recycling - Entsorgung

Autark dank Wind

Der Norden ist Vorreiter bei der Produktion erneuerba-
rer Energie. Lagen 2013 die erneuerbaren Energietrager
noch knapp hinter der Kernenergie zurlck, flhrte die Ab-
schaltung der Kraftwerke Krimmel und Brunsbuttel in
2011 und eine generelle Haltungsanderung zur Kernkraft
in Schleswig-Holstein und Hamburg dazu, die Energie-
wende im Norden voranzutreiben. Mit 455 neuen Wind-
kraftanlagen, die insgesamt 1.303 Megawattstunden
Strom erzeugen, schob sich Schleswig-Holstein 2014
an die bundesdeutsche Spitze. Die Erkenntnis, dass die
Energiewende Wertschopfung in den landlichen Raum
holt, hat sich durchgesetzt. Blrgerwindparkgesellschaf-
ten sind heute auch in E-Mobilitt, Speicherung, Breit-
bandausbau und bald bei Wasserstofftechnologien en-
gagiert. Daher ist es nicht verwunderlich, dass der Anteil
der erneuerbaren Energien am Bruttostromverbrauch
2013 in Schleswig-Holstein (mit 75 Prozent) dreimal so
hoch war wie im Bundesdurchschnitt (mit 26 Prozent).
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Das nérdlichste Bundesland konnte 2014 sogar schon
100 Prozent seines Bruttostromverbrauchs allein aus
griinem Strom decken.

Schleswig-Holstein - der echte Energiebringer

In puncto Warmeerzeugung lag der Anteil der erneu-
erbaren Energien in Schleswig-Holstein im selben Zeit-
raum mit 12 Prozent leicht Uber dem deutschlandweiten
Durchschnitt von 10 Prozent. Der Bau von Olheizungen
ist im Vergleich immer weiter ricklaufig. So wurden nur
noch ein Prozent der Neubauten in der Zeit von 2000 bis
2014 mit Olheizungen ausgestattet. Erheblich gestiegen
ist hingegen der Anteil der Heizungen mit Warmepumpen
und Fernwarme. Beim Anteil der erneuerbaren Energien
am Brutto-Endenergieverbrauch — also in der Summe der
Teilmarkte Strom, Warme und Kraftstoffe — liegt Schles-
wig-Holstein mit einem Wert von fast 22 Prozent wieder
deutlich Uber dem Bundesdurchschnitt von 12 Prozent.
Der gesamte Endenergieverbrauch ist 2011 sowohl in
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Eine Anzeigen-Sonderverdffentlichung

Telefon: (04 51) 7031-01, Fax: (0451) 7031-280

Sauer und Rogge - HR Communications GbR,
Manhagener Allee 33, 22926 Ahrensburg




Schleswig-Holstein (- 4,7 Prozent) als auch im gesamten
Bundesgebiet (- 4,6 Prozent) gesunken.

Produktivitit, die iiberzeugt

Diese erfreuliche Entwicklung spiegelt auch die
schleswig-holsteinische Wirtschaft wider. Trotz Verdop-
pelung der Energieproduktivitat seit 1991 hat sich deren
Energieverbrauch seitdem nahezu halbiert. Laut sta-
tistischem Landesamt sank der Energieverbrauch des
verarbeitenden Gewerbes von 73.788 Terajoule im Jahr
1991 auf 49.660 Terajoule (TJ) in 2013. In den Bereichen
Gewerbe, Handel und Dienstleistung sogar von 64.800
TJ auf 34.731 TJ. Mit immer weniger Energie werden
immer mehr Produkte hergestellt. Die Energieprodukti-
vitat gibt das Verhaltnis von Bruttoinlandsprodukt (BIP)
und Primarenergieverbrauch wieder und ist Mal3stab
daflr, wie effizient Energieressourcen eingesetzt wer-
den. Hier konnten Schleswig-Holsteins Unternehmen
im Vergleich zum Bundesgebiet punkten, denn bundes-
weit steigerte sich die Energieproduktivitat von 1990 bis
2014 nur um die Halfte, genau 56 Prozent.

Es darf noch etwas mehr Recycling sein

Auch in Sachen Abfallverwertung und -beseitigung
steht Schleswig-Holstein gut da. Mit einem Anteil von
unter finf Prozent an bundesweit produzierten Abfal-
len, die tatsachlich der Beseitigung zugefiihrt werden
mussen, liegt das noérdlichste Bundesland im Deutsch-

landvergleich an sechster Stelle. Zwar investierten
schleswig-holsteinische Unternehmen erfreulicher-
weise bereits 2012 rund 26,76 Millionen Euro in die
Abfallwirtschaft wie auch 36,51 Millionen Euro in den
Klimaschutz, allerdings dienten nur 3,9 Prozent der in
Schleswig-Holstein produzierten Abfalle der weiteren
Verwertung. Hier liegt also durchaus noch Potenzial.
Experten sind sich daher auch einig, dass dem The-
ma Wiedergewinnung wertvoller Rohstoffe mehr Be-
achtung geschenkt werden muss. So musste mit der
Energiewende auch eine Rohstoffwende erfolgen —
gerade im Hinblick auf Hightech-Metalle.

Zukunftsmarkt ,,Edel-Recycling“

Wahrend bei den klassischen Metallen weltweit Re-
cyclingraten von Uber 50 Prozent erreicht werden, liegt
dieser Wert bei den in Schlisseltechnologien verwen-
deten Seltenerdmetallen wie Europium oder Neodym
noch unter einem Prozent. Seltenerdmetalle werden
beispielsweise zur Herstellung von Plasmabildschir-
men oder Windkraftanlagen bendtigt. Hier missen
zum einen noch leistungsféhigere Recyclingverfahren
entwickelt werden, da alltdgliche Gebrauchsgliter wie
Computer, Bildschirme, Handys oder Fahrzeuge, in
denen diese Metalle ,verbaut” sind, haben in der Re-
gel drei Leben: Das erste beginnt mit der Produktion
flr den deutschen Markt. Das zweite Leben verbrin-
gen die Guter dann haufig in Osteuropa oder Afrika.

LUBECK & Entsorgungsbetriebe

Der kommunale Umweltdienstleister fir Stadtreinigung
und Stadtentwasserung in der Hansestadt Libeck

Wir bieten umweltfreundliche und individuelle
Entsorgungslosungen fiir lhr Gewerbe

Internet: www.entsorgung.luebeck.de

Telefon: 0451 - 707600
entsorgungsbetriebe@ebhl.de Telefax: 0451-70760710

Die Entsorgungsbetriebe Liibeck sind der kommunale
Umweltdienstleister fiir Stadtreinigung und Stadtent-
wasserung in der Hansestadt Liibeck.

Umweltgerechte Abwasserentsorgung, Abfallentsorgung
und Abfallvermeidung sind ihre Aufgabe und Leiden-
schaft. Dafiir stehen die Entsorgungsbetriebe Ihrem
Gewerbebetrieb mit kompetenten Ansprechpartnern zur
Verfugung.

Haben Sie Fragen zur Abwasser- oder Abfallentsorgung

in lhrem Unternehmen?

I Wie kann man Abfidlle im Betrieb vermeiden und
welche BehdltergroBen sind fiir mein Unternehmen
optimal?

I Welche Abfélle miissen getrennt erfasst werden?

| Welche gewerblichen Abwasser miissen behandelt
werden und welche baulichen Anlagen bendétige ich?

I Welche Besonderheiten in unterschiedlichen Branchen
gilt es zu beachten und wie lauten die gesetzlichen
Vorschriften?

Die Entsorgungsbetriebe Liibeck informieren und
beraten Sie gerne zu diesen und weiteren Fragen und
unterstitzen Sie bei der Erstellung optimaler Ent-
sorgungskonzepte fiir Ihren Betrieb. So leisten Sie einen
wertvollen Beitrag zum Klimaschutz.

Vereinbaren Sie doch einmal einen Beratungstermin bei
Ihnen vor Ort.
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Im dritten Zyklus verliert sich ihre Spur. Recycling und
Wiederverwertung sind dadurch nahezu ausgeschlos-
sen. Die Schaffung von Sammel- und Demontage-Inf-
rastrukturen innerhalb der Endverbleibsléander ist daher
eine notwendige Voraussetzung. Ein guter Anfang sind
da sicherlich ldeen wie die Recyclingbdrse der IHK:
www.ihk-recyclingboerse.de.

Neu fingt bei Alt an

Durchdachtes, leistungsstarkes Recycling fangt schon
bei der Produktkonzeption an. Aktuell werden neue Pro-
dukte vor allem mit Fokus auf Kosten, Sicherheit und
Funktionalitat entwickelt. Zukinftig mUssen aber ebenso
selbstverstandlich die Demontage- und Recyclingfahig-
keit beriicksichtigt werden. Kennzeichnung der Werkstof-
fe und kreislauffahige Materialkombinationen sind dann
gleichermalfen relevant wie l6sbare Materialverbindun-
gen oder innovative Nutzungskonzepte. Pfandsysteme
sind bereits ein gelerntes Prinzip zur Wertstoffverwen-
dung und Rohstoffsicherung. Leasing als Konsumstrate-
gie kdnnte so beispielsweise den Automobilherstellern
in Zukunft dauerhaft die knappen Rohstoffe sichern. Un-
ter dem Stichwort ,Urban Mining” werden GroRstadte
bereits als riesige Rohstoffvorkommen betrachtet. Man
kdénnte hierbei jetzt in Goldgraberstimmung geraten —
dahinter verbergen sich aber durchaus ernsthafte Erl6s-
prognosen, um dauerhaft mehr Unabhangigkeit von Roh-
stoffpreisen und Importen zu gewinnen.

ie AWZ Rastorf GmbH & Co. KG ist ein inhabergefiihrtes

Familienunternehmen mit Sitz in Rastorf, Kreis PI6n und
beschaftigt sich seit fast 40 Jahren mit geordneter Abfallwirt-
schaft im GroBraum Kiel. Ursprung der Tatigkeiten war ein
Kiesgrubenbetrieb, spéter kam der Betrieb der Hausmiillde-
ponie des Kreises Plon hinzu. Als zertifizierter Entsorgungs-
fachbetrieb werden von uns im AWZ Rastorf fiir die Sortie-
rung und Aufbereitung von Abféllen eine Reihe von Anlagen
betrieben, um daraus Recyclingbaustoffe, Kompost oder
Brennstoffe herzustellen. Der Umschlag von Abfillen, ein
Zwischenlager fiir die Lagerung von Problemabféllen sowie
ein Wertstoffhof runden die Palette der Tatigkeiten vor Ort
ab. Mit mobiler Sieb- u. Aufbereitungstechnik sind wir auf
anderen Standorten und Baustellen tétig. Die Erstellung von
Entsorgungskonzepten fiir verunreinigte Béden und deren
Ausflihrung gehort ebenso zu unseren Kompetenzen. Auler-
dem wird am Standort Sand & Kies verkauft. Bereits seit iiber
50 Jahren verkauft der A.-0. Becker Kieshandel Baustoffe fiir
den Garten- und Landschaftsbau, Tiefbau und StraBenbau.

ABFALLWIRTSCHAFTSZENTRUM RASTORF GmbH & Co. KG

* Abfallentsorgung « Kompostierung
« Bauschuttrecycling « Wertstoffhof
* Verkauf von Sand und Kies

Hoheneichen 20 « 24211 Rastorf

AWZ Tel. (0 4307) 836 70 Offnungszeiten:
Fax (04307) 8025 Mo.-Fr. 7.00-16.30 Uhr

direkt an der B 202 www.awz-rastorf.de Sa.7.00-11.30 Uhr

lhr persoénlicher Kontakt:
QO 0451 888-1144
@ swhl.de

STADTWERKE
LUBECK

Unser Projekt:

Unsere Energie fur Ihren Erfolg: mit maBgeschneiderten
Energiedienstleistungen fur ein optimal wirtschaftliches
Gesamtkonzept und attraktiven Energieangeboten fur
Geschafts- und Gewerbekunden.

AHIIIHEII

Liibeck
Ausgabe 06/2016

06/16 51



»

6. Juni 2016
16 bis 19 Uhr

7. Juni 2016
9.30 bis 14 Uhr

7. Juni 2016
16 Uhr

8. Juni 2016
15 Uhr

8. Juni 2016
9 bis 16 Uhr

8. Juni 2016
15 bis 17.30 Uhr

9. Juni 2016
15 Uhr

9. Juni 2016
16 Uhr

9. Juni 2016
9 Uhr

9. Juni 2016
9 bis 12 Uhr

9. Juni 2016
17 bis 19 Uhr

13. bis 17. Juni 2016
8 bis 15 Uhr

13. Juni 2016
9 bis 17 Uhr

14. Juni 2016
9 Uhr

14. Juni 2016
9 bis 14 Uhr

14. Juni 2016
8.30 Uhr

14. Juni 2016
13 Uhr

14. Juni 2016
9 bis 17 Uhr

14. Juni 2016
13 bis 17 Uhr

15. Juni 2016
10 Uhr

15. Juni 2016
9 bis 16 Uhr

15. Juni 2016
13.30 bis 17 Uhr

15. Juni 2016
8.30 Uhr

15. Juni 2016
9 bis 14 Uhr

15. Juni 2016
16 Uhr

15. Juni 2016
10 Uhr

16. Juni 2016
9 Uhr

16. Juni 2016
8.30 Uhr

22. Juni 2016
9 bis 16 Uhr

23. Juni 2016
9 bis 13 Uhr

Stabwechsel — Nachfolgedialog

REACH fiir Hersteller, Importeure
und Anwender

IHK-Forum Unternehmerwissen:
Unternehmensnachfolge — Die Zukunft
rechtzeitig planen und sichern

Rechtssicherheit in der Ausbildung:
Was gibt es Neues?

Grundlagen der internationalen
Mitarbeiterentsendung

Mit starken Marken auf internationalen
Markten expandieren

Rechtssicherheit in der Ausbildung:
Was gibt es Neues?

Stabwechsel — Nachfolgedialog

Deutsch-Dénischer Innovationstag

CHEFIN-Workshop —
Frauen griinden anders

Rechtliches fiir Unternehmerinnen

Bewachung — Unterrichtung nach
Paragraf 34a Gew0

Der . Zollbeauftragte” und seine Haftung
fiir Pflichtverletzungen

Beratungstag Unternehmensfinanzierung

Incoterms 2010 — richtig verwenden

Taxi- und Mietwagen —
Fachkundepriifung

Gastgewerbe — Unterrichtung nach
Paragraf 4 Gaststattengesetz

Der .. Zollbeauftragte” und seine Haftung
fiir Pflichtverletzungen

EFB-Preisblatter: Preiskalkulation und
Preisanalyse nach VOB/A

Arznei — Sachkundepriifung
freiverkaufliche Arzneimittel

Existenzgriindungstag

Gastgewerbe — Unterrichtung nach
Paragraf 4 Gaststittengesetz

Giiterkraftverkehr — Fachkundepriifung

Akkreditive und Inkasso — Bearbeitung von
Exportakkreditiven (Teil 1l)

Der dénische Gesundheitsmarkt —
immer einen Schritt voraus?

Neue Erfolge durch Digitalisierung
im Mittelstand

Sachkundepriifung im Bewachungsgewerbe
Paragraf 34a

Sachkundepriifung nach Paragraf 34a
Gewerbeordnung Bewachungsgewerbe
(kein Vorbereitungsseminar)

Exportangebote nach internationalen
Standards richtig formulieren

Info-Tag Existenzgriindung
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IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK Flensburg
HeinrichstralRe 28-34
24937 Flensburg

IHK Flensburg, Heinrichstralle 28-34
24937 Flensburg

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

WAK Schleswig-Holstein, Flensburger
Chaussee 30, 25813 Husum

IHK-Geschaftsstelle Nordfriesland
Industriestr. 30 a, 25813 Husum

IHK Flensburg, HeinrichstralRe 28-34
24937 Flensburg

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

IHK zu Liibeck, Geschéftsstelle Norder-
stedt, Siidportal 1, 22848 Norderstedt

IHK Wirtschaftsakademie
Guerickestr. 6-8, 23566 Liibeck

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK Flensburg, Heinrichstralle 28-34
24937 Flensburg

IHK zu Liibeck, Geschéftsstelle Norder-
stedt, Siidportal 1, 22848 Norderstedt

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK Flensburg, Heinrichstralle 28-34
24937 Flensburg

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

Handwerkskammer Flensburg
Johanniskirchhof 1-7, 24937 Flensburg

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

Media Docks, Eames Room
Willy-Brandt-Allee 31, 23554 Liibeck

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK Flensburg,
HeinrichstraBRe 28-34, 24937 Flensburg

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2
23554 Liibeck

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

Handwerkskammer Liibeck
Breite Str. 10-12, 23552 Liibeck

Michael Schmidt, Telefon: (0431) 5194-230
schmidt@kiel.ihk.de, kostenlos

Kathrin Ostertag, Telefon: (0451) 6006-185
ostertag@ihk-luebeck.de, 25 Euro

IHK Flensburg, Service-Center
Telefon: (0461) 806-806
service@flenshurg.ihk.de, kostenlos

IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
806, service@flensburg.ihk.de, kostenlos

Mirco Plewka, Telefon: (0451) 6006-242
plewka@ihk-luebeck.de, 70 Euro

Inga Puschke, Telefon: (0431) 5194-296
puschke@kiel.ihk.de, kostenlos

IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
806, service@flensburg.ihk.de, kostenlos

IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
806, service@flensburg.ihk.de, kostenlos

IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
806, service@flensburg.ihk.de, kostenlos

Maren Vokuhl, Telefon: (0431) 5194-270
vokuhl@kiel.ihk.de, kostenlos

Ulrike Rodemeier, Telefon: (0451) 6006-181
rodemeier@ihk-luebeck.de, kostenlos

Wirtschaftsakademie Liibeck, Bente Schmidt
Telefon: (0451) 5026-102, 400 Euro

Mirco Plewka, Telefon: (0451) 6006-242
plewka@ihk-luebeck.de, 90 Euro

IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
806, service@flensburg.ihk.de, kostenlos

Mirco Plewka, Telefon: (0451) 6006-242
plewka@ihk-luebeck.de, 40 Euro

Claus Freese, Telefon: (0451) 6006-174
freese@ihk-luebeck.de, 120 Euro ohne MwsSt.

IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
806, service@flenshurg.ihk.de, 80 Euro

Inga Puschke, Telefon: (0431) 5194-296
puschke@kiel.ihk.de, 90 Euro

Marion Bohme, Telefon: (0431) 9865130
info@abst-sh.de, 75 Euro zzgl. MwsSt.

Claus Freese, Telefon: (0451) 6006-174
freese@ihk-luebeck.de, 60 Euro ohne MwSt.

Tanja Schiele, Telefon: (0431) 5194-265
schiele@kiel.ink.de, kostenlos

Claus Freese, Telefon: (0451) 6006-174
freese@ihk-luebeck.de, 80 Euro ohne MwSt.

Claus Freese, Telefon: (0451) 6006-174
freese@ihk-luebeck.de, 160 Euro ohne MwSt.

Mirco Plewka, Telefon: (0451) 6006-242
plewka@ihk-luebeck.de, 40 Euro

Christian Wegener, Telefon: (0451) 6006-142
wegener@ihk-luebeck.de, kostenlos

Kathrin Ostertag, Telefon: (0451) 6006-185
ostertag@ihk-luebeck.de, kostenlos

IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
806, service@flensburg.ihk.de, 170 Euro

Claus Freese, Telefon: (0451) 6006-174
freese@ihk-luebeck.de
170 Euro ohne MwSt.

Inga Puschke, Telefon: (0431) 5194-296
puschke@kiel.ihk.de, 50 Euro

IHK zu Liibeck, Service-Center, Telefon: (0451) 6006-0,

service@ihk-luebeck.de, kostenlos



23. Juni 2016
9 bis 16 Uhr

21. Juni 2016
9 bis 13.30 Uhr

27. Juni 2016
16 bis 19 Uhr

29. Juni 2016
16 bis 19 Uhr

29. Juni 2016

30. Juni 2016
9 Uhr

30. Juni 2016

Kalkulation von Exportpreisen

Medizintechnik China —
Marktpotenzial und Produktzulassung

Stabwechsel — Nachfolgedialog

Stabwechsel — Nachfolgedialog

Inhouse-Beratungen Australien
und Neuseeland

Berufskraftfahrer — Beschleunigte
Grundqualifikation nach BKrFQG

Beratertag Gewerbliche Schutzrechte

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK zu Kiel
Bergstr. 2, 24103 Kiel

IHK zu Kiel, Zweigstelle Neumiinster
Sachsenring 10, 24534 Neumiinster

In den Unternehmen

IHK zu Liibeck
Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck

IHK zu Kiel

«

Inga Puschke, Telefon: (0431) 5194-296
puschke@kiel.ihk.de, 60 Euro

Mirco Plewka, Telefon: (0451) 6006-242
plewka@ihk-luebeck.de, kostenlos

Michael Schmidt, Telefon: (0431) 5194-230
schmidt@kiel.ihk.de, kostenlos

Michael Schmidt, Telefon: (0431) 5194-230
schmidt@kiel.ihk.de, kostenlos

Inga Puschke, Telefon: (0431) 5194-296
puschke@kiel.ihk.de, kostenlos

Claus Freese, Telefon: (0451) 6006-174
freese@ihk-luebeck.de, 120 Euro

Gaby Nickel, Telefon: (0431) 66666-831

14 bis 16.30 Uhr Bergstr. 2, 24103 Kiel nickel@wtsh.de, kostenlos
1. Juli 2016 Berufskraftfahrer — Beschleunigte IHK Flensburg IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
9 Uhr Grundqualifikation nach BKrFQG HeinrichstralRe 28-34, 24937 Flensburg 806, service@flensburg.ihk.de, 120 Euro
4. Juli 2016 Weiterbildungssprechtag IHK Flensburg IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
9 Uhr HeinrichstraBRe 28-34, 24937 Flenshurg 806, service@flensburg.ihk.de, kostenlos
4. Juli 2016 Das Ausfuhrverfahren ATLAS IHK zu Liibeck, Geschéftsstelle Ahrens- : Mirco Plewka, Telefon: (0451) 6006-242
9 bis 17 Uhr burg, Beimoorkamp 6, 22926 Ahrensburg : plewka@ihk-luebeck.de, 40 Euro
5. Juli 2016 Beratungstag Unternehmensfinanzierung IHK zu Liibeck IHK zu Liibeck, Service-Center, Telefon: (0451) 6006-0
9 bis 16 Uhr Fackenburger Allee 2, 23554 Liibeck service@ihk-luebeck.de, kostenlos
5. Juli 2016 Beratungstag Unternehmensfinanzierung IHK zu Kiel Michael Schmidt, Telefon: (0431) 5194-230
9 bis 16 Uhr Bergstr. 2, 24103 Kiel schmidt@kiel.ihk.de, kostenlos
5. Juli 2016 Basiswissen: Angebote und Ausschreibung Handwerkskammer Liibeck Marion Béhme, Telefon: (0431) 9865130
13 bis 17 Uhr nach VgV 2016 /VOL/A) und VOB/A Breite Str. 10-12, 23552 Liibeck info@abst-sh.de, 75 Euro zzgl. MwSt.
7. Juli 2016 Stabwechsel — Nachfolgedialog: IHK zu Liibeck, Geschaftsstelle Ahrens- - Peer Krellenberg, Telefon: (0451) 6006-184
12.30 bis 17 Uhr den Nachfolgeprozess erfolgreich gestalten burg Beimoorkamp 6, 22926 Ahrensburg : krellenberg@ihk-luebeck.de, kostenlos
7. Juli 2016 Unternehmensnachfolge: Sprechstunde IHK zu Kiel Michael Schmidt, Telefon: (0431) 5194-230
16 bis 18 Uhr der Mentoren SH e. V. auf sozialer Basis Bergstr. 2, 24103 Kiel schmidt@kiel.ihk.de, kostenlos
7. Juli 2016 Stabwechsel — Nachfolgedialog IHK Flensburg, Heinrichstralle 28-34 IHK Flensburg, Service-Center, Telefon: (0461) 806-
17 Uhr 24937 Flensburg 806, service@flensburg.ihk.de, kostenlos
Mehr Veranstaltungen im Internet: www.ihk-schleswig-holstein.de/veranstaltungen
50 Jahre Joachim Heinrich, GroR Kummerfeld Tierzuchtverwaltung Schleswig-
Mérz 2016 Klemann & Kreutzfeldt GmbH, Liibeck Holstein eG, Neumiinster
Andreas Teich, Ratzeburg Luise Frahm, Cafe, Barsbek
25 Jahre Hans Backens Elektronik GmbH, Mark Pieplow, Liibeck Contina Food GmbH, Elmshorn
Schwentinental i !
Mai 2016 . Heinke Behnk, Bad Segeberg Buchner und Partner GmbH,
Juni 2016 Schwentinental

Wolfgang Jéhne, Hugo Hamann GmbH
& Co. KG, Kiel

Thorsten Busch,
EDUR-Pumpenfabrik Eduard Redlien
GmbH & Co. KG, Kiel

Juni 2016

Katrin Hintze, Wulff Textil-Service
GmbH, Kiel

Gesa Sommer, Wulff Textil-Service
GmbH, Kiel

Jessica Brocking, Hugo Hamann GmbH
& Co. KG, Kiel

175 Jahre
April 2016

Christian Johnk Bauunternehmen-
Immobilienmanagement GmbH,
Gettorf

Georg Bischof Spezialtransporte Inha-
ber Gernot Walter e. K., Kremperheide

A. Stoltenberg Tiefbau GmbH,
Fiefbergen

25 Jahre
Mai 2016

ARAN Holding GmbH, Bad Schwartau
Juni 2016

Thomas Hansel, Liibeck

Uwe Gehring, Ratekau

Yvonnet Brammer, Schwarzenbek
Bernd Matthiesen, Bosau

Martina Kallikat-Grépel, Bad Oldesloe

Friedhelm Diercks Ulrich Jeran,
Lauenburg

Ulrike Himmer, Siek
Michael Hintz, Brunsbek

PST Gesellschaft fiir Polier-und
Schleiftechnologie mbH, Bosau

T.0.P. PARTNERS AuBenhandels-GmbH,
Glinde

Stefan Bischoff, Ahrensbok

F.H.G. Familienheim-Gesellschaft mbH,
Liibeck

UIf Diivel, Eutin

Fleischimport Bad Oldesloe GmbH,
Bad Oldesloe

Jorg Szaggars, Norderstedt
Michael Rothkegel, Fehmarn

EAG Electronic Art Games GmbH,
Timmendorfer Strand

Jiirgen Born, Bargteheide
Kaemingk GmbH, Grambek

Frank Unkelbach, Handelsvertretung,
Ellerbek

Udo Storm, Investment-Makler, ltzehoe
Birgit Guhlke, Eckernforde

Frauke Schacht, Buchfiihrungs-Service,
Bonebiittel

Manfred Horst LaBmann, Handel mit
FuBbodenbeldgen, EiImshorn

Niels Ernst Schmidt, Heede

Monika Denker-Hiilsemann, Rollende
Discothek, Breitenburg

Hiiseyin Yildiz, Gaststétte, Schonberg

Sticklies-Immobilienverwaltung GmbH,
Pinneberg

Klotzke + Partner GmbH, Owschlag
Sailtec GmbH, Schenefeld
Timo Reich, Neumiinster

LKF Laboratorium fiir Klinische
Forschung GmbH, Schwentinental

YEH Engels & Kieth GmbH, Halstenbek
Kowsky HandiCar GmbH, Neumiinster
OLEU-HEIKENDORF GmbH, Heikendorf

Parkhaustechnik Manfred Kerntopf
GmbH, Kiel

AU GmbH, Rieseby
Rosita Erdtmann, Plon

Christopherus Paul Feldmann,
Bauelemente, Baustoffe, Plon

Liider Glashoff, Herzhorn
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'D-er Ziegél Im Fokus

NordBau 2015: Bauma-

schinen auf der Ausstel-
lerflache der GP Giinter
Papenburg AG

Foto: NordBau

Messe NordBau < Die NordBau, Nordeuropas groRte Kompaktmesse fiir das Bauen, widmet sich vom 7. bis
11. September 2016 zwei Sonderthemen: dem Baustoff Ziegel sowie den verdnderten Arbeits- und Verantwor-
tungsbereichen von Polieren und Baustellenleitern. Ministerprésident Torsten Albig hat auch in diesem Jahr

seine Teilnahme an der Messeerdffnung zugesagt.

it der Ernennung der Hamburger Speicherstadt
M zum Unesco-Welterbe im vergangenen Jahr hat die
Klinkerbauweise international weiter an Beach-
tung gewonnen. Ziegel wird zudem immer beliebter bei Sa-

> Weltwirtschaftlicher Preis 2016

Verleihung ohne Williamson

Wenige Wochen vor Verleihung des Weltwirtschaftlichen Preises
2016 hat das Institut fiir Weltwirtschaft (IfW) leider die Nachricht
erreicht, dass der in der Kategorie Wissenschaft nominierte Okonom
Oliver E. Williamson den Preis 2016 aus personlichen Griinden nicht
in Kiel entgegennehmen kann. Der Preis wird deshalb in dieser Kate-
gorie 2016 nicht verliehen. ,Wir bedauern das sehr und planen, Oliver
Williamson den Preis in einem der néichsten Jahre zu tiberreichen’, sag-
te IfW-Prisident Professor Dennis J. Snower.

Eine zentrale Idee des Preises ist es, dass die Preistridger die Ge-
legenheit bekommen, sich und ihre Initiativen persénlich in Kiel zu
prasentieren und sich mit Preistrigern aus anderen Kategorien auszu-
tauschen.

Die Nominierten in den Kategorien Politik und Wirtschaft, der ehe-
malige EU-Wettbewerbskommissar und italienische Ministerprésident
Mario Monti und die Verlegerin Friede Springer, werden wie geplant zur
Preisverleihung am 19. Juni im Haus der Wirtschaft in Kiel erwartet. Die
Festrede hilt Bundesfinanzminister Wolfgang Schéuble. red <

Mehr unter
www.ifw-kiel.de
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nierungs- und Neubauten. Dem Trend tragt die NordBau in
Zusammenarbeit mit der Arbeitsgemeinschaft ,,Zweischalige
Wand“ im Bundesverband der deutschen Ziegelindustrie mit
einer Sonderschau Rechnung. Die Messe ist seit Jahren eine
wichtige Plattform fiir die internationale Ziegelindustrie.

Lehrgidnge € Zudem will sich die NordBau 2016 den verin-
derten Arbeits- und Verantwortungsbereichen von Polieren
und Baustellenleitern widmen. Uber die angehobenen Anfor-
derungen in den Bereichen Service und Fortbildung wird im
Rahmen eines Sonderthemas informiert, das Veranstaltungen
und Lehrginge bietet. ,,Die Fortbildungsangebote fiir die Bau-
wirtschaft sowie die Zusammenarbeit mit den Hochschulen
sind fiir uns von herausragender Bedeutung. Von den rund
40 Fachtagungen sind zwei Drittel unserer Veranstaltungen
als Fort- und Weiterbildungsangebote der Architekten- und
Ingenieurkammer anerkannt®, erldutert Messeleiter Wolfgerd
Jansch.

Zu den weiteren Programmhohepunkten der diesjéhrigen
NordBau gehoren der Jahresleistungswettbewerb der Maler
und Lackierer, ein Training des Handwerker-Nationalteams
des Deutschen Baugewerbes fiir die Europameisterschaft in
Goteborg sowie zahlreiche Themen- und Verbandstage der
Bauwirtschaft, der Verbdnde und kommunalen Institutionen.

Die NordBau erfreut sich seit Jahrzehnten grof3er Beliebt-
heit in der nordeuropéischen Baubranche. Jedes Jahr hat die
Messe mehr als 60.000 Besucher. Die 850 Ausstellerplitze sind
bereits so gut wie ausgebucht. red

Website der NordBau
www.nordbau.de



> Designkontor fiir Gastronomen

Zielgruppenorientiert
modernisieren

Im Rahmen der Tourismusinitiative Designkontor
hat die THK Schleswig-Holstein im April auf zwei
Veranstaltungen in Langballig und Neustadt in Holstein
pragmatische Losungen fiir Gastronomen prasentiert, die
ihre Héuser zielgruppenorientiert modernisieren moch-
ten. Damit spricht das Designkontor erstmals ausdriick-
lich Restaurants, Bistros und Cafés an. Bislang stand die
Beherbergungsbranche im Fokus.

Profilbildung ¢ Wichtige Aspekte der Finanzplanung,
die die Tragfihigkeit einer Investition sicherstellen soll,
skizzierten Anke Liineburg (Change Coaching und
Organisationsentwicklung, Flensburg) und Robert Cordes
(Cordes Rieger Consulting GmbH, Kiel). Ute Rieger
(Cordes Rieger Consulting GmbH, Kiel) und Jan-Hendrik
Kohler-Arp (Beratungsgesellschaft UG, Laboe) erlduter-
ten die Bedeutung einer Profilbildung, um sich auf eine
Zielgruppe auszurichten und von der Konkurrenz abzu-
grenzen. Ankniipfend an die Bestimmung des verfiigba-
ren Budgets und des individuellen Hauscharakters zeigten
Doris Neumann (Raumsignaturen, Preetz) und Ingmar
von Hanneken (Kersig von Hanneken Architekten, Kiel)
auf, wie eine zeitgemaf3e Einrichtungsgestaltung aussehen
kann.

Einblicke in die Konzeption ihrer Restaurants ge-
wihrten Marco Grenz vom ,Heimathafen Flensburg®
und Amin Bhinder vom Kieler ,,Banmaai“. Die Farb- und
Materialwahl wurde bei Wanden, Boden und Mobiliar ge-
schmackvoll abgestimmt. Beide berichteten iiber eine sehr
gute Resonanz ihrer Giste. red €K

Website des Designkontors
www.bit.ly/designkontor

«

Mach mich gliicklich

BORTE GRUNDL

e

7

g D wan g

Gliick—das grol3e Lebensziel! Das Verlan-
gen nach einem erfiillten und erfolgreichen
Leben I6st in uns die tiefe Sehnsucht nach
einem universellen Gliicksrezept aus. Doch
worin besteht das Geheimnis gliicklicher
Menschen? Boris Grundl bietet in seinem
Buch eine andere Sichtweise auf individu-
elles Gliick. In sehr persénlichen Einblicken
beleuchtet er Gliicksforderer und Gliicksver-
hinderer — klar, direkt und auf den Punkt. < .

Boris Grundl: Mach mich gliicklich — Wie Sie das bekommen, was
jeder haben will; Econ Verlag, Berlin, 2014; 304 Seiten, ISBN 978-3-430-
20178-0, 18 Euro

Die Wirtschaftverlost dreimal je ein Exemplar des Buches. Beant-
worten Sie einfach folgende Frage:

Wo leben laut UN-,World Happiness Report
2016" die gliicklichsten Menschen?

A) Schweiz B) Ddnemark C) Kanada

Bitte senden Sie das Losungswort mit dem Stichwort ,Rétsel der
Wirtschaft” per Mail an raetsel@flensburg.ihk.de oder per Post an
IHK Flenshurg, Redaktion Wirtschaft zwischen Nord- und Ostsee,
HeinrichstraBe 28-34, 24937 Flenshurg. Einsendeschluss ist der
30. Juni 2016.

Die Losung des letzten Ratsels lautete C) 1969.

Teilnahmeberechtigt sind alle Personen ab 18 Jahren. Jeder Leser darf nur einmal teilnehmen.
Die Gewinner werden auf dem Postweg benachrichtigt. Eine Barauszahlung der Gewinne ist
nicht mdglich. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Von der Teilnahme ausgeschlossen sind
Mitarbeiter der IHK Schleswig-Holstein und ihre Angehdrigen. Ihre Daten werden ausschliel3-
lich fiir die Verlosung und die Gewinnbenachrichtigung genutzt und dann vollsténdig geldscht.

HANSERTISCHES
MESSEBAU

lhr zuverlassiger Partner fiir
den erfolgreichen Messeauftritt

www.messebaukontor.com

Sachverstandiger fiir Informationstechnologie,
Datenschutz & IT-Sicherheit

Dipl.-Inform. Peer Reymann (CISA)

-

neyTE———s
.
Scharpenmoor 67, 22848 Norderstedt
Tel.: 040 / 52877350
Fax: 040 /52877349
www.itgs.de Mail: kontakt@itgs.de

s
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Der Mittagsschlaf
feiert sein Comeback.

56
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Vertriebsfron?

5 ?m néms','@n Ma
tbeny Sie das
im Féld\.fersufl}] Emf

Gelernte drillmafig,

Weglnsten

Wir legen uns wieder hin

och immer ist es leider nur weni-

gen vergonnt, ihr Geld im Schlaf

zu verdienen - zumal in zinslo-
sen Zeiten wie diesen. Schlaf gilt daher
gemeinhin nicht gerade als Wertschop-
fungsfaktor. Viele Fithrungskrifte sehen
die Reduzierung der Ruhephase auf ein
Minimum als Voraussetzung ihres Er-
folgs. Manager oder Politiker, die nach
néchtlichen Verhandlungen ,,frisch® vor
die Kamera treten, ernten Respekt.

Dass man mit Schlaf Geld verdienen
kann, hat sich dagegen schon rumge-
sprochen. So bieten viele Schlaf-Apps
ihre Dienste an, von der Schlafphasen-
tiberwachung bis zum Traum auf Bestel-
lung. Mit einer ana-
logen  Innovation
wartet jetzt Schles-
wig-Holstein  auf:
Der Schlaf-Strandkorb, entwickelt im
Auftrag der Tourismusagentur, konnte
ein Renner werden. Ein ultimatives Ro-
mantik-Gadget, das man langst am Ende
eines James-Bond-Films erwartet hitte.

Ausgerechnet die Spanier diskutie-
ren gerade die produktiven Aspekte des
Schlafs. Die Regierung will die Uhren
eine Stunde zuriickstellen und das Volk
so zu einem effizienteren Tagesablauf
erziehen: keine Siesta, frither ins Bett.
Die ,Vereinigung zur Rationalisierung
der spanischen Arbeitszeiten” verspricht
sich davon eine Steigerung der Wirt-
schaftsleistung. Denn der Arbeitstag
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zieht sich wie Kaugummi, und unter
dem Strich schlafen die Spanier weniger
als der EU-Durchschnitt.

Aber ist die Siesta wirklich komplett
von gestern? Tatséchlich erlebt der Mit-
tagsschlaf gerade sein Comeback als
leistungssteigerndes Powernapping. So
wirbt etwa die Barmer fiir das Nicker-
chen am Arbeitsplatz und fiithrt eine
NASA-Studie an, nach der eine halbe
Stunde Hinlegen die Reaktionsschnel-
ligkeit um 16 Prozent steigert und Auf-
merksamkeitsausfille um 34 Prozent
verringert. Mittlerweile gilt die Mog-
lichkeit zum Biiroschlaf sogar als Plus-
punkt im Wettbewerb um Fachkrifte.

Wichtig beim Powernap: Kurz muss er
sein, maximal eine halbe Stunde. Wer in
den Tiefschlaf fillt, kann den Tag verges-
sen. Nur, wo soll man sich ablegen, wenn
es im Betrieb keine Schlafraume wie bei
Google gibt? Keine Sorge, die passende
Geschiftsidee existiert natiirlich schon:
Kissen zum Uberstiilpen, eine Art Rund-
um-Airbag fiir den Kopf. Damit wird
jeder Biirotisch zum Schlafmébel. Also:
Legen Sie sich ruhig wieder hin! Man
muss es ja nicht gleich Siesta nennen. <(
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